1. Кейнсианские и неоклассические концепции НТП и возникновения и развития наукоемких, высокотехнологичных производств и рынков (Р. Солоу)

В послевоенные 40-е гг. ХХ в. в большинстве развитых капиталистических стран наблюдался мощный экономического рост и его первоначальная интерпретация и связь с НТП в большинстве случаев давалась в духе кейнсианского анализа: инвестиционная активность, связанная с НТП, рассматривалась как источник и расширения производственных мощностей, и соответственно увеличение предложения, что порождает рост спроса, который в свою очередь, стимулировал инвестиционную активность.

Кейнсианские концепции основываются на предпосылке, что рост национального дохода является только функцией накопления капитала. Факторы, влияющие на рост капиталоотдачи, исключаются (это рост занятости, улучшение организации производства, степень использования НТП). По-другому говоря, новые капиталовложения не изменяют капиталоемкости (так называемый "нейтральный технический прогресс" или "нейтральные инвестиции"), т.е. капиталоемкость не зависит от соотношения цен производственных факторов, а определяется техническими условиями производства. Определяющим в экономическом росте является рост инвестиций.

Учитывая, что инвестиции связаны со сбережениями: I (r) = S (Y) - то, экономический рост означает: 1) увеличение производственных мощностей фирм; 2) увеличение дохода и сбережений. Т.е. экономический рост сам создает свои собственные предпосылки, что образует самоподдерживающийся замкнутый процесс: I↑ => экономический рост => S↑ => I↑ => ...

В качестве примера можно описать модель Р. Харрода, которая позволяет на базе теории акселератора исследовать инвестиционные решения предпринимателей. Согласно принципа акселератора, любой рост (сокращение) дохода вызывает рост (сокращение) капиталовложений, пропорциональных изменению дохода:

It=v(Yt – Yt-1), где v - акселератор.

При этом Р. Харрод исходит из 2-х предпосылок:

1. Накопление представляет постоянную долю национального дохода, оно растет

темпами равными темпу роста доходов, предельная и средняя склонность к накоплению равны между собой.

2. Объем осуществляемых капиталовложений есть функция прироста дохода или спроса между двумя периодами, согласно основному уравнению Кейнса: для равновесия сумма сбережений должна быть равна сумме инвестиций. Отсюда следует, что норма роста, уменьшенная на капитальный коэффициент, равна удельному весу накоплений в национальном доходе.

Для различных норм роста Харрод выдвигает следующее положение: система свободного предпринимательства будет эффективно функционировать, если доходы будут расти ускоренными темпами. Инвестиции должны предвосхищать динамикv потребительского спроса. Равновесие по этой модели весьма неустойчиво. Отсюда следует, что необходимо вмешательство государства через финансовую политику.

Gw*Cr = S, где Gw - необходимый/гарантированный темп роста, который обеспечивает равновесие между фактическими сбережениями и предполагаемыми инвестициями, поддерживая его, предприниматели будут полностью удовлетворены своими решениями поскольку спрос будет равен предложению и их ожидания будут сбываться. Такой темп роста обеспечивает полное использование производственных мощностей (капитала), но полная занятость при этом не всегда достигается; Сr - требуемая величина капитального коэффициента, т.е. капиталоемкости; S - сбережения. Сбережения относятся к прошлому периоду - ех post, а темп роста и капиталоемкость - к будущему - ех ante. Уже сделанные сбережения приводят к требуемым для динамического равновесия величинам Gw и Сr, т.е. прошлое формирует будущее. Анализ соотношений между гарантированным и фактическим темпами роста позволил сделать следующий вывод: если фактически запланированный предпринимателями темп роста предложения отличается от гарантированного темпа роста (превышает или не достигает его), то система постепенно отдаляется от состояния равновесия. Помимо гарантированного темпа роста Харрод вводит понятие "естественного" темпа роста. Это максимальный темп, допускаемый ростом активного населения и техническим прогрессом. При таком темпе достигается полная занятость факторов - труда и капитала.

Если гарантированный темп роста, удовлетворяющий предпринимателей, выше естественного, то вследствие недостатка трудовых ресурсов фактический темп окажется ниже гарантированного: производители будут разочаровываться в своих ожиданиях, снизят объем выпуска и инвестиции, в результате чего система будет находиться в состоянии депрессии.

Если гарантированный темп роста меньше естественного, то фактический темп может превысить гарантированный, поскольку существующий избыток трудовых ресурсов дает возможность увеличить инвестиции. Экономическая система будет переживать бум. Фактический темп роста может быть также равен гарантированному, и тогда экономика будет развиваться в условиях динамического равновесия, вполне удовлетворяющих предпринимателей, но при наличии вынужденной безработицы.

Идеальное развитие экономической системы достигается при равенстве гарантированного, естественного и фактического темпов роста в условиях полной занятости ресурсов. Но поскольку всякое отклонение инвестиций от условий гарантированного темпа роста, как известно, выводит систему из равновесия и сопровождается все более увеличивающимся расхождением между спросом и предложением, динамическое равновесие в модели Харрода также оказывается неустойчивым.

Для нас важно, что кейнсианские (Р. Харрод) и посткейнсианские (Дж. Робинсон) концепции взаимосвязи НТП и экономического развития исходит из предположения о экзогенности процесса научно-технического развития к экономическим процессам: инвестиции в образование и подготовку квалифицированной рабочей силы, темпы ее роста, вложения в исследования и разработки, использование современной технологии, а также темпы технического прогресса, - все это относится к числу заранее заданных условий.

Постоянное научно-техническое развитие в кейнсианской модели экономического роста побуждают фирмы к расширению объема производства и увеличению производительности труда, "особенно в условиях быстро расширяющегося спроса на рабочую силу...". В условиях, когда "стремление к накоплению особенно сильно и увеличение численности рабочей силы не поспевает за накоплением, технический прогресс обнаруживает тенденцию пробивать дорогу интенсивному накоплению, повышая "естественный" темп роста..." (Robinson). Одной из существенных предпосылок модели является требование равновесия - из этого вытекает так называемая "нейтральность технического прогресса" (в соответствии с определением этого понятия, по Р. Харроду) и устойчивые темпы развития нейтрального технического прогресса. Технический прогресс обычно считается нейтральным в тех случаях, когда при постоянной норме прибыли необходимый "капитальный коэффициент" (required capital coefficient) остается постоянным. Последний определяется как "отношение требующегося нового капитала к приросту продукции - тому приросту, для выпуска которого необходим новый капитал" (модель Р. Харрода). Если же развитие технического прогресса не является нейтральным, или темпы развития нейтрального НТП нестабильны, что повлечет за собой нарушения, которые порождают различия между ожидаемыми и фактическими доходами от капиталовложений; тем самым эти условия оказываются несовместимыми с состоянием предпринимательского равновесия.

В конце 50-х годов, в теории экономического роста стал доминировать неоклассический подход, сложившийся до этого в микроэкономических исследованиях. Согласно данному подходу фирмы рассматриваются как субъекты, максимизирующие прибыль в условиях данного внешнего окружения, а экономическая система - как пребывающая в состоянии равновесия (для которого характерна сбалансированность спроса и предложения и невозможность для каждой фирмы улучшить свое положение).

В результате попыток эмпирической проверки приложений неоклассического подхода выяснились трудности интерпретации наблюдавшихся фактов увеличения производительности труда и других показателей экономического роста. которые не могли быть объяснены соответствующим увеличением затрат капитала и других ресурсов при сохранении предположения о неизменной отдаче от масштабов производства и других. обычно использовавшихся предпосылок микроэкономического анализа. Более того, увеличение затрат производственных ресурсов в соответствии с неоклассическими

производственными функциями объясняло лишь относительно незначительную часть наблюдаемого экономического роста. Этот "необъясненный остаток" Солоу приписал сдвигу производственной функции в результате технического прогресса. В конце 50-х годов появились работы, авторы которых предпринимали попытки измерения вклада НТП в экономический рост, например, Э. Денисон оценивал его в 75-85% роста производственного национального дохода.

Модель Солоу основана на производственной функции Кобба-Дугласа У = F (K;L), в которой труд и капитал являются субститутами и неоклассической теории производства. Другими предпосылками анализа в модели Солоу являются: убывающая предельная производительность капитала, постоянная отдача от масштаба, постоянная норма выбытия,

отсутствие инвестиционных лагов. Взаимозаменяемость факторов (изменение капиталовооруженности) объясняется не только технологическими условиями, но и неоклассической предпосылкой о совершенной конкуренции на рынках факторов. Необходимым условием равновесия экономической системы является равенство совокупного спроса и предложения. Предложение описывается производственной функцией с постоянной отдачей от масштаба: если оба фактора увеличить в z раз: zY = F(zK;zL). Это предположение дает основание утверждать, что объем производства на одного рабочего зависит от количества капитала, приходящегося на одного рабочего.

В математизированном форме модель Солоу выглядит следующим образом:
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где: I(τ) - инвестиции в период  τ ; ezt        - взвешивающий множитель (инвестиции каждого периода в z раз более производительнее, чем инвестиции предшествующего периода ); L(t) ​объем используемых трудовых ресурсов.

Подобные модели, в которых научно-технический прогресс связывается с затратами соответствующих факторов производства, получили название моделей с овешествленным НТП.

Еще одним способом представления овеществленного НТП служит использование т.н. функции обучения, которая предполагает, что затраты факторов производства на единицу продукции У, как правило, сокращаются с увеличением ее кумулятивного выпуска Х в связи с всевозможными улучшениями в ходе накопления производственного опыта. В математизированной форме функция обучения (др. название функция прогресса) имеет вид:

Y=a X-h, где а, h - некоторые постоянные.

Дальнейшее моделирование НТП при помощи производственных функций пошло в

направлении как усложнения зависимостей между затратами факторов и результатом производства, так и в направлении расширения числа факторов (затраты на НИОКР, численность занятых исследованиями и т.д.).

Разложение экономического роста по факторам на основе использования производственных функций мало способствовало проникновению в содержание НТП. На основе интерпретации последнего как "необъясненного остатка" можно было лишь получить формальный вывод о том, что НТП играет значительную роль в генерировании экономического роста. По своему экономическому содержанию неоклассическая интерпретация НТП не отражала ничего более очевидного факта, что величина совокупного общественного продукта росла в течении нынешнего столетия в развитых странах существенно быстрее, чем затраты факторов производства. Но сами по себе эти формальные результаты не позволяли раскрыть внутренние закономерности технико-экономического развития и структуру движущих сил экономического роста.

2. Концепция бизнес-циклов Й. Шумпетера и концепция нововведений Г. Менша

Возврат к теории инноваций. Структурный кризис и сопровождавшая его длительная депрессия, охватившие мировую экономику с середины 70-х годов ХХ в., стимулировали активизацию исследований макроэкономической динамики. Поиск новых подходов к ее объяснению. В центре внимания оказалась забытая идея Й. Шумпетера о неравномерном характере экономического роста и нововведениях как факторе этой неравномерности. Согласно этой теории, нововведение нарушает экономическое равновесие, которое затем восстанавливается на новом уровне под воздействием процессов экономической конкуренции. При переходе экономической системы к новому состоянию равновесия предприниматель, первым внедривший нововведение, получает избыточную прибыль, величина которой уменьшается по мере применения данного нововведения другими фирмами. Внедрение нововведения и последующий процесс восстановления экономического равновесия на новом уровне выражается в неравномерности экономического роста.

Развить концепцию Шумпетера попытался Г. Менш. Он разделил все нововведения на базисные (которые формируют новые отрасли промышленности и новые виды профессий), и улучшающие (технические усовершенствования в уже сложившихся отраслях), которые появляются в ходе практической реализации тех новых возможностей, которые закладываются базисными нововведениями. Менш показал, что введение базисных нововведений происходит неравномерно, большая часть их концентрируется в фазе депрессии длинной волны. В последующих фазах с распространением базисных нововведений происходит шторм улучшающих, который завершается внедрением так называемых псевдонововведений в фазе спада. В этой фазе традиционные направления НТП оказываются исчерпанными, соответствующие потребности - насыщенными, новые технологические возможности остаются неопределенными, и слабеющий потребительский спрос поддерживается при помощи разнообразных незначительных изменений, касающихся главным образом внешнего вида изделий, и создают лишь видимость новизны, которые Менш и называет псевдонововведениями.

Неравномерность инновационной активности Менш объясняет особенностями функционирования рыночной экономики. Ориентируясь на текущую прибыль, многие менеджеры руководствуются текущей экономической конъюнктурой, упуская из виду долгосрочные альтернативы технического развития. К внедрению радикальных нововведений они приступают только под давлением резкого падения эффективности капитальных вложений в традиционных направлениях, когда уже накоплены значительные избыточные мощности и избежать глубокой затяжной депрессии не удается. В фазе депрессии введение базисных нововведений оказывается единственной возможностью прибыльного инвестирования и, в конце концов, "нововведения преодолевают депрессию". Но делается это когда уже не удается предотвратить большие экономические потери в результате массового обесценения капитала и квалификации кадров, занятых в устаревших и ставших неэффективными производствах.

Два теоретических аспекта выдвинутой Меншем концепции получили название "гипотезы о депрессии как спусковом крючке" (depression-triqqer) и гипотезы о ведущей роли технологии (technology-push). Этими терминами подчеркивается, что в построениях Менша роль генератора условий для появления нововведений, составляющих технологический базис новой длинной волны, играет депрессия.

Однако в 80-е годы ХХ в. эмпирические исследования показали, что депрессия отрицательно влияет на появление нововведений, а внедрение кластера базисных нововведений происходит в фазе оживления длинной волны. Согласно этому подходу, появление кластера нововведений технологически детерминировано внедрением соответствующих сопряженных базисных нововведений. Вначале нововведения внедряются в быстрорастущих отраслях, являющихся носителями волны, что соответствует кластером нововведений появляются в старых отраслях в результате давления спроса со стороны новых отраслей на более поздних стадиях длинной волны. Во время депрессии увеличивается социальное напряжение, его снятие требует разного рода изменений, что создает в свою очередь благоприятные возможности для организационных нововведений. Последние создают условия для изменения технологической структуры хозяйства, "расчищая почву" для технологических нововведений. Поэтому, по мнению Фримена, шторм нововведений должен случаться во время оживления или бума.

Данная концепция получила название "гипотезы о давлении спроса" (demand-pull). В ней, в ней решающая роль в образовании кластера базисных нововведений отводится спросу на них со стороны быстро растущих отраслей, составляющих основу новой длинной волны, и демонстрируют относительно высокие темпы роста в фазе депрессии. Согласно этой точке зрения депрессия скорее подавляет внедрение нововведений.

Попытку преодоления видимой противоположности рассмотренных гипотез дал   А. Клайнкнехт. Принципиальное значение имеет разделение Клайкнехтом нововведений на базисные и дополняющие. К первым относятся нововведения, которые конституируют новое направление техники, в то время как вторые возникают в рамках существующего направления техники. Депрессия оказывает противоположное влияние на нововведение указанных типов, инициируя появление базисных и подавляя возможности для появления дополняющих нововведений, которые становятся более благоприятными в фазе роста длинной волны (которой с 10-15-летним лагом предшествуют базисные нововведения). Им введена связь между нововведениями рассматриваемых типов: волна базисных нововведений порождает последующую волну дополняющих. Эта взаимосвязь обуславливает действие так называемого "инновационного мультипликатора", связывающего инвестиции в успешные нововведения с увеличением совокупного спроса. Инвестиции в базисные нововведения обуславливают рост производства, индуцирующий появление вторичных улучшающих нововведений, замещающих устаревшие технологии. Введение вторичных нововведений сопровождается новыми инвестициями, стимулирующими дальнейший рост производства. Инновационный мультипликатор оказывает мощное воздействие на рост производства, выводя экономику из состояния депрессии в стадию долговременного подъема. Иначе говоря, во время депрессии стратегия максимизации прибыли сменяется стратегией минимизации потерь и неопределенности. При этом вследствие исчерпания возможностей улучающих нововведений в традиционных направлениях техники менее рискованными оказываются радикальные продуктовые нововведения. Длинноволновый подъем благоприятен для улучшающих и технологических. а не продуктовых нововведений. Во время депрессии общий уровень рискованности инвестиций повышается. Но при этом инвестиции в традиционные технологии становятся более рискованными (вследствие насыщения рынка), чем в радикальные нововведения, ожидаемый эффект от которых может быть очень велик. Во время депрессии НИОКР переориентируется с краткосрочных инерискованных проектов на более неопределенные, но сулящие радикальные изменения и появление новых возможностей экономического роста. Развитый маркетинг, по его мнению позволяет определить оптимальное время выброса на рынок нового продукта, когда традиционные рынки переполнены, а точка наиболее глубокого спада спроса уже преодолена. Диффузия базисных нововведений в фазе оживления сопровождается штормом дополняющих нововведений. При этом продуктовые нововведения осуществляются, как правило, в новых отраслях, в то время как в старых происходят в основном технологические нововведения. Значительные предварительные шаги по внедрению базисных нововведений делаются еще во время предыдущего процветания.

3. Эволюционная теория экономических изменений (Нельсон и. Винтер)

Наряду с эмпирическими исследованиями низкочастотных колебаний экономической активности большое внимание в этой дискуссии уделялось объяснению их внутреннего механизма. Первые шаги в этом направлении сделаны в рамках так называемой эволюционной экономики, формирующей новую парадигму в экономической науке (Нельсон и Винтер).

Эволюционная экономика является относительно новым научным направлением, которое фиксируется как самостоятельный подход с 1980-90-х годов. Ее научные основы разрабатывали, как считают многие исследователи, еще Т. Веблен и Й. Шумпетер. Эволюционная экономика представляет собой приложение идей эволюции (изначально разрабатывавшихся в философии - Г. Спенсером и в биологии - Ч. Дарвином) к анализу экономических процессов.

Как известно, дарвиновская теория эволюции опирается на три принципа: наследственность, изменчивость и естественный отбор. И любая наука, воспринимающая эти принципы - в данном случае объектом анализа выступает эволюционная экономика, - должна ответить на вопросы: каковы механизмы наследования и изменчивости, механизмы и критерии отбора.

Эволюционная теория пытается вскрыть механизмы, "передаваемые по наследству" структуры, которые посредством лишь своего собственного функционирования и без помощи внешних факторов превращают данное состояние общества в последующее. Таким образом, эволюционный подход рассматривает экономику с позиций воспроизводства структуры, он постулирует, что исторические траектории закономерны, "вписаны" во внутренние механизмы наподобие того, как программа биологического развития организма вписана в его генетический код.

Одновременно эволюционисты заняты выяснением не только того, что воспроизводится, но и того, что, а, главное, почему, меняется в экономической системе. Поэтому в их работах постоянно присутствуют два противоречащих друг другу, на первый взгляд, акцента. С одной стороны, отмеченный уже поиск устойчивых структур, обладающих свойством "непрерывности" (наследственности), самоподдерживающихся и самовоспроизводящихся подобно биологическому гену. Поэтому одной из основных предпосылок эволюционной экономики является признание того факта, что каждое состояние траектории экономического развития определяется не решением статической проблемы достижения экономического равновесия, а всей предшествующей эволюцией хозяйствующих субъектов. При этом введенный Нельсоном и Уинтером термин "эволюционная" подчеркивает базовую идею этого направления - идею экономического "естественного отбора". Развитие наиболее конкурентоспособных хозяйствующих субъектов происходит за счет вытеснения из экономического пространства других членов популяции хозяйствующих субъектов. Процесс экономического естественного отбора формирует определенный "организационный генотип" - свойства и характеристики хозяйствующих субъектов, позволяющие им выживать и развиваться в меняющихся условиях экономической среды.

С другой стороны, помимо признания "наследования" признаков эволюционной экономической теории свойственна и еще одна установка, а именно, констатация своевременной изменчивости экономических признаков под воздействием неблагоприятной обстановки, вплоть до мутаций и случайных траекторий. Так, в более ранних своих работах Нельсон полагал, что именно признание принципа случайности является ключевым признаком любой эволюционной теории, отличающей ее от всех других экономических теорий, исходящих из принципов детерминированности экономических процессов и явлений. Таким образом, эволюционная теория обращает внимание на изучение возможных неравновесных процессов, что кардинально отличает ее от ортодоксальной теории с ее общесистемными принципами равновесия.

Наиболее яркими последователями эволюционной теории в России являются Глазьев со своей теорией долгосрочного технико-экономического развития и Маевский (эволюционная макроэкономика).

4. Концепция национальных инновационных систем (Б. Лундвалл, К. Фримен)

В 1980-е годы возникла концепция национальных инновационных систем (НИС). При этом определение "национальная" практически всегда однозначно трактуется как "государственная" инновационная система. НИС различных стран существенно отличаются друг от друга. До настоящего времени нет единого определения понятия НИС. Единая методология формирования НИС также не разработана.

Различия в подходах были связаны с различными корнями и задачами исследователей. Так, Лундвалл опирался на концепцию "национальных производственных систем" Ф. Листа и работу Фон Хиппеля о технологическом сотрудничестве между фирмами. В центре внимания Лундвала оказались взаимоотношения между производителями и потребителями новых знаний и технологий в пределах одного государства, сравнение основных характеристик складывающихся на этой основе систем в странах северной Европы. Согласно представлениям Лундвала, технологическое взаимодействие фирм в процессе разработки технологий значительно чаще реализуется внутри страны и определяется особенностями ее институциональной структуры. Даже в условиях глобализации и активного взаимодействия с компаниями других стран инновационный процесс сохраняет тесные генетические связи с национальными системами.

К. Фримен делал акцент на институциональном контексте инновационной деятельности, подчеркивая, что НИС представляют собой своего рода сеть институциональных структур в государственном и частном секторах экономики, активность и взаимодействие которых инициирует, создает, модифицирует и способствует диффузии новых технологий. Эти институты включают не только организации, отвечающие за про ведение исследований, но и "образ действий, с помощью которого идет организация и управление имеющимися ресурсами как на уровне предприятий, так и на национальном уровне". Отсюда следует, что организационные нововведения в производственной системе Японии, например, тесные горизонтальные связи между отделами в одной фирме, "джаст-ин-тайм" в обрабатывающей промышленности, конкурентный инжиниринг, - ключевые элементы национальной инновационной системы этой страны. Точно также системы Форда, Тейлора и вертикальных связей между исследовательскими отделами и производством в одной фирме стали нововведениями, на которых исторически была основана американская НИС.

5. Концепция научного потенциала и научного капитала и концепция интеллектуального капитала

Концепция научного потенциала и научного капитала, оценки технологического уровня (А. Варшавский).

Он вводит понятие научного капитала. Источником научного капитала являются расходы на НИОКР, которые рассматриваются как инвестиции - накопленный объем инвестиций и есть научный капитал. Убывание научного капитала: а) фундаментальные знания - накапливаются без выбытия; б) прикладные - выбытие 10-12% в год; в) капстроительство - 5%. Эффективность науки считается следующим образом: прирост выпуска наукоемкой продукции/расходы НИОКР.

А. Варшавский решал также проблему представления воздействия локальных технологических изменений на макроэкономические показатели. Его подход заключается в последовательной дезагрегации объекта моделирования вплоть до элементарной единицы технологических изменений - отдельного процесса. Этот подход был реализован при составлении "перечня технологий".

Конструктивному использованию данного подхода препятствуют не только проблемы измерений инновационной активности, но и принципиальная неясность связи между инновационной активностью и величиной экономического эффекта НТП на макроуровне или другого отражающего НТП показателя, на основе которого можно было бы определить


параметры макроэкономической производственной функции.

Концепция интеллектуального капитала.

Данная концепция достаточно широко распространилась в 90-е гг. ХХ в.

Объяснительные схемы концепции в основном опираются на эмпирическое обобщение феномена процессов долгосрочного роста финансовой капитализации высокотехнологичных кампаний (рост котировок акций компаний "новой экономики") в 1991-2000 гг. Согласно концепции - интеллектуальный капитал - это стоимость совокупности знаний всех работников кампании, обеспечивающий ее конкурентоспособность.


Иллюстративным примером служит пример программистской компании. Оценка интеллектуального капитала проводиться в предположении ухода программистского коллектива в другую кампанию. Разница между котировками акций кампании умноженными на их количество до и после принимается за величину стоимость интеллектуального капитала.

Основной функцией интеллектуального капитала является получение некоторых конкурентных преимуществ. Интеллектуальный капитал считается всегда при условиях, когда рыночная капитализация превышающая балансовую стоимость предприятия. Тогда:

ИК=АК-СОФ, где:

ИК - интеллектуальный капитал; АК - акционерный капитал; СОФ - стоимость

основных фондов с учетом износа.


Для определения необходимости инвестирования в кампанию обычно используется

т.н. коэфф. Д. Тобина: q=АК/стоимость его замены.

Если q> 1, то надо инвестировать.

6. Теория материализации научных знаний и экономии общественно-необходимого труда (А. Анчишкин)

Исходные идеи: научный труд, так же как и всякий иной общественный труд, имеет двойственный характер - он создает потребительную стоимость (качественно новые знания) и стоимость, представляющую собой затраты абстрактного человеческого труда при особой роли его интеллектуальной составляющей. Наука воздействует на обе стороны труда ​конкретный и абстрактный - во всех сферах его применения.

Переход к капитализму превратил труд в источник прибавочной стоимости, а рабочую силу в наемную рабочую силу, т.е. элемент издержек производства. В этих условиях экономия труда стала одним из главных факторов увеличения относительной прибавочной стоимости, прибыли и ведущим хозяйственным мотивом совершенствования производства. Свойство научных знаний экономить затраты труда придает им особую общественную потребительную стоимость - способность снижать стоимость производимой продукции (общественно необходимые затраты труда). Общественная потребительная стоимость научных знаний способствует не "самовозрастанию" стоимости, а ее уменьшению и тем самым росту общественного богатства.

Это свойство обусловлено тем, что капитал не полностью оплачивает воспроизводство научных коллективов и научно-технической сферы в целом, а следовательно оплата научного труда занижена. Это в свою очередь связано с тем, что общественно необходимые масштабы затрат на научный труд определяются общественными потребностями в распространении и обновлении и обновлении научных знаний. Эти затраты в расчете на "единицу" знаний несопоставимо меньше стоимости ее производства, поскольку, как заметил К. Маркс, "теорему о биноме школьник может выучить в течении одного часа". Такой разрыв в стоимости производства и воспроизводства научных знаний объясняется их природой, несоизмеримостью сложности собственно научного труда и сложности усвоения уже известных и многократно доказанных научных истин. Вместе с тем общий объем затрат на воспроизводство научных знаний может быть больше затрат на их производство, поскольку в первом случае речь идет о тиражировании, массовом распространении, а во втором ​"единичном" производстве; тот же бином Ньютона должен быть доведен до десятков, сотен миллионов каждого поколения учащихся. Уровень общественно необходимых затрат на воспроизводство одного и того же объема знаний может непрерывно снижаться за счет совершенствования процесса обучения, создания эффективных методов передачи и усвоения знаний (учебников, технических средств, более активных форм обучения и т. п.); огромная роль здесь принадлежит педагогической науке и психологии, потому что главное в процессе обучения - это сами способности и мотивы поведения учащихся, их понимание и развитие. Появление новых знаний, в свою очередь, ведет к "моральному старению" имеющихся, что вызывает необходимость систематического переобучения. Необходимо также отметить, что сам процесс обучения и усвоения является конкретным, полезным видом труда. Его полезность. создаваемая им "потребительная стоимость" состоит в передаче научных знаний обучающего обучающемуся. учителя - ученику. Своеобразие этого вида труда в том, что он возможен только как совместный труд учителя и ученика. Т.е. он является одновременно и общественным. и личным трудом. Более того, просто "передавать" знания нельзя, их можно только усваивать в результате их активного воспроизведения.

Таким образом, рост производительности труда, снижая стоимость единицы продукции, ведет к более быстрому росту годового общественного продукта как совокупности потребительных стоимостей по сравнению с годовым валовым продуктом как суммы их стоимостей. В результате образуются две разные величины годового продукта, их две разные динамики и разные источники их роста. Таким образом, величина и динамика валового годового продукта определяется его стоимостью, а источник ее роста - увеличение затрат живого труда с учетом сложности и интенсивности и повышение производительности труда. предполагающее увеличение перенесенной стоимости. Иными словами, единственным источником стоимости годового продукта является труд, живой и прошлый, овеществленный в средствах производства. Однако если стоимость единицы продукции, меняющаяся в результате роста производительности труда, позволяет измерять текущую стоимость годового продукта, то совокупность потребительных стоимостей может быть измерена в масштабах неизменной стоимости единицы продукции, т. е. при предложении неизменности уровня производительности труда. Поэтому экономия труда может реализоваться либо в форме увеличения доходов участников процесса воспроизводства, либо на увеличение объема потребительных стоимостей (в том числе в увеличении свободного времени) при неизменных доходах и снижающихся ценах, либо в результате сочетания обеих форм, что чаще всего и происходит в реальной действительности. В первом случае разница между первоначальной и текущей стоимостью годового общественного продукта поглощается приростом доходов и, хотя стоимость сопоставимой продукции снижается, ее стоимостное (денежное) выражение сохраняется в соответствии с масштабом первоначальной стоимости, а не перестраивается (не снижается) вслед за текущей стоимостью. Во втором случае экономия труда растворяется в потреблении, Т.е. прямо идет на более полное удовлетворение общественных потребностей.

Предельной формой реализации эффекта науки является избыточная (добавочная) прибыль. В общем случае - избыточный по отношению к среднему уровню прибавочный продукт: непосредственной причиной его появления служит в условиях товарно-денежных отношений снижение издержек производства при неизменных ценах.

Таким образом, реализуясь через повышенную норму прибавочного продукта, часть экономии труда может выступать как дополнительный чистый доход, возникающий в результате экономического использования науки. Субъектом присвоения этого дополнительного дохода становится тот собственник или общественный институт, которые в течении достаточно длительного времени способны получать эффект науки, недоступный всем участникам общественного производства. Естественно, что этот доход, своеобразная "рента за научные знания", будет тем ниже, чем большее развитие получит всеобщность науки и ее достижений.

7. Теория технологической динамики (С. Глазьев)

Переход к постиндустриальной стадии развития общества знаменует замену отраслевого деления национальной экономики делением технологическим. Приоритетом становится не расширение определенных отраслей, а развитие высоких технологий во всех отраслях.

Суть теории С. Глазьева заключается в том, что отраслевое деление народного хозяйства традиционно принятое в статистике недостаточно, т.к. в рамках одной и той же отрасли существуют различные переделы и эффект научно-технического развития приводит к качественно новым технологическим цепочкам в рамках одной и тоже отрасли. Поэтому, в рамках своей теории С. Глазьев использует метод статистической дезинтеграции технологически разнородных отраслей народного хозяйства до уровня совокупности технологически сопряженных производств - технологических совокупностей (ТС)​ – "ядром", которых является "базовое", чаще всего финальное производство. ТС связаны между собой однотипными технологическими цепями и образуют технологические уклады (ТУ). Совокупность пяти основных укладов образует многоуровневую экономику. 

Техническое развитие не может происходить иначе, как путем последовательной смены технологических укладов. При этом отношения между одновременно существующими технологическими укладами противоречивы: с одной стороны, материальные условия каждого формируются в результате развития предыдущего. С другой стороны, между одновременно действующими укладами происходит конкуренция за ограниченные ресурсы, в ходе которой происходит замещение устаревшего технологического уклада новым. Стало быть, НТП есть становление новых ТУ и взаимодействие со старыми ТУ.

Развитие ТУ позволило выделить эталонные ТУ - и, следовательно, описать эталонную траекторию технико-экономического развития (ТЭР). В качестве эталонной траектории ТЭР обычно используются развитые страны (чаще всего США). Тогда эталонная траектория любой другой страны (в том числе и РФ), построенная в тех же координатах позволит определить на сколько лет (технологическое время) исследуемая страна отстает от эталонной страны.

Сегодня в развитых странах доминируют технологии 5 ТУ и формируются - 6 ТУ. Поэтому для того, чтобы Россия вписалась в мировое разделение труда в качестве развитой страны необходимо всячески поддерживать (в т.ч. и за счет эмиссии производства, основаннные на технологиях 5 и 6 ТУ).

Автор не задавался целью теоретического изучения процессов экономической динамики на макроуровне, проводя свои исследования в технико-экономической, а не в институциональной и организационной плоскости. Именно этими рамками определена возможность непосредственного приложения их результатов к российским реалиям. Так, Глазьев неоднократно указывает на невозможность прямого наложения выявленных им эталонных траекторий на динамику российской экономики, подчеркивает, что эталонная траектория "ни в коей мере не может быть использована в качестве единого для всех шаблона, описывающего оптимальную траекторию технико-экономического развития", необходимо учитывать типологические особенности стран, их социально-политического устройства, истории, климата и т.д.

8. Теория многоуровневой экономики (Ю. Яременко, М. Узяков)

Главная идея этой теории - представление о технологической разнородности

(технический уровень отраслей) отраслей народного хозяйства. Технологическая структура народного хозяйства имеет пирамидальное строение. На каждом технологическом уровне рыночные отношения выравнивают техническую и технологическую однородность (однокачественность) используемых ресурсов, технологий и продуктов. Качество ресурсов и технологий какого-либо уровня задаются по отношению к более высшему уровню. Технологические уровни опосредуют распределение технологических ресурсов. Согласно теории нижние слои используют массовые ресурсы, а верхние - качественные. Это связано с экономическим феноменом возрастание добавленной стоимости на каждом уровне материального передела. Ресурсами являются - рабочая сила, оборудование, материалы и пр.

В теории Ю. Яременко основными теоретическими конструктами являются не категории стоимости, цены, денег и т.д., а макроструктурные технологические пропорции, Т.е. она является дополняющей к макроэкономических концепциям, предполагающим экономическую и технологическую однородность страновых экономик.

В теории Ю. Яременко ограниченные массовые ресурсы можно заменять более качественными - этот процесс называется замещением. Приоритет одних отраслей означает нехватку качественных ресурсов. Тогда для других возникает процесс вовлечения в экономический оборот массовых ресурсов (называется процессом компенсации). При представлении структура народного хозяйства как пирамиды нисходящие потоки являются движением качественных ресурсов. Соответственно, восходящие потоки материалов и полуфабрикатов - представляют собой движение массовых ресурсов.

Развивая идеи Ю. Яременко, М. Узяков создал макроэкономическую модель ​MANAMORU, учитывающей технологическую неоднородность отраслей народного хозяйства и позволяющую количественно рассчитать и спрогнозировать макроструктурные технологические сдвиги в российской экономике. Технологический прогресс в рамках этой теории состоит в возрастании доли качественных ресурсов в общем объеме всех ресурсов, используемых в экономике.

Вопрос №9. Понятия научно-технического развития и научно-технического прогресса, их соотношение. Исторические этапы научно-технического развития. Соотношение понятий экономического роста и развитие. Типы экономического развития. Эффект влияния НТР и НТП на развитие и рост экономики.

Прогресс – особый тип развития, характеризующийся переходом некоторого выделенного объекта в рамках некоторой системы от низшего к высшему, от простого к более сложному.

Развития – качественно определенный необратимый рост, (расширенное воспроизводство системы в направлении превращения ее в органическую целостность. Иначе говоря, в ходе такого типа движения система подчиняет себе условия своего существования и/или создает из него ещё  недостающие ей «органы».

Научно-технических прогресс (НТП) – особый тип развития науки и техники, характеризующийся усложнением и совершенствованием системы знаний и системы видов техники. 

Научно-техническое развитие (НТР)- особый тип развития науки и техники, характеризующийся таким воспроизводством системы знаний и системы видов техники, происходящим в ходе действий общественных субъектов, в результате которых формируется (возникновение и становление новых объектов познания) и сам предмет познания, и технические средства познания и материального и идеального производства.

Рост – тип движения (воспроизводство) некоторой системы (целенаправленное изменение целого). Рост всегда измеряется в некоторой системе координат. 

Развитие – качественно определенный необратимый рост (расширенное воспроизводство) системы в направлении превращения ее в органическую целостность. Иначе говоря, в ходе такого типа движения система подчиняет себе условия своего существования и/или создает из него еще недостающие ей органы. 

Эффективность использования НТП в экономике – интенсивное развитие экономики за счет использования более совершенных технологий для производства новой и совершенствования существующей продукции.  

Эффект влияния НТП на рост экономики:

1) снижение ресурсоемкости (материалоемкость, трудоемкость, энергоемкость, капиталоемкость и т.д.);

2) повышение рентабельности производства;

3) возрастание наукоемкости производства;

Эффект влияния НТР на развитие экономики: формирование и развитие новых видов производств и отраслей и деградация старых отраслей и производств.

Исторические этапы научно-технического развития (экономический, технический и научный аспекты периодизации):

1. 1-ая промышленная революция второй половины 18-первой трети 19 вв. Переход к машинному производству на научной основе. Главное экономическое условие перехода -  победа капиталистических воспроизводственных отношений, главное научное условие – создание новой, практической науки в результате научной революции 17-18 вв. Промышленность объективируется как особая сфера деятельности.

2. 2-ая промышленная революция второй половины 19-первой трети 20 вв. Предпосылки – столетнее развитие производительных сил на машинной основе, развитие науки на базе техники. Решающими элементами этой революции были изменение энергетической основы производства, переход к стадии автоматизации производства, создание новых отраслей  на чисто научной основе (электротехника, электроэнергетика, химическая промышленность). В социально-экономическом аспекте главным стало превращение науки в особую отрасль труда (сферу деятельности). В развитых странах преобладающим стал интенсивных тип развития экономики. 

3. 3–я промышленная революция второй трети 20 в., переросшая в научно-техническую революцию. Опиралась на революцию в естествознании начала 20 в. Переход к техническому развитию преимущественно на научной основе, охватывает все сферы туда и отрасли производства, - почему и может рассматриваться не только как промышленная, но и научно-техническая революция. Превращает саму науку в «индустрию знаний и технологий». В особую сферу знаний выделяется этап научно-исследовательских и опытно-конструкторских работ (НИОКР). Главным экономическим условием стали процессы капитализации научной сферы деятельности. В рамках развертывания 3-ей промышленной революции можно выделить две особые фазы: 1) в 70-е гг. в мировой экономике постепенно начинает формироваться совокупность взаимосвязанных рынков. Её признаки – а) ключевая роль гос. финансирования и всей системы поддержки высокотехнологичного производства на начальном этапе формирования наукоемкого сектора; б) первоначальное применение, освоение  и использование  результатов научно-технического прогресса и высокие удельные затраты на НИОКР при создании продукции на этих рынках; в) формирование специфического ценообразования, включающего в издержки производства новых серийных образцов «общественно признанные затраты» на воспроизводство самого разработчика и косвенно – системы управления инновационными проектами, сферы образования и переподготовки высококвалифицированных кадров, а также системы рекреации высокооплачиваемого персонала. Результат – формирование нового типа общественного субъекта, который воспроизводит свои специфические потребности в инновационном производстве и потреблении высокотехнологичной продукции. Т.е. в развитых странах ускоренное развитие получает группа отраслей, преимущественно использующих результаты НТП (высокотехнологичные, наукоемкие). 2) Как реакция на ускоренное развитие этих отраслей в других секторах экономики возникает новых тип воспроизводства – инновационный. А в развитых странах начиная с 90-х гг. преобладающим стал инновационных тип развития экономики. 

Экономическое развитие – реализация расширенного воспроизводства системы материального производства, сферы торговли, кредитной сферы.

Типы экономического развития – экстенсивный и интенсивный.

Экстенсивный тип развития – развитие экономики за счет количественного роста ресурсов производства.

Интенсивный тип развития – развитие, основанное на применении более совершенных средств производства и форм организации. 

Вопрос №10. Понятие техники, технологии, производства, технологической совокупности, технологического уклада. Низко- средне и высокотехнологические производства. Эффект влияния НТР и НТП на развитие и рост экономики.

Техника – совокупность средств, воплощенных в вещах, способов действия, знаний, необходимых для обеспечения потребностей общества, и с помощью которых человек воздействует на предметы своей деятельности. 

Технология – способ (последовательность) использования определенных типовых технических средств для получения типовых качественно новых определенных результатов. 

Технологический способ производства – исторически определенный способ соединения индивидов, технических средств труда, индивидов и предметов труда, посредством некоторых отношений, называемых технологическими. 

Производственная технология – способ соединения материала, производительных сил и средств производства согласно цели производства. В процессе производства материалу придается новая форма в ходе действия производительных сил, использующих средства производства. 

Передовая техника (продукция) – соответствующая лучшим (базовым) по потребительским качествам мировым образцам в данном классе продукции или превосходящая их по некоторым технико-экономическим параметрам. При серийном (массовом) производстве объемы продукции должны расти быстрее, чем устаревшие виды товаров.  

Передовая технология – та производственная технология, которая используется для выпуска передовой техники. Дополнительные признаки: 1) она не может быть заменена технологиями предыдущих поколений; 2) используется для производства продукции, находящейся на стадии экспоненциального роста. 

Современная технология – та, которая может быть частично заменена технологиями предыдущих поколений, и используется для производства продукции, находящейся на стадии медленного роста или стагнации. Может применяться ещё до 0,5 цикла.

Устаревшая технология – та, которая используется для производства устаревшей продукции. 

В рамках одной отрасли существуют автономные цепочки сопряженных технологических процессов с невзаимозаменяемой продукцией, отличающейся по своему техническому уровню. Технологические процессы???? связаны с различными потребителями  и ориентированы на различные источники сырья и поставщиков. Связи между сопряженными технологическими процессами в разных хозяйственных отраслях часто бывают более тесными и устойчивыми, чем между производствами одной отрасли. В качестве такого элемента рассматривается совокупность технологически сопряженных производств – технологическая совокупность. Каждая технологическая совокупность связана со многими смежными, соединяя таким образом несколько технологических цепей. Последние распределены в технологическом пространстве не равномерно, а в виде «пучков» связанных друг с другом в узловых технологических совокупностях однотипных цепей. Так складываются группы технологических совокупностей, связанных друг с другом более тесно, чем с остальными. 

Технологическая структура экономики – это соотношение доминирующих групп технологических совокупностей, находящихся на разных фазах развития с учетом импорта и экспорта однотипных видов продукции. 

Разделение отраслей промышленности по уровню технологичности основывается на классификации (прим.: в его тезисах я этого разделения не нашла) Организации экономического сотрудничества и развития (OECD), исходящей из интенсивности научных исследований и опытно-конструкторских разработок или доли затрат на них в ВВП.

К высокотехнологичным отраслям обрабатывающей промышленности (High tech manufacturing) относят аэрокосмическую индустрию, производство офисного оборудования и компьютеров, оборудования и аппаратуры для теле-, радио-, и других видов коммуникаций, высокоточных медицинских и оптических инструментов, часов и часовых механизмов, выпуск лекарств,  а к среднетехнологичным (Medium-high tech manufacturing) – производство химикатов и химических продуктов, автомобилей, прицепов и другого транспортного оборудования, а также оборудования и электрооборудования, не классифицируемого по другим отраслям промышленности.
Аналогично, к сфере наукоемких услуг (Knowledge-intensive services) относят:

1) водный транспорт;

2) воздушный транспорт;

3) почтовую связь и телекоммуникации;

4) финансовое посредничество, страхование и пенсионное обеспечение (за исключением обязательного социального обеспечения);

5) обслуживание финансовых рынков;

6) сделки с недвижимостью;

7) сдачу в наем (прокат) оборудования и товаров домашнего потребления;

8) компьютеры и связанную с ними деятельность;

9) научные исследования и опытно-конструкторские разработки;

10) другие виды обслуживания бизнеса (операций на рынке);

11) образование;

12) здравоохранение и социальное обеспечение;

13) рекреацию, культуру и спорт.

Услуги в сфере почтовой связи и телекоммуникаций, использования компьютеров и связанной с ними деятельности, а также научные исследования и опытно-конструкторские разработки считаются высокотехнологичными услугами.

Эффект влияния НТП на рост экономики:

4) снижение ресурсоемкости (материалоемкость, трудоемкость, энергоемкость, капиталоемкость и т.д.);

5) повышение рентабельности производства;

6) возрастание наукоемкости производства;

Эффект влияния НТР на развитие экономики: формирование и развитие новых видов производств и отраслей и деградация старых отраслей и производств.

Вопрос 11. Понятие НИОКР. Понятие наукоемкости и наукоотдачи. Соотношение наукоемкого и высокотехнологического производства, отрасли. Эффект влияния НТР.

В законодательных нормативных актах РФ понятие НИОКР четко не сформулировано. Согласно ст. 769 части второй Гражданского кодекса Российской Федерации (1) к научно-исследовательским работам относятся обусловленные техническим заданием заказчика научные исследования, а к опытно-конструкторским — разработка образца нового изделия.
     В соответствии с инструкцией Госкомстата России от 20.06.1995 №63 (II) под научными исследованиями и разработками понимается творческая деятельность, осуществляемая на систематической основе с целью увеличения суммы научных знаний, в том числе о человеке, природе и обществе, а также поиск новых областей применения этих знаний. Критерием, позволяющим отличить научные исследования и разработки от сопутствующих им видов деятельности, является наличие в исследованиях и разработках значительного элемента новизны.
При этом к числу научных исследований и разработок не относятся:
—    образование и подготовка кадров;
—    другие виды научно-технической деятельности (научно-технические услуги, в том числе маркетинговая деятельность; сбор и обработка данных общего назначения (если это не относится к конкретным исследовательским работам), испытания и стандартизация, предпроектные работы, специализированные медицинские услуги; адаптация, поддержка и сопровождение существующего программного обеспечения);
—    производственная деятельность (включая внедрение нововведений);
· управление и другая вспомогательная деятельность (деятельность органов управления исследованиями и разработками, их финансирование и т.п.).

Под показателем "наукоемкости продукции отраслей народного хозяйства" понимается отношение затрат на отраслевые НИОКР к соответствующим объемам выпуска продукции этой отрасли. К наукоемкой продукции в настоящее время принято относить такую, при производстве которой доля затрат на науку в общей сумме издержек или сумме продаж составляет не менее 3,5-4,5%.

Специфическими признаками становления и формирования наукоемких отраслей и наукоемкого сектора промышленности индустриально развитых стран в целом являются:

- новый тип воспроизводства общественного субъекта со специфичными потребностями в инновационном производстве и в потреблении высокотехнологичной продукции;

- общественная значимость ряда отраслей прикладных наук, признанная лицами, принимающими решения;

- возможность создания при существующем уровне технологии нового продукта или разработки новой технологии для этого в короткие сроки;

- первоначальное применение, освоение и использование в них результатов научно- технического прогресса;

- обладание правом на использование и передачу результатов перспективных разработок, которые впоследствии применяются в других отраслях экономики;

- существование уникальных коллективов, способных создавать конкурентоспособную на мировом рынке технику;

- высокая доля высококвалифицированного промышленно-производственного персонала и инженерно-технических работников в общей численности занятых в отрасли;

- длительный цикл (5-15 лет) разработки и выпуска базовой продукции;

- высокая доля экспериментального и опытного производств в общих объемах выпуска продукции;

- преимущественное использование передовых технологий для выпуска конечной продукции;

- высокие удельные затраты на НИОКР;

- ключевая роль государственного финансирования и всей системы поддержки инновационного производства на начальном этапе формирования наукоемкого сектора.

Наукоотдача, под которой понимается отношение объема продаж новой высокотехнологичной продукции на наукоемком рынке к расходам на отраслевые НИОКР за какой-либо период (год).

Под  критерием  эффективности наукоотдачи здесь  следует понимать относительный рост продаж новой (с точки зрения очередного качественно отличного от предыдущего поколения технических изделий) высокотехнологичной продукции с высокими потребительскими качествами на рынке по сравнению с ростом всего наукоемкого рынка (включая устаревшую продукцию, разработанную ранее, но еще продаваемую на рынке). Экономический рост высокотехнологичных, наукоемких рынков обычно пытаются интерпретировать в рамках стандартных теорий экономического роста, которые (в упрощенной трактовке конечно) сводятся к их инвестиционной привлекательности. Обычно применяются следующие стандартные объяснения:

1. Рост этих рынков связан с высокой отраслевой производительностью труда, что обеспечивает высокую рентабельность подобных производств. Рентабельность, в свою очередь, делает их привлекательными для инвесторов, что обеспечивает приток инвестиций, и, как следствие, приводит к высоким темпам роста.

2. Высокая рентабельность подобных производств обусловлена монопольным положением   фирм-разработчиков,   которые   через   механизм   монопольных   цен перераспределяют стоимость, "эксплуатируя" экономических субъектов, функционирующих на других рынках.

Однако, первая схема, использующая для объяснения высокую производительность труда в отраслях высших переделов, фиксирует во многом вторичный статистический феномен, связанный с реализацией стоимости. Неверная интерпретация возникает при оценке производительности труда в форме стоимости добавленной обработкой на одного занятого в отраслях-лидерах, которая сильно завышена за счет высоких затрат на квалифицированный персонал и амортизацию научного оборудования и высокотехнологичной оснастки, а также не полного учета стоимости труда рабочих, занятых в отраслях низких переделов. Ошибки в интерпретации   статистических   результатов   возникают   из-за   непосредственного сопоставления объемов продаж в различных отраслях. Однако непосредственное сопоставление не корректно, т. к. структуры затрат в разных отраслях качественно отличны. При сравнении отраслей близких по технологической однородности и сопоставимых по структуре личного потребления наемного персонала (их квалификации) этой тонкостью для упрощения расчетов можно пренебречь. Однако, в наукоемких производствах затраты на НИОКР и дополнительные расходы на высококвалифицированный персонал в структуре стоимости продукции могут в разы отличаются от других отраслей, что делает подобное упрощение не корректным. 

В рамках второй гипотезы не учитывается, что использование монопольное положения фирмами-разработчиками в долгосрочной перспективе возможно лишь в исключительных случаях и не объясняет более быстрого роста цен на продукцию высших переделов, и  тоже пренебрегает отраслевыми (технологическими) различиями производственного и личного потребления.

Научно-техническое развитие (НТР) - особый тип развития науки и техники, характеризующийся таким воспроизводством системы знаний и системы видов техники, происходящим в ходе действий общественных субъекта, в результате которых формируется (возникновение и становление новых объектов познания) и сам предмет познания, и технические средства познания и материального и идеального производства.

Эффект влияния НТП на рост экономики:

1) Снижение ресурсоемкости (материалоемкость, трудоемкость, энергоемкость, капиталоемкость и т.д.)

2) Повышение рентабельности производства

3) Возрастание наукоемкости продукции.

Эффект влияния НТР на развитие экономики: формирование и развитие новых видов производств и отраслей и деградация части старых отраслей и производств.

Вопрос 12. Понятие техники, технологии, отрасли хозяйства. Материальная и технологическая структура хозяйства. Высокотехнологические отрасли.

Техника - совокупность средств, воплощенных в вещах способов действия, знаний, необходимых для обеспечения потребностей общества, и с помощью которых человек воздействует на предметы своей деятельности.

В самом общем виде технология - способ (последовательность) использования определенных типовых технических средств для получения типовых качественно новых определенных результатов.

Производственная    технология   -   способ    соединения   материала, производительных сил и средств производства согласно цели производства. В процессе производства материалу придается новая форма в ходе действия производительных сил, использующих средства производства.

Передовая техника (продукция) - соответствующая лучшим (базовым) по потребительским качествам мировым образцам в данном классе продукции или превосходящая их по некоторым технико-экономическим параметрам. При серийном (массовом) производстве объемы продукции должна расти быстрее, чем устаревшие виды товаров.

Передовая технология - та производственная технология, которая используется для выпуска передовой техники. Дополнительный признаки: Передовая технология — та, которая а) практически не может быть заменена технологиями предыдущих поколений 
б) используется для производства продукции, находящейся на стадии экспоненциального роста. Современная технология - та, которая а) может быть частично заменена технологиями предыдущих поколений б) используется для производства продукции, находящейся на стадии медленного роста или стагнации. Может применяться еще до 0,5 цикла. Устаревшая технология - та, которая используется для производства устаревшей продукции, т.е. той, доля, которой устойчиво сокращается на рынке.

Отрасли хозяйства – качественно однородные группы хозяйствующих единиц, характеризующиеся особыми условиями производства в системе общественного разделения труда, однородной продукцией и играющие специфическую роль в процессе расширенного воспроизводства.

Материальная и технологическая структура хозяйства.

В рамках одной отрасли существуют автономные цепочки сопряженных технологических процессов с невзаимозаменяемой продукцией, отличающейся по своему техническому уровню, связанные с различными потребителями и ориентированные на различные источники сырья и различных поставщиков. Связи между сопряженными технологическими процессами в разных хозяйственных отраслях часто бывают более тесными и устойчивыми, чем между производствами одной отрасли.

В качестве такого элемента мы рассматриваем совокупность технологически сопряженных производств - технологическую совокупность.

Как правило, каждая технологическая совокупность связана со многими смежными, соединяя, таким образом, несколько технологических цепей. Последние распределены в технологическом пространстве не равномерно, а в  виде "пучков" связанных друг с другом в узловых технологических совокупностях однотипных цепей. Так складываются группы технологических совокупностей, связанных друг с другом более тесно, чем с остальными.

Технологическая структура экономики - это соотношение доминирующих групп технологических совокупностей, находящихся на разных фазах развития с учетом импорта и экспорта однотипных видов продукции.

Материальная структура экономики — это соотношение группировок отраслей, относимых к определенному типу технологического передела.

Технологические отрасли  (не могу нигде найти, задам вопрос на консультации)

Вопрос 13. Понятие жизненного цикла изделия, технологические циклы. 

В международных стандартах серии ISO 9004 (управление качеством продукции) введено понятие Жизненный Цикл Изделия (петля качества). Данное понятие включает в себя следующие этапы Жизненного Цикла Изделия:

· маркетинг, поиск и изучение рынка (3 части: 1) описание величины. Структуры и поведения целевого рынка, предполагаемое позиционирование товара, прогнозы продаж и т.д. 2) сведения о предполагаемой цене товара и др. расходов. 3) долгосрочные прогнозы прибыли и продаж) 

· проектирование и/или разработка технических требований к создаваемой продукции; 

· материально-техническое снабжение;

· подготовка и разработка технологических процессов;

· производство; 

· контроль, проведение испытаний и обследований;

· упаковка и хранение;

· реализация и/или распределение продукции; 

· монтаж, эксплуатация;

· техническая помощь в обслуживании;

· утилизация после завершения использования продукции.

По Котлеру жизненный цикл товара состоит из следующих этапов:

1) Этап разработки товара (этап НИОКР), в ходе этого этапа замысел должен превратиться в реальный товар.

2) Этап выведения на рынок - период медленного роста сбыта по мере выхода товара на рынок. В связи с большими затратами по выведению товара прибылей на этом этапе еще нет.

3) Этан роста - период быстрого восприятия товара рынком и быстрого роста прибылей.

4) Этап зрелости - период замедления темпов сбыта в связи с тем, что товар уже добился восприятия большинством потенциальных покупателей. Прибыли стабилизируются или снижаются в связи с ростом затрат на защиту товара от конкурентов.

5) Этап упадка - период, характеризующийся резким падением сбыта и снижением прибылей.

Про технологический цикл инфо нет, но, похоже, это связано с циклами Шумпетера.

Вопрос №14. Понятие инновации. Инновационное развитие. Эффект влияния инноваций на экономическое развитие.

Инновации – результат инновационной деятельности, получивший воплощение в виде нового продукта, услуги и технологии и/или новой организационно-экономической формы. Они обладают явными качественными преимуществами при использовании в проектировании, производстве, сбыте, потреблении и утилизации продуктов. При этом обеспечивается дополнительная по сравнению с предшествующим продуктом или организационно-экономической  формой экономическая (экономия затрат, дополнительная прибыль) и/или общественная выгода. 

Инновационная деятельность – вид деятельности по воспроизводству прикладных и необходимой части фундаментальных исследований, проектных и опытно-конструкторских работ, маркетинговых действий по вовлечению их результатов в экономических и гражданско-правовой оборот для создания и реализации инновационного продукта. Также это деятельность, воспроизводящая структуру инновационного цикла. К  инновационной деятельности относятся: 1) выполнение НИОКР по созданию инновационного продукта; 2) комплексное научно-технологической  и инновационное прогнозирование, индикативное планирование и целевое программирование, организация и нормативно-правовые работы по созданию инновационного продукта; 3) технологическое переоснащение и подготовка производства для выпуска инновационного продукта, технологии; 4) проведение испытаний и освоение потребителем инновационного продукта;  5) управление процессами коммерциализации технологии; 6) деятельность по продвижению инновационного продукта; 7) создание и развитие инновационной инфраструктуры; 8) передача либо приобретение прав Российской Федерацией или другими правообладателями на объекты интеллектуальной собственности, включая их вовлечение в экономический и гражданско-правовой оборот; 9) экспертиза, консультационные и др. услуги  по созданию и реализации нового или усовершенствованного инновационного продукта. 

Инновационное развитие: (прим. – этого тоже не было в тезисах) Процесс инновационного развития имеет две главные составляющие – реализацию инновационных проектов и развитие инновационного потенциала. Под инновационным развитием понимается прежде всего цепь реализованных новшеств. Оно более успешно, когда охватывает не одну узкую область (например, производство деталей), а включает в себя также сферы, влияющие на общий результат (управление, маркетинг, обучение персонала, финансы, продажу и т.д.). Следовательно, инновационное развитие должно носить комплексный характер. Всякое инновационное развитие – это не только основной инновационный процесс, но и развитие системы факторов и условий, необходимых для его осуществления, т. Е. инновационного потенциала. Общий потенциал предприятия или организации и его основные составляющие – производственно-технологический, научно-технический, финансово-экономический, кадровый и собственно инновационный потенциал, который представляет как бы ядро всего потенциала, органически входя в каждую его часть. Инновационный потенциал – совокупность материальных, финансовых, кадровых, информационных, интеллектуальных иных ресурсов, обеспечивающих возможность осуществления инновационной деятельности. Инновационный потенциал определяет как бы завершающую часть производственного цикла и его реальные пропускные возможности, что существенно сказывается на конечном результате.  За основу оценки состояния инновационного потенциала можно принять возможности, которыми располагают предприятия для собственной инновационной деятельности, связанные в основном с их инновационной инфраструктурой: 1) техническое состояние оборудования; 2) наличие задела научно-технических разработок для инноваций; 3) возможность выпуска опытной партии и организации серийного производства. 

Влияние инноваций на экономическое развитие

(этого тоже не было в тезисах)

В конце 1990-х экономики развитых стран, особенно США, росли быстрее, чем когда-либо со времен нефтяного кризиса 1973 года, а инфляция держалась на исторически низком уровне. Такое состояние связывалось с проникновением новых технологий, в особенности интернета. А в качестве механизмов, посредством которых ИТ реализуют макроэкономические выгоды, рассматривались рост производительности труда, который ИТ порождают в производстве и распределении товаров и услуг, и организационные изменения в корпоративном и публичном секторе. Кроме того, ИТ и интернет увеличили спрос на высококвалифицированных сотрудников, оперирующих знаниями, направили больше венчурного капитала в формирование старт-апов в этом секторе и ускорили технологические инновации. Такой набор макро- и микроэкономических изменений, благодаря которым информация, знания и сети, по которым происходит обмен ими, стали главным фактором функционирования экономики, побудил многих экспертов ввести в обиход такие термины как "новая экономика", "экономика знаний" и "сетевая экономика".

Исследований по поводу влияния ИТ на экономический рост в последние годы было много. Во многих из этих трудов показано наличие положительной корреляции между использованием ИТ и ростом производительности. Причем это позитивное воздействие постоянно увеличивается: в экономический рост США, например, компьютерное, телекоммуникационное оборудование и ПО в период с 1995 по 2001 годы вносили намного большую долю, чем раньше. Исследователи также отмечали связь между техническими и организационными изменениями: инвестиции в ИТ часто сопровождаются улучшением параметров рабочей среды. Технологические изменения также положительно коррелируют со сдвигом в структуре рынка труда в сторону высококвалифицированных и образованных рабочих. Поэтому ИТ представляют собой не специфические отраслевые, а "общецелевые" технологии, повышающие производительность во всех секторах экономики.

Вопрос №16. Соотношение экономических категорий "рынок" и "высокотехнологичный, наукоемкий рынок". Признаки высокотехнологичных, наукоемких рынков.

Рынок – это институт или механизм, который сводит вместе покупателей (предъявителей спроса) и продавцов (поставщиков) конкретного товара или услуги.

Наукоемкий рынок - это рынок, на котором обращается продукция, при производстве которой наблюдался опережающий рост затрат на науку  и образование в структуре расходов на материальное производство.  Это продукция, при производстве которой доля затрат на науку в общей сумме издержек или сумме продаж составляет не менее 3,5 – 4,5%. 

Признаки (они относятся к отраслям и наукоемкому сектору, но подойдут и для рынка): 

1) новый тип воспроизводства общественного субъекта со специфичными потребностями в инновационном производстве и в потреблении высокотехнологичной продукции;

2) общественная значимость ряда отраслей прикладных наук, признанная лицами, принимающими решения;

3) возможность создания при существующем уровне технологии нового продукта или разработки новой технологии  для этого в короткие сроки;

4) первоначальное применении, освоение и использование в них результатов научно-технического прогресса;

5) обладание правом на использование и передачу результатов перспективных разработок, которые впоследствии применяются в других отраслях экономики;

6) существование уникальных коллективов, способных создавать конкурентоспособную на мировом рынке технику;

7) высокая доля высококвалифицированного промышленно-производственного персонала и инженерно-технических работников в общей численности занятых в отрасли;

8) длительный цикл (5-15 лет) разработки и выпуска базовой продукции;

9) высокая доля экспериментального и опытного производств в общих объемах выпуска продукции;

10) преимущественное использование передовых технологий для выпуска продукции;

11) высокие удельные затраты на НИОКР;

12)  формирование специфического ценообразования, включающего в издержки производства новых серийных образцов общественно-признанные затраты на воспроизводство самого разработчика и косвенно – системы управления инновационными проектами, сферы образования и переподготовки высококвалифицированных кадров, а также системы рекреации высокооплачиваемого персонала;

13) ключевая роль гос. финансирования и всей системы поддержки инновационного производства на начальном этапе формирования наукоемкого сектора.

Экономический рост высокотехнологичных, наукоемких рынков обычно пытаются интерпретировать в рамках стандартных теорий экономического роста, которые сводятся к их инвестиционной привлекательности. Обычно применяются следующие объяснения: 1) рост этих рынков связан с высокой отраслевой производительностью труда, что обеспечивает высокую рентабельность подобных производств. Рентабельность делает их привлекательными для инвесторов, что обеспечивает приток инвестиций и приводит к высоким темпам роста. 2) высокая рентабельность подобных производств обусловлена монопольным положение фирм-разработчиков, которые через механизм монопольных цен перераспределяют стоимость, эксплуатируя экономические субъекты, функционирующие на других  рынках. 

Однако первая схема, использующая для объяснения высокую производительность труда в отраслях высших переделов, фиксирует вторичных статистический феномен, связанный с реализацией стоимости. Неверная интерпретация возникает при оценке производительности труда в форме стоимости, добавленной обработкой, на одного занятого в отраслях-лидерах, которая сильно завышена за счет высоких затрат на квалифицированный персонал  и амортизацию научного оборудования и высокотехнологичной оснастки, а также не полного учета стоимости труда рабочих, занятых в отраслях низших переделов. 

В рамках второй гипотезы не учитывается, что использование  монопольного положения фирмами-разработчиками в долгосрочной перспективе возможно лишь в исключительных случаях и не объясняет более быстрого роста цен на продукцию высших переделов, и тоже пренебрегает отраслевыми (технологическими) различиями производственного  и личного потребления. 

Устойчивое расширенное воспроизводство наукоемких рынков ограничено расширенным воспроизводством  рынков, из которых происходит присвоение перераспределяемой стоимости.  Более быстрый рост высокотехнологичных, наукоемких производств (рынков) носит экспоненциальный характер. Следовательно, бурный рост наукоемких рынков через определенное время смерится кризисом их перепроизводства. Специфика посткризисного восстановления наукоемкого рыка непосредственно зависит от того, возникнет ли к этому моменту другой новый рынок (с качественно новым типом потребления), на котором в массовом порядке продается продукция, производимая предприятиями, использующими технологии, формирующие новый передел. Если такой рынок не возник (или находится в состоянии становления), то рентный механизм, обеспечивающий процесс нового экономического роста высокотехнологичного, наукоемкого рынка, восстанавливается, и его развитие снова будет носить опережающий характер. Если же новый рынок, на котором продается продукция еще более высокого передела, сформировался, то на него с других (более низких по технологическому уровню) рынков начинает «перераспределяться стоимость», и рост старого рынка при прочих равных условиях будет более медленным. Темпы роста нового рынка зависят от длины и масштаба промежуточных технологических звеньев, используемых при производстве новой продукции, а также от темпов роста платежеспособного спроса со стороны потребителей. Образование как новых технологических совокупностей, так и их новых звеньев (следовательно, и новых рынков) позволяет за счет этого стоимостного механизма перераспределять часть вновь созданной стоимости и обеспечивать временную монополию, а следовательно, и локальное повышение нормы прибыли у отдельных частных производителей (инновационный эффект). Вторичный эффект состоит в том, что в эти новые производственные звенья устремляется свободный капитал, а это приводит к повышению капитализации компаний, расширению нового рынка, формированию нового типа потребления и, соответственно, развитию рынка. Процесс постоянно возобновляемого образования все новых рынков стал устойчивой структурой, что и привело к образованию нового специфического механизма, обеспечивающего постоянно воспроизводимое перераспределение части вновь созданной стоимости из производств, базирующихся на «старых» технологических совокупностях. 

Вопрос № 18. Наукоотдача, критерий наукоотдачи. Экономический эффект научно-технического и технологического развития на мега- макро- мезо- и микроуровнях.

Наукоотдача – отношение объема продаж новой высокотехнологической продукции на наукоемком рынке к расходам на отраслевые НИОКР за какой-либо период. 

Критерий эффективности наукоотдачи – относительный рост продаж новой (с точки зрения очередного качественно отличного от предыдущего поколения технических изделий) высокотехнологичной продукции с высокими потребительскими качествами на рынке по сравнению с ростом всего наукоемкого рынка (включая устаревшую продукцию, разработанную ранее, но ещё продаваемую на рынке). 

Объяснение возникновения инноваций на микроуровне и их влияния на макродинамику базируется на предпосылке об аддитивности элементов экономической системы, неизменности и однородности ее структуры, непрерывности и квазилинейности. Объяснения экономических изменений на макроуровне связаны с технологической структурой экономики, т.е. внеэкономические предпосылки лежат на мезо- и макроуровне. Объяснения в рамках классической политэкономии, базирующейся на теории трудовой стоимости, которые инновационную деятельность рассматривают как процесс материализации и капитализации научных знаний. Здесь эффект НТП на макроуровне сводится к экономии общественно-необходимого труда и, как следствие, увеличения относительной прибавочной стоимости. 

Вопрос 21. Возникновение и развитие наукоемких, высокотехнологичных производств и рынков США, ЕС, Японии. Современная структура НИОКР в США.

Первый этап НТР и первая успешная коммерциализированная наукоёмкая о отрасль – электронная отрасль США. Декабрь 1947г. – первое применение кремниевого полупроводника для усиления электрического тока (лаборатория AT&T) => замена вакуумных трубок для ЭВМ небольшими и дешёвыми полупроводниками, далее интегральными схемами.  

Огромная роль в развитии наукоёмких отраслей принадлежит Стэнфордскому университету (шт. Калифорния). Родоначальник технопарков – Ф. Терман (преподаватель электротехники из Стэнфорда, 30-е годы, призывал студентов  работать на Западном Побережье). 

В 1950г. – основание «Industrial Park» при Стэнфордском университете (позже переименован в «Research Park»). Создатели технопарка воспользовались территориальной близостью к базе ВВС США в Пало-Альто, предприятия долины стали получать военные заказы. Также был основан «Stanford Research Institute», работавший на оборонку, а после 1958г и на НАСА.

1957г. – создание «Fairchild Semiconductors» - компании, прародителя всех полупроводниковых компаний   Силиконовой долины (А.Рок (инвестор с Уолл-Стрит) уговорил Ш. Фэрчайлда (изобретатель, создатель технокомпаний) дать 1,5 млн. долл. на производство нового кремниевого транзистора инженера Ю.Клейнера). После этого А. Рок участвовал в работе таких компаний, как «Intel» и «Apple Computer».

Начало 70-х – в Силиконовой долине 15 фирм – производителей полупроводников. 

1971г – создание микропроцессора 4004 на фирме «Intel» (миллионы операций в секунду), с тех пор объем информации, обрабатываемой процессорами удваивался каждые два года.

1976г. – сбор первого персонального компьютера фирмой «Apple Computer». В США сформировался критически необходимый платёжный спрос, что породило т.н. «компьютерную революцию».

Примерно за 20-25 лет в Силиконовой Долине возник прообраз современных технопарков. На территории в несколько квадратных километров возникла новая форма связи науки и производства. В 70-е годы массовые инвестиции в инновационные проекты стали коммерчески выгодными. Возникла и укрепилась новая форма движения капитала – венчурный капитал.

Наукоёмкие, высокотехнологичные отрасли (по зарубежной статистике):

· Аэрокосмическая индустрия

· Производство техники, связанной с передачей и переработкой информации

· Выпуск лекарств и медицинской техники.

Высокотехнологичные услуги:

· Телекоммуникационные услуги, включая Интернет

· Финансовые и банковские услуги

· Различные виды бизнес услуг, например техническое сопровождение информационной структуры предприятия

· Образовательные услуги

· Медицинские услуги

«Новая экономика» - статистическая совокупность инфокоммуникационного сектора, электронной коммерции, фондового рынка высокотехнологических акций, рекламного рынка и масс-медиа, банковского и финансового секторов, здравоохранения и образования – все, где применяется ЭВМ и Интернет.

В США из всех источников на НИОКР ежегодно тратиться около 260 млрд. долл., из них более 100 млрд. из бюджета (2000). Германия – 40 и 16 (1997), Япония – 83 и 18 (1997).

Доля затрат  на исследования и разработки составляет в ВВП  Швеции – 3,3%, в Японии и Швейцарии – 2,7%, США и ФРГ -2,2%. Кроме того, системы финансирования науки в каждой стране свои. Различаются и доли бюджетного финансирования. Так в США в общих затратах на исследования и разработки она составляет 38,7%, во Франции – 47,5%, Германии – 40,1%, Японии – 21,4, Канаде – 28%.

 Первые венчурные фирмы существовали благодаря военным заказам, когда же счет компаний пошел на сотни, государственных заказов стало на всех не хватать. Внутренний рынок высокотехнологичных товаров был развит ещё недостаточно. Сначала на смену госбюджету пришел банковский капитал Восточного побережья США. Вскоре, однако, стало понятно, что обычные коммерческие и инвестиционные банки не готовы  идти на масштабные рискованные операции и их заменили специализированные компании, которые стали получать прибыль не только от кредитов, но и от роста курса акций «рисковых» компаний. Руководством компаний были выведены формулы успеха: «brain capital + venture capital», high tech - high life – high risk.

В США – основой инвестирования в наукоёмкий сектор является венчурная индустрия, в Европе и Японии – кредитные ресурсы.

	
	1991
	1992
	1993
	1994
	1995
	1996
	1997
	1998
	1999
	2000
	2001

	Доля ВВП США в мировом ВП (%)
	20,93
	21,30
	21,38
	21,50
	21,35
	21,26
	21,34
	21,74
	21,93
	22
	21,3

	Динамика ВВП США (%)
	-2,0
	3,3
	2,4
	4,0
	2,7
	3,7
	4,5
	4,3
	4,0
	5,0
	1,2

	Доля ВВП США в обраб пром. В целом (%)
	24,5
	24,8
	25,2
	25,1
	26,0
	25,1
	25,3
	25,8
	26,0
	26,1
	26,0

	Доля ВВП США в наукоёмком секторе обраб. пром. в целом (%)
	24,6
	28,1
	27,4
	28,6
	29,3
	30,6
	32,5
	33,6
	33,4
	33,9
	33,2

	Доля ВВП ЕС в мировом ВП (%)
	22,1
	22,1
	21,5
	21,4
	21,2
	20,7
	20,4
	20,4
	20,3
	20,1
	20,2

	Динамика ВВП ЕС (%)
	1,6
	1,2
	-0,4
	2,8
	2,4
	1,7
	2,6
	2,7
	2,3
	3,2
	1,7

	Доля ВВП ЕС в обраб пром. В целом (%)
	27,8
	27,1
	25,2
	25,2
	25,9
	25,6
	25,9
	25,6
	24,9
	24,4
	24,2

	Доля ВВП ЕС в наукоёмком секторе обраб. пром. в целом (%)
	21,0
	21,9
	22,3
	22,4
	21,3
	20,6
	19,0
	19,1
	18,8
	18,2
	18,0

	Доля ВВП Японии в мировом ВП (%)
	8,89
	8,85
	8,7
	8,47
	8,31
	8,38
	8,12
	7.79
	7,55
	7.33
	7,28

	Динамика ВВП Японии (%)
	3,8
	1,0
	0,3
	0,6
	1,5
	5,0
	1,6
	-2,5
	0,3
	0,9
	-0,4

	Доля ВВП Японии в обраб пром. Вцелом (%)
	25,6
	23,3
	21,0
	19,2
	18,2
	17,4
	16,6
	16,4
	16,1
	15,7
	15,3

	Доля ВВП  в наукоёмком секторе обраб. пром.вцелом(%)
	25,8
	23,8
	22,4
	21,7
	21,6
	21,3
	20,5
	20,5
	19,6
	18,9
	18,6


Вопрос 22. Возникновение и развитие наукоемких, высокотехнологичных производств и рынков США, ЕС, Японии. Особенности инновационной политики в США, ЕС.

Первый этап НТР и первая успешная коммерциализированная наукоёмкая о отрасль – электронная отрасль США. Декабрь 1947г. – первое применение кремниевого полупроводника для усиления электрического тока (лаборатория AT&T) => замена вакуумных трубок для ЭВМ небольшими и дешёвыми полупроводниками, далее интегральными схемами.  

Огромная роль в развитии наукоёмких отраслей принадлежит Стэнфордскому университету (шт. Калифорния). Родоначальник технопарков – Ф. Терман (преподаватель электротехники из Стэнфорда, 30-е годы, призывал студентов  работать на Западном Побережье). 

В 1950г. – основание «Industrial Park» при Стэнфордском университете (позже переименован в «Research Park»). Создатели технопарка воспользовались территориальной близостью к базе ВВС США в Пало-Альто, предприятия долины стали получать военные заказы. Также был основан «Stanford Research Institute», работавший на оборонку, а после 1958г и на НАСА.

1957г. – создание «Fairchild Semiconductors» - компании, прародителя всех полупроводниковых компаний   Силиконовой долины (А.Рок (инвестор с Уолл-Стрит) уговорил Ш. Фэрчайлда (изобретатель, создатель технокомпаний) дать 1,5 млн. долл. на производство нового кремниевого транзистора инженера Ю.Клейнера). После этого А. Рок участвовал в работе таких компаний, как «Intel» и «Apple Computer».

Начало 70-х – в Силиконовой долине 15 фирм – производителей полупроводников. 

1971г – создание микропроцессора 4004 на фирме «Intel» (миллионы операций в секунду), с тех пор объем информации, обрабатываемой процессорами удваивался каждые два года.

1976г. – сбор первого персонального компьютера фирмой «Apple Computer». В США сформировался критически необходимый платёжный спрос, что породило т.н. «компьютерную революцию».

Примерно за 20-25 лет в Силиконовой Долине возник прообраз современных технопарков. На территории в несколько квадратных километров возникла новая форма связи науки и производства. В 70-е годы массовые инвестиции в инновационные проекты стали коммерчески выгодными. Возникла и укрепилась новая форма движения капитала – венчурный капитал.

Наукоёмкие, высокотехнологичные отрасли (по зарубежной статистике):

· Аэрокосмическая индустрия

· Производство техники, связанной с передачей и переработкой информации

· Выпуск лекарств и медицинской техники.

Высокотехнологичные услуги:

· Телекоммуникационные услуги, включая Интернет

· Финансовые и банковские услуги

· Различные виды бизнес услуг, например техническое сопровождение информационной структуры предприятия

· Образовательные услуги

· Медицинские услуги

«Новая экономика» - статистическая совокупность инфокоммуникационного сектора, электронной коммерции, фондового рынка высокотехнологических акций, рекламного рынка и масс-медиа, банковского и финансового секторов, здравоохранения и образования – все, где применяется ЭВМ и Интернет.

В США из всех источников на НИОКР ежегодно тратиться около 260 млрд. долл., из них более 100 млрд. из бюджета (2000). Германия – 40 и 16 (1997), Япония – 83 и 18 (1997).

Доля затрат  на исследования и разработки составляет в ВВП  Швеции – 3,3%, в Японии и Швейцарии – 2,7%, США и ФРГ -2,2%. Кроме того, системы финансирования науки в каждой стране свои. Различаются и доли бюджетного финансирования. Так в США в общих затратах на исследования и разработки она составляет 38,7%, во Франции – 47,5%, Германии – 40,1%, Японии – 21,4, Канаде – 28%.

 Первые венчурные фирмы существовали благодаря военным заказам, когда же счет компаний пошел на сотни, государственных заказов стало на всех не хватать. Внутренний рынок высокотехнологичных товаров был развит ещё недостаточно. Сначала на смену госбюджету пришел банковский капитал Восточного побережья США. Вскоре, однако, стало понятно, что обычные коммерческие и инвестиционные банки не готовы  идти на масштабные рискованные операции и их заменили специализированные компании, которые стали получать прибыль не только от кредитов, но и от роста курса акций «рисковых» компаний. Руководством компаний были выведены формулы успеха: «brain capital + venture capital», high tech - high life – high risk.

В США – основой инвестирования в наукоёмкий сектор является венчурная индустрия, в Европе и Японии – кредитные ресурсы.

1999:

	Человеческие ресурсы
	

	Доля выпускников университетов в сфере науки и технологи относительно всех выпускников, %
	37

	Доля работников с учёными степенями и дипломированных инженеров
	13

	Доля работающих на средне- и высокотехнологичных производствах, %
	7,7

	Доля работающих в секторе высокотехнологичных услуг, %
	3,0

	Генерация знаний
	

	Бюджетное финансирование ИР-сферы, в % к ВВП
	0,7

	Финансирование ИР-сферы, в % к ВВП
	1,2

	Количество патентов, используемых в высокотехнологичных отраслях , отнесенное к 1 млн населения
	14,9

	Распространение и использование знаний
	

	Часть МСП, работающих в инновационной сфере в виде, домашних хозяйств, %
	44,0

	Часть МСП, ведущих инновационную деятельность в кооперации, %
	11,2

	Отношение инновационных затрат в производственном секторе к общему обороту, %
	3,7

	Инновационные финансы, рынки, результаты
	

	Венчурное инвестирование в технологические фирмы, в % к ВВП
	0,06

	Капитализация новых (параллельных, вторичных) рынков, в % к ВВП
	3,4

	Доля продаж новой продукции на общем рынке производственного сектора, %
	6,5

	Количество пользователей Интернет  на 100 жителей
	14,9

	Объем рынка информационных технологий, в % ВВП
	5,0


+табл. вопроса 21

Вопрос 23. Особенности НТП в условиях советского планово-директивного типа хозяйствований. Возникновение и становление наукоёмких, высокотехнологичных производств в СССР.
В СССР оборонно-промышленный комплекс был создан  в 30-е годы в ходе т.н. индустриализации страны. Возникли новые отрасли промышленности  и военного машиностроения: авиационная, судостроительная, боеприпасная, вооружения, танковая.

В конце второй мировой войны начала складываться система НТП: при Совмине СССР были созданы Совет по радиолокации и Первое главное управление (ядерное оружие). В 1946г – Второе (баллистические ракеты) и Третье (зенитные и авиационные ракеты) главные управления СМ СССР. Для координации работ при Президиуме Совмина СССР была создана Комиссия по военно-промышленным вопросам. В период ликвидации министерств в 1959 был организован Госкомитет по развитию науки и техники (ГКНТ). Через ГКНТ осуществлялась координация и финансирование отраслевых прикладных исследований, а через Советы по науке и технике АН СССР фундаментальной наукой.

С 1965 по 1991 ОПК управлялся посредством 9 министерств:

1. министерство машиностроения

2. министерство оборонной промышленности

3. министерство авиационной промышленности

4. министерство общего машиностроения

5. министерство радиопромышленности

6. министерство средств связи

7. министерство электронной промышленности

8. министерство судостроения

9. министерство среднего машиностроения

Распределение по подотраслям отраслей оборонного комплекса:

Авиационная промышленность:

· самолетостроение

· вертолетостроение

· двигателестроение

· авионика

· прочие (ракетное вооружение и производство агрегатов)

Ракетно-космическая промышленность:

· производство баллистических ракет

· ракетное двигателестроение

· прочие (производство агрегатов, наземной инфраструктуры, космическое приборостроение

Промышленность вооружений:

· производство ракетно-артиллерийской техники

· производство бронетанковой техники

· патронное производство

· производство управляемых ракет и стрелковое оружие

· военное приборостроение и оптические системы

· предприятия гражданской специализации

Промышленность боеприпасов и спецхимии:

· сборочное производство боеприпасов

· производство корпусов и взрывателей

· производство взрывчатых веществ и промышленной взрывчатки

Судостроительная промышленность:

· судостроение и судоремонт

· судовое машиностроение и электротехника

· морское приборостроение

В 70-е годы в СССР к традиционным видам директивного планирования добавилась система программно-целевого управления (ПЦУ) программами вооружения.

ПЦУ включает:

1. Разработку целей и задач  развития Вооруженных сил на 15 лет (стратегическое военно-политическое прогнозирование), включая анализ зарубежного потенциала (основные направления развития)

2. Разработку программы вооружения – на 10 лет (корректировка на каждые 5 лет) – виды и системы, комплексы вооружения и ВТ

3. По каждому образцу разрабатывалась отдельная программа (ТТХ, этапы, ресурсы, исполнители, заказчики) – формировался жизненный цикл изделия

Планы балансировались по финансам, материальным и трудовым ресурсам:

1. Программам вооружения – 7 видов

2. Гензаказчикам- РВСН, УНКС, СВ, ПВО, ВВС, ВМФ

3. Видам техники – ракетная, авиационная, в-судостроение, радиолокация, связь и т.д.

4. министерствам – исполнители, МОМ (БР), МАП, МОП (вооружение), МСП (корабли), МРП, МПСС, МЭП

Финансирование утверждалось каждый год – Постановлением ЦК КПСС и Совмина СССР.

Переход на ПЦУ начался в годы десятой пятилетки (1976-1980), а полностью для МО СССР она была введена с начала 1981. С начала 80-х ПЦУ стало частично вводиться для КГБ, МВД и Министерства гражданской авиации.

Затраты СССР на науку и оборону в 1950-1991гг, млрд руб, тек цены ( с учетом реформы 61года)

	
	1945
	1950
	1960
	1970
	1980
	1985
	1990
	1991

	ВНП
	
	
	203,1
	397,6
	661,9
	777
	Ё026
	2259

	Расходы бюджета
	26,9
	
	73,1
	154,6
	294,6
	385,6
	510,1
	750

	Расходы МО СССР
	12,8
	8,3
	11,3
	22,3
	16,3
	22,5
	21,4
	

	Расходы на ОПК
	
	
	15,3
	29,2
	48,9
	63,4
	71,3
	101,6

	В т.ч. на военные НИОКР
	
	
	
	
	7,0
	9,8
	15.1
	17,9

	Доля расходов на ОПК в бюджете, %
	
	
	20,9
	18,9
	16,6
	16,4
	13,9
	13,5

	Доля расходов на ОПК в ВНП, %
	
	
	7,5
	7,3
	7,4
	8,3
	6,9
	4,5

	Доля всех расходов на науку в ВНП, %
	
	0,99
	1,77
	2,49
	3,00
	3,11
	2,89
	1,95


Вопрос 24. Особенности и масштабы финансирования, организации науки в СССР.

Финансирование. В нашей стране долгое время совершенствование организации и финансирования научных исследований увязывалось только с осуществлением хозяйственного расчета в этой сфере. Первые шаги по внедрению хозрасчета в научных организациях были сделаны в начале 30-х годов. На этом этапе разграничивались источники финансирования проблемных и прикладных работ. Первые стали финансироваться за счет бюджетных средств, вторые - непосредственными заказчиками этих работ. Однако в этот период вне сферы действия хозрасчета оказалась содержательная сторона выполняемых исследований, была утрачена имевшая место в 20-ые годы организация институтов по проблемному принципу, когда финансирование организации отождествлялось с финансированием проблемы. С развитием научных учреждений бюджетные средства все более становились источником обеспечения не определенной темы или проблемы, а учреждения в целом, тем самым процесс проведения НИОКР отрывался от потребностей конкретных хозяйствующих субъектов.
     "Следующий этап перевода и практической разработки проблем хозяйственного расчета осуществлялся после принятия в 1962 г. постановления Совета Министров СССР "О переводе отраслевых научно-исследовательских и конструкторских организаций на хозяйственный расчет". В нем предусматривалось увеличивать объем работ, выполняемый этими организациями по договорам, совершенствовались формы хозрасчетных отношений в отраслевой науке.
     Однако содержание хозрасчета оставалось формальным: в организациях не создавалась прибыль, стоимостные показатели, отражающие интенсивность деятельности научных организаций, не были задействованы в механизме материального стимулирования, работы оплачивались по мере их выполнения не зависимо от конечных результатов.

Источники финансирования:

1) за счет бюджет ассигнований финансируются все научно-исследовательские организации (Академии наук и пр.), а также работы, имеющие теоретический характер или общегосударственное значение, даже если они выполняются НИИ и КБ, переведенными на хоз.расчет.
2)  работы, выполняемы за счет заказчиков, финансируются в соответствии с заключенными договорами.      Финансовые взаимоотношения между предприятием-заказчиком  и  организацией-исполнителем заключались в том, что заказчик в течение выполнения работы поэтапно перечислял деньги исполнителю, объектом оплаты выступал процесс выполнения работы, а не ее результат. Таким образом, под оболочкой хозрасчета не было хозрасчетной сущности.

2) Отдельные работы отраслевого значения финансируются за счет фонда освоения новой техники.

3) Банковские кредиты
     Расширение самостоятельности в использовании собственных средств было предусмотрено постановлением Совета Министров СССР от 1967 г. "Об изменении порядка планирования затрат на научно-исследовательские работы и о расширении прав руководителей научно-исследовательских учреждений". Впервые в научных организациях появилась категория прибыли, в качестве которой выступало превышение доходов над расходами по договорным работам, 75 % этой разности можно было использовать на расширение научно-производственной базы.
     Усилению материальной заинтересованности способствовало изменение принципов построения системы экономического стимулирования - вознаграждение стало увязываться с экономическим эффектом в народном хозяйстве в результате внедрения разработок. Принципиально новыми моментами явились переход на систему расчетов за полностью законченную работу вместо поэтапной оплаты и создание в министерствах единого фонда развития науки и техники для концентрации ресурсов на важнейших направлениях НТП.
     Несмотря на предпринимаемые шаги, частично улучшающие экономическую сторону деятельности научно-исследовательских и конструкторских организаций, цель построения экономического механизма, который обеспечивал бы рост научной отдачи, не достигалась. Финансирование и материальное стимулирование работников не были поставлены в прямую зависимость от результативности исследований. Следствием являлся низкий уровень и слабая конкурентоспособность разработок. Наблюдалось также отсутствие связи между деятельностью научных организаций и техническим уровнем обслуживаемых ими производств.
    Сфера отраслевой науки развивалась в основном за счет экстенсивных факторов: при возникновении новой научно-технической задачи выделялись дополнительные материальные и человеческие ресурсы, создавались новые НИИ (Научно-исследовательские институты) и КБ (конструкторские бюро).
     Так, с 1970 по 1987 гг. численность научных работников в научных учреждениях отраслевого профиля увеличилась более чем на 50%, достигнув 652 тыс. человек.
     Такими же темпами росса численность занятых в науке и научным обслуживанием - 146% за рассматриваемый период. В результате их доля от общего числе работающих в народном хозяйстве увеличилась с 3,3% в 1970 г. до 3,7% в 1987 г.
     За эти же годы ассигнования на науку из государственного бюджета и других источников возросли более чем в 2,8 раза, составив в 1987 г. 32,8 млрд. руб.
     Увеличение расходов на науку опережало темпы роста национального дохода, что привело к повышению их удельного веса в его составе в 1970-1987 гг. с 4,0 до 5,8%.
    Однако в 1987 г. лишь 24,2% завершенных научно-исследовательских тем имели технический уровень, соответствующий уровню лучших отечественных и зарубежных разработок. Так, среднегодовое количество созданных образцов новой техники, являющихся конечным продуктом прикладной науки, в течение последних лет постоянно уменьшалось - с 3704 в 1976-1980 гг. до 2724 в 1987 г.
     Экономическая эффективность мероприятий по новой технике в целом по промышленности также снижалась. При росте затрат на внедрение новой техники за 1976-1987 гг. - 151,7% (в расчете на одно мероприятие - 133,6%), прибыль с каждого рубля затрат на внедрение росла более медленными темпами (120% за рассматриваемый период). Эти показатели отражают ухудшение состава нововведений, преобладание незначительных по эффективности улучшений техники и технологии. Таким образом, возник кризис финансово-кредитного механизма в области управления научно-техническим прогрессом (в т.ч. и научной сферой). Не были найдены экономические рычаги и стимулы ускорения внедрения в производство новых научных разработок и повышения их качества. Отсутствовала заинтересованность предприятий в росте своего научно-технического уровня. Организационное объединение науки с производством не подкреплялось созданием единого финансового механизма. Его роль сводилась в основном к обеспечению бесперебойного поступления денежных средств в научные организации.
     В 1987 г. в рамках общей тенденции к возрождению рыночных отношений было принято радикальное постановление "О переводе научных организаций на полный хозяйственный расчет и самофинансирование". Оно было направлено на перелом сложившейся тенденции отставания в области научно-технического прогресса путем коренного изменения хозяйственного механизма. Впервые в директивном документе было сформулировано положение о научных организациях как товаропроизводителях и о товарном характере научно-технической продукции. Прибыль предприятий, занятых НИОКР стала определяться как разность между выручкой от реализации научно-технической продукции, услуг (принятых и полностью оплаченных заказчиком) и затратами по их созданию. Величина фондов поощрения стала зависеть непосредственно от успехов в реализации научно-технической продукции, так как источником их формирования являлись отчисления по установленным нормативам из прибыли, что стимулировало сотрудников к созданию пользующихся спросом продуктов и услуг по минимально возможной себестоимости.
     С 1988 г. научно-исследовательские учреждения были переведены на иные методы финансирования из бюджета, - финансировались не учреждения, а конкретные программы и темы. Размеры финансирования зависели от того, в скольких темах учреждение принимало участие и в какие сроки оно их выполняло. Развитие этих методов привело к появлению нового инструмента финансирования исследований - грантов - субсидий под конкретные разработки. Исследователи могли получить деньги для реализации собственного проекта только после того, как он пройдет экспертизу и получит признание в ученом совете соответствующего научно-исследовательского учреждения.
Организация. В СССР оборонно-промышленный комплекс был создан в 30-е годы в ходе т.н. индустриализации страны. Возникли новые отрасли промышленности и военною машиностроения: авиационная, судостроительная, боеприпасная, вооружения, танковая. В конце Второй мировой войны начала складываться система управления НТП: 

при Совмине СССР были созданы Совет по радиолокации и Первое главное управление (ядерное оружие). В 1946 г. - Второе (баллистические ракеты) и Третье (зенитные и авиационные ракет) главные управления  СМ СССР. Для координации работ при Президиуме Совмина СССР была создана Комиссия по военно-промышленным вопросам. 

В период ликвидации министерств (попытки управления народным хозяйством в 1957- 1965 гг. через совнархозы) в 1959 г. был организован Госкомитет по развитию науки и техники (ГКНТ). Через ГКНТ осуществлялась координация и финансирование отраслевых прикладных исследований, а через Советы по науке и технике АН СССР фундаментальной наукой.

С 1965 по 1991 гг. ОПК управлялся посредством 9 министерств: министерство машиностроения. министерство оборонной промышленности, министерство авиационной промышленности,    министерство    общего    машиностроения,    министерство радиопромышленности. министерство средств связи, министерство электронной промышленности. министерство судостроения, министерство среднего машиностроения. 
Вопрос 25. Организация ОПК и исторические особенности развития высокотехнологического, наукоемкого сектора в СССР.

В СССР оборонно-промышленный комплекс был создан  в 30-е годы в ходе т.н. индустриализации страны. Возникли новые отрасли промышленности  и военного машиностроения: авиационная, судостроительная, боеприпасная, вооружения, танковая.

В конце второй мировой войны начала складываться система НТП: при Совмине СССР были созданы Совет по радиолокации и Первое главное управление (ядерное оружие). В 1946г – Второе (баллистические ракеты) и Третье (зенитные и авиационные ракеты) главные управления СМ СССР. Для координации работ при Президиуме Совмина СССР была создана Комиссия по военно-промышленным вопросам. В период ликвидации министерств в 1959 был организован Госкомитет по развитию науки и техники (ГКНТ). Через ГКНТ осуществлялась координация и финансирование отраслевых прикладных исследований, а через Советы по науке и технике АН СССР фундаментальной наукой.

С 1965 по 1991 ОПК управлялся посредством 9 министерств:

10. министерство машиностроения

11. министерство оборонной промышленности

12. министерство авиационной промышленности

13. министерство общего машиностроения

14. министерство радиопромышленности

15. министерство средств связи

16. министерство электронной промышленности

17. министерство судостроения

18. министерство среднего машиностроения

Распределение по подотраслям отраслей оборонного комплекса:

Авиационная промышленность:

· самолетостроение

· вертолетостроение

· двигателестроение

· авионика

· прочие (ракетное вооружение и производство агрегатов)

Ракетно-космическая промышленность:

· производство баллистических ракет

· ракетное двигателестроение

· прочие (производство агрегатов, наземной инфраструктуры, космическое приборостроение

Промышленность вооружений:

· производство ракетно-артиллерийской техники

· производство бронетанковой техники

· патронное производство

· производство управляемых ракет и стрелковое оружие

· военное приборостроение и оптические системы

· предприятия гражданской специализации

Промышленность боеприпасов и спецхимии:

· сборочное производство боеприпасов

· производство корпусов и взрывателей

· производство взрывчатых веществ и промышленной взрывчатки

Судостроительная промышленность:

· судостроение и судоремонт

· судовое машиностроение и электротехника

· морское приборостроение

В 70-е годы в СССР к традиционным видам директивного планирования добавилась система программно-целевого управления (ПЦУ) программами вооружения.

ПЦУ включает:

4. Разработку целей и задач  развития Вооруженных сил на 15 лет (стратегическое военно-политическое прогнозирование), включая анализ зарубежного потенциала (основные направления развития)

5. Разработку программы вооружения – на 10 лет (корректировка на каждые 5 лет) – виды и системы, комплексы вооружения и ВТ

6. По каждому образцу разрабатывалась отдельная программа (ТТХ, этапы, ресурсы, исполнители, заказчики) – формировался жизненный цикл изделия

Планы балансировались по финансам, материальным и трудовым ресурсам:

5. Программам вооружения – 7 видов

6. Гензаказчикам- РВСН, УНКС, СВ, ПВО, ВВС, ВМФ

7. Видам техники – ракетная, авиационная, в-судостроение, радиолокация, связь и т.д.

8. министерствам – исполнители, МОМ (БР), МАП, МОП (вооружение), МСП (корабли), МРП, МПСС, МЭП

Финансирование утверждалось каждый год – Постановлением ЦК КПСС и Совмина СССР.

Переход на ПЦУ начался в годы десятой пятилетки (1976-1980), а полностью для МО СССР она была введена с начала 1981. С начала 80-х ПЦУ стало частично вводиться для КГБ, МВД и Министерства гражданской авиации.

Затраты СССР на науку и оборону в 1950-1991гг, млрд руб, тек цены ( с учетом реформы 61года)

	
	1945
	1950
	1960
	1970
	1980
	1985
	1990
	1991

	ВНП
	
	
	203,1
	397,6
	661,9
	777
	Ё026
	2259

	Расходы бюджета
	26,9
	
	73,1
	154,6
	294,6
	385,6
	510,1
	750

	Расходы МО СССР
	12,8
	8,3
	11,3
	22,3
	16,3
	22,5
	21,4
	

	Расходы на ОПК
	
	
	15,3
	29,2
	48,9
	63,4
	71,3
	101,6

	В т.ч. на военные НИОКР
	
	
	
	
	7,0
	9,8
	15.1
	17,9

	Доля расходов на ОПК в бюджете, %
	
	
	20,9
	18,9
	16,6
	16,4
	13,9
	13,5

	Доля расходов на ОПК в ВНП, %
	
	
	7,5
	7,3
	7,4
	8,3
	6,9
	4,5

	Доля всех расходов на науку в ВНП, %
	
	0,99
	1,77
	2,49
	3,00
	3,11
	2,89
	1,95


26. Возникновение и становление наукоемких, высокотехнологичных производств и рынков в РФ. Масштабы и организация финансирование НИОКР в РФ.

Финансирование НИОКР и масштабы развития наукоемких, высокотехнологичных рынков в РФ за 1990-2004 гг. показаны в таблице 1.

Данные, приведенные в табл. 1, достаточно полно, с финансовой точки зрения, иллюстрируют процессы распада советской системы поддержки науки и механизма освоения результатов НИОКР в сфере материального производства. Так, в 1999 г.. несмотря на некоторое реальное увеличение расходов на науку, они в сопоставимых ценах составили всего 18,3% от уровня 1991 г. Интересно отметить также степень милитаризации российской науки: в послереформенное время наиболее милитаризированным оказался 1993 г. За 1994-2003 гг. фиксируется тенденция постепенного повышения доли гражданских НИОКР в общих расходах на науку, которая была временно прервана в 1999 г., когда впервые за годы рыночных реформ в абсолютных цифрах существенно выросли затраты на военные НИОКР. Государственные расходы в 1999-2004 гг. в сопоставимых ценах вырастут в 2,23 раза по сравнению с 1998 г. В последние два года темпы роста финансирования науки немного замедлились. Так, в 1999- 2001 гг. средние ежегодные темпы приростов финансирования науки составляли около 15%, то в 2002-2004 гг. они составят порядка 14%.
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Hroro: ACCUTHOBAHUSA Ha | 36,8 223,5 1655 4914 10165 21692,0 28615 28,1
HHWUOKP, scero

"paxcjaHcKie/BOCHHBIE 0,859 0,843 0,414 0,557 0,535 0,858 1,045 0,946
Pacxogbl

Ha HAYKy no auHuyw § 10,6 108 943 3115 5061,8 73239 7928,4 7,966
_TPpaKAaHCKHMX BEIOMCTB

8 T.4. 060p./HUOKP 25* 400* 1000* 2000* 920,7 1157,6 0,704
no OKIT 1,4%
Ha BoeHHble HUOKP 15,1 70* 370* 1700* 3800* 4890 42732 2,03
no ueneseiM  GrOKETHBIM W | 12 5* 40 45 5292 1366,1 4409,4 3,661
BHEOIO[DKETHBIM (ponnam

NOAACPHKH HAYKH

npounm HMOKP o6oponnoro u | 4,7 32 432 1150 2393 1600,7 2141,6 1,481
JBOHHOTO Ha3HAYEHUSA

Ha BoeHHble W oOopoHHsle | 19,8 102 802 2850 6193 6490,7 6414,8 3,511
HHUOKP, Bcero

Ha rpaxaanckue HHOKP, Beero 17,0 88 583 2160 3432 7359,3 10696,2 11,913
rocpacxoael Ha HUOKP, scero 36,8 190 1385 5000 9625 13850 17111 15,424
["ocpacxoabl/acCHrHOBaHUA 1,0 0,850 0,837 1,018 0,947 0,638 0,598 0,549
w3 CcOOCTBEHHEBIX cpeacte | 0,9 5% 150* 750%* 3415 5314 6381 8,026
_opraxusaumii®

U3 HHOCTPAaHHBIX UCTOYHHUKOB - - 50* 250* 560 1086 1808 2,6

HUrtoro: pacxoasl Ha HHOKP, | 37,7 195 1585 6000 13600 20250 25300 26,05
BCero





Несмотря на опережающий рост затрат государства на НИОКР по сравнению с другими расходами федерального бюджета, в целом наукоемкость ВВП растет недостаточно быстро. Так в 1999 г. доля расходов на НИОКР в ВВП страны составила 0,996%, а в 2003 г. его наукоемкость оценивается в 1,4%. В развитых странах данный показатель составляет 2,5-3,3%.
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1999 r. 2000 2001 2002 2003* 2004 **
Hedastop BBIT 1,646 1,405 1,178 1,152 1,14 1,12
ACCHTHOBAHMS
Ha HAyKy N0 JIHHUH FPOKAAHCKUX BEJOMCTB 11,635 15,927 22,094 30,318 40,206 46,2
B 1.u. 060p./HHOKP 1,1* 2,5* 2,9* 2,0* 2,2% 2,5
B T.4. HUOKP no AT (Pocasnakocmoc) 0,7 0,75 0,338 2,714 2,982 2,4602
HHUOKP no ®OKIT u MKC (PocaBnakocMoc) 2,591 2,710 3,837 6,942 7,356 10,681F
Ha Boennnie HHOKP 14,0 15,6 21,8 33,2 45,485 52,3
Mo UeNeBbiM OIODKETHBIM W BHEOIODKETHBIM | 3,473 % 8,987* 15,157* 20,842* 25% 30
(doHaam NMOANEPIKKH HAYy KU
HHUOKP no cyowekrtam P®D u mMectHeim | 0,7 1,04 1,918 2,5% 3,0* 35
6o pKeTaM
Ha npoune HHMOKP obGoponHoro u apoithoro | 2,8 5,0 0,4 7,1 8,4 10
Ha3HaYeHUA
Ha BocHHble ¥ 06oponnsic HHOKP, Bcero 16,8 20,6 28,2 40,3 53,885 62,3
Ha rpakaanckie HUOKP, Beero 16,199 24,464 38,006 55,544 68,133 81,03
Hroro: accurnobanus Ha HUOKP, scero 32,999 45,064 06,206 95,844 122,018 143,33
['paxcnaHckHe/BOEHHBIE 0,964 1,188 1,348 1,378 1,264 1,301
Pacxoant
Ha HayKy 10 THHHUH MPOKJIAHCKHMX BEJIOMCTB 13,818 17,396 23,688 31,056 40,3 46,2
8 T.4. 060p./HUOKP 1,4* 1,8% 1,9* 2,0% 2,2% 25
B 1.4. HUOKP no AT (PocaBuakocmoc) 0,7 1,0 0,84 2,7* 3,0 2,46
HHUOKP no ®OKII (PocaBuakocMoc) 2,743 4,018 4,337 6,5* 5,2 10,7
na BoeHHbsle HUOKP 6,37 15,0* 21,5% 33,0%* 45% 53
Mo uenesbiM OIOMKETHBIM M BHEOIOMKETHRIM | 3,045* 7,91%* 12,069* 12,184* 25 29,5
(QoHIaM NOJIEPHKH HAYKH
HHUOKP no cy6vexktam PD u  mectueiM | 0,697 1,032 1,637 2,2* 2,6* 3,0%
OropKeTaM
npoue HHUOKP oGoponHoro wu aBoitHoro | 2,9* 4,0% 5,0% 6,7* 8,0* 10
Ha3HAUCHHS
Ha BoeHHble 1 06opoHHbie HUOKP, Bcero 9,27 19,0 26,5 39,7 53,0 62
Ha rpaxaanckue HUOKP, scero 18,003 27,156 38,131 47,84 67,0 80
rocpacxoap Ha HWOKP, Bcero 27,273 46,156 04,631 87,54 120 142
["ocpacxoRbl/acCUTHOBAHUS 0,826 1,024 0,976 0,913 0,983 0,991
13 COOCTBEHHBIX CPEACTB Opl"aHPl3aU,l/ll7[A 12,657 21,337 31,578 43,98 57 71
W3 MHOCTPAHHBIX UCTOYHHKOB 8,121 9,204 9,052 12,22 13* 14
Hroro: pacxoael Ha HMOKP, scero 48,051 76,697 105,261 143,74 190* 225





В наукоемкий сектор промышленности России входят отрасли оборонно-промышленного комплекса (ОПК), такие как авиационная, ракетно-космическая и электронная, промышленность средств связи и радиопромышленность, промышленности вооружения, боеприпасов и спецхимии, атомное судостроение, а также атомный комплекс, химико-фармацевтическая отрасль, производство химических волокон и нитей, выпуск композитов, научное приборостроение, производство сложного медицинского оборудования.

По сходству конечных видов продукции и технологических процессов наукоемкие, высокотехнологичные производства объединены в следующие агрегированные комплексы (сегменты наукоемкого рынка): авиаракетно-космический комплекс (АРКК); радиоэлектронный комплекс (РЭК); судо- и кораблестроение (СП); специализированные военно-ориентированные отрасли промышленности (СВООП); наукоемкий сектор химической промышленности (НС ХП); атомная промышленность (АТП).

27. Структура российского наукоемкого сектора. Авиационная промышленность и авиационный рынок в РФ.

Структура сектора. Темпы роста агрегированных сегментов наукоемкого рынка показаны на Рис.1. Развитие наукоемкого сектора российской промышленности в 90-годы ХХ в. и в 2001- 2002 гг. (см. рис.1) распадается примерно на два периода: трансформационного кризисного развития в 1992-1998 гг.; посткризисного роста в 1999-2002 гг. С 2003 г. наблюдаются признаки инвестиционного роста наукоемкого сектора. 

В наукоемкий сектор промышленности России входят отрасли оборонно-промышленного комплекса (ОПК), такие как авиационная, ракетно-космическая и электронная, промышленность средств связи и радиопромышленность, промышленности вооружения, боеприпасов и спецхимии, атомное судостроение, а также атомный комплекс, химико-фармацевтическая отрасль, производство химических волокон и нитей, выпуск композитов, научное приборостроение, производство сложного медицинского оборудования.
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По сходству конечных видов продукции и технологических процессов наукоемкие, высокотехнологичные производства объединены в следующие агрегированные комплексы (сегменты наукоемкого рынка): авиаракетно-космический комплекс (АРКК); радиоэлектронный комплекс (РЭК); судо- и кораблестроение (СП); специализированные военно-ориентированные отрасли промышленности (СВООП); наукоемкий сектор химической промышленности (НС ХП); атомная промышленность (АТП).
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Авиационная промышленность (АП) — это ряд научно-производственных комплексов замкнутого проектно-технологического цикла, состоящих из проектно-конструкторских организаций, опытных и серийных промышленных предприятий, центральных научно- исследовательских институтов по разработке, производству, ремонту и модернизации авиационной техники гражданского и военного назначения, а также наземного оборудования, обеспечивающего эксплуатацию этой техники.

С 1992 по лето 1997 г. руководство АП осуществлял Государственный комитет по оборонным отраслям промышленности (реорганизованный в мае 1996 в министерство оборонной промышленности и ликвидированный в мае 1997 г.). С мая 1997 г. по лето 1999 г. за государственное регулирование авиационной промышленностью отвечал аэрокосм ический департамент Министерства экономики, одновременно курировавший и ракетно-космическую промышленность и судостроение. После реорганизации системы управления ОПК летом 1999 г. началось объединение авиационной и ракетно-космической отраслей под эгидой Российского авиационно-космического агентства (Росавиакосмоса).

Производственная база российской АП включает в себя 315 предприятий и организаций, относящихся к АП. В их число входят:

1. 56 НИИ, 93 ОКБ (ЦАГИ, ЦИАМ, ГосНИИАС, ЛИИ, ВИАМ, Сиб.НИА). Разработкой авиационной техники занимаются свыше 70 предприятий.

2. 166 производственных (131 серийный завод) предприятий.

Общая численность работающих на авиационных предприятиях превышает 500 тыс. чел.

Объемы выпуска. К концу 80-х годов СССР в авиационном производстве, прежде всего военном, занимал одно из ведущих мест в мире, производя свыше 25% мирового выпуска авиационной техники и до 40% военной авиационной техники. Непосредственно в отрасли было занято свыше 1,5 млн. чел. В 1990 г. в СССР было выпущено около 500 самолетов, из них — свыше 450 для Минобороны, и 215 вертолетов, из них 122 для Минобороны. Военный заказ составлял свыше 65% объема продукции авиапрома и свыше 70% объема финансирования НИОКР. После распада СССР в России оказалось сосредоточено свыше 85% предприятий и организаций АП. Период с 1992 по 1997 г. характеризовался резким спадом производства авиационной техники в России, что было вызвано, помимо общего спада промышленного производства, сокращением военного заказа на поставки авиационной техники более чем в 10 раз, снижением, а с 1994 г. — прекращением бюджетного финансирования закупок гражданской авиатехники, существенным уменьшением платежеспособного спроса российских авиационных компаний, сокращением их пассажирооборота за этот период почти в З раза, прекращением, с 1996 г., закупок военной АТ. Общий объем продукции авиационной отрасли составил в 1997 г. около 20% к 1991 г. в сопоставимых ценах, доля военной продукции сократилась до 22-23% от ее общего объема. Производство гражданских самолетов сократилось в 12, а вертолетов - в 8 раз. С 1998 г., в основном за счет экспортных поставок, начался рост продукции.

Территориально АП представлена во всех федеральных округах Российской Федерации. В количественном отношении больше всего предприятий авиапрома сосредоточено в Центральном (более половины всех предприятий отрасли) и Приволжском (более четверти предприятий) округах. Эти же регионы традиционно “выдают’ (примерно в равной пропорции) почти половину промышленной продукции российской авиапромышленности. Меньше всего предприятий отрасли в дальневосточном ФО – всего два. Однако с точки зрения объемов производства этот регион в 2001 году стал лидером всей отрасли - благодаря выполнению крупнейшего контракта по поставке самолетов марки ‘Су’ в Китай одно лишь КнААПО сумело выпустить почти треть совокупной промышленной продукции отрасли. Из других регионов немалый вклад в отраслевые объемы производства вносят также авиастроительные предприятия Сибирского (гг. Иркутск, Новосибирск, Омск, Улан-Удэ) и Северо-Западного (г. Санкт-Петербург) округов.

По отношению к 1991 г. в 2000 г. объем продукции АП составил около 35% (в сопоставимых ценах). Учитывая, что объем производства сокращался более высокими темпами по сравнению с численностью работающих, производительность труда упала в 2,5-3 раза. В 2001 г. прирост валовой продукции составил 4 1,2%, а в 2002 г., по — 26,7%.

Государственный заказ на основные виды авиационной техники и вооружения обеспечивает загрузку производственных мощностей лишь на 10-15%. С учетом других заказов в среднем производственные мощности загружены всего лишь на 25-30%, что сильно удорожает себестоимость производства.

Контрастно по сравнению с низким внутренним спросом выглядит экспортный потенциал АП. Прежде всего, это касается военной продукции, объем экспорта которой достиг 75% всего военного экспорта РФ. Ожидается дальнейший рост экспорта военной авиатехники и в среднесрочной перспективе. Основу экспорта гражданского авиастроения составляют вертолеты, на которые сохраняется небольшой, но устойчивый спрос.

Функционирование АП обеспечивается главным образом за счет экспорта военной техники. Однако его объем не столь велик, чтобы служить прочной и достаточной финансовой основой развития всех направлений отрасли.

28. Структура российского наукоемкого сектора. Ракетно-космическая промышленность и космический рынок в РФ.

Структура сектора. Темпы роста агрегированных сегментов наукоемкого рынка показаны на Рис.1. Развитие наукоемкого сектора российской промышленности в 90-годы ХХ в. и в 2001- 2002 гг. (см. рис.1) распадается примерно на два периода: трансформационного кризисного развития в 1992-1998 гг.; посткризисного роста в 1999-2002 гг. С 2003 г. наблюдаются признаки инвестиционного роста наукоемкого сектора. 

В наукоемкий сектор промышленности России входят отрасли оборонно-промышленного комплекса (ОПК), такие как авиационная, ракетно-космическая и электронная, промышленность средств связи и радиопромышленность, промышленности вооружения, боеприпасов и спецхимии, атомное судостроение, а также атомный комплекс, химико-фармацевтическая отрасль, производство химических волокон и нитей, выпуск композитов, научное приборостроение, производство сложного медицинского оборудования.
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По сходству конечных видов продукции и технологических процессов наукоемкие, высокотехнологичные производства объединены в следующие агрегированные комплексы (сегменты наукоемкого рынка): авиаракетно-космический комплекс (АРКК); радиоэлектронный комплекс (РЭК); судо- и кораблестроение (СП); специализированные военно-ориентированные отрасли промышленности (СВООП); наукоемкий сектор химической промышленности (НС ХП); атомная промышленность (АТП).
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Ракетно-космическая промышленность (РКП). Сейчас РКП России — это совокупность предприятий, научно-исследовательских учреждений и проектно- конструкторских организаций по разработке, производству, ремонту и модернизации бое вых ракетных комплексов и ракетных комплексов космического назначения, наземного оборудования космических систем и образцов космической техники гражданского и военного назначения. Условно РКП можно разделить на космический сектор, выпускающий космическую продукцию, и ракетный сектор, производящий боевые ракетные комплексы. Кроме того, предприятия выпускают непрофильную продукцию, составляющую треть общего объема производства ракетно-космической промышленности.

На фоне положительных общемировых тенденций в экономическом освоении преимуществ космического пространства РКП России в 90-е годы пережила период глубокого спада, сменившегося с 1999 г. некоторым подъемом, связанным главным образом с выполнением международных контрактов и обязательств по созданию МКС.

Основные тенденции того кризисного периода (1992-1998 гг.) функционирования отрасли характеризуют:

• почти девятикратное снижение объемов производства (товарной продукции);

ещё более резкое снижение объема инвестиций (объем госинвестиций с 1989 г. по 2002 г. снизился в 19 раз);

• снижение темпа обновления основных фондов до 0,5-1%, что 15-30 раз ниже общемировой практики развития наукоемких производств;

• как следствие, рост доли морально и физически устаревшего оборудования с возрастом более 20 лет;

• интенсивный и не восполняемый отток из отрасли квалифицированных научно- технических, инженерных и рабочих кадров;

• нарушение хозяйственных связей с предприятиями-поставщиками из других республик СССР, выполнявших значительный объем работ по ракетно-космической технике (в примерной пропорции с разделом научно-производственных мощностей);

• воссоздание ряда важных утраченных технологий на предприятиях на территории РФ и др.

Перечисленные тенденции напрямую повлекли удорожание разработок и производства техники, снижение ее качества и надежности, утрату некоторых уникальных технологий. На предприятиях сложилась сложная социально-экономическая обстановка: появилась устойчивая скрытая безработица, снизилась оплата труда, ухудшились его условия, стали хроническими задержки с выплатой заработной платы, была утрачена обнадеживающая перспектива, что усиливало отток квалифицированных кадров.

Текущее состояние отрасли характеризуют следующие показатели, приводимые в СМИ. В 2001 г. РКП выпустила продукции на сумму 1,6 млрд. долл. (соответственно на 47 млрд. руб.), из них 470 млн. долл. — по госзаказу. По федеральным целевым программам предприятия произвели научно-технической продукции на 8837,4 млрд. руб., что эквивалентно 302,9 млн. долл. (при среднегодовом курсе 29,172 руб./$). Можно предположить, что остаток от 470 млн. долл. — это и есть госзаказ по военной космической программе РКП того года. Объем производства на ракетно-космических предприятиях в 2001 г. вырос, примерно, на 2%, что в пять раз меньше, чем в 2000 г. В 2002 г., по предварительным данным, прирост объемов РКП составил 12,3%. Количество предприятий — 106. Около 10% предприятий имеет отрицательный баланс результатов финансово-хозяйственной деятельности. Численность работников — 270 тыс. чел. Средняя зарплата составила 4650 руб. Средний возраст инженерно-технического персонала превышает 50 лет, в научных организациях — около 60 лет. Оборудование с возрастом менее 10 лет составляет около 20%, в то время как 10 лет назад эта цифра достигала 44%.

29. Структура российского наукоемкого сектора. Атомная промышленность и атомный комплекс в РФ.

Структура сектора. Темпы роста агрегированных сегментов наукоемкого рынка показаны на Рис.1. Развитие наукоемкого сектора российской промышленности в 90-годы ХХ в. и в 2001- 2002 гг. (см. рис.1) распадается примерно на два периода: трансформационного кризисного развития в 1992-1998 гг.; посткризисного роста в 1999-2002 гг. С 2003 г. наблюдаются признаки инвестиционного роста наукоемкого сектора. 

В наукоемкий сектор промышленности России входят отрасли оборонно-промышленного комплекса (ОПК), такие как авиационная, ракетно-космическая и электронная, промышленность средств связи и радиопромышленность, промышленности вооружения, боеприпасов и спецхимии, атомное судостроение, а также атомный комплекс, химико-фармацевтическая отрасль, производство химических волокон и нитей, выпуск композитов, научное приборостроение, производство сложного медицинского оборудования.
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По сходству конечных видов продукции и технологических процессов наукоемкие, высокотехнологичные производства объединены в следующие агрегированные комплексы (сегменты наукоемкого рынка): авиаракетно-космический комплекс (АРКК); радиоэлектронный комплекс (РЭК); судо- и кораблестроение (СП); специализированные военно-ориентированные отрасли промышленности (СВООП); наукоемкий сектор химической промышленности (НС ХП); атомная промышленность (АТП).
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Атомная промышленность представляет собой совокупность предприятий (фирм), НИУ и проектно-конструкторских организаций по добыче радиоактивных руд, производству радиоактивных веществ, разработке, производству, ремонту, модернизации и утилизации ядерных реакторов, радиационных установок для народного хозяйства и оборудования атомных электростанций, а также приобретению и утилизации ядерного оружия.

Исторически сложилось так, что в состав Минатома РФ входит подразделение, обеспечивающее управление российскими атомными электростанциям и (АЭС). Соответственно, в валовой объем продукции атомной отрасли статистика включает и стоимость вырабатываемой на АЭС электроэнергии. Хотя производство электроэнергии на АЭС статистически включается в топливно-энергетический комплекс, эксплуатация технических систем по своему экономическому содержанию является потреблением конечной продукции АТП. Профильная промежуточная и конечная продукция атомной промышленности (коды 12, 233, 2813310-2813320, 2813360, 4010416), согласно ОКДП, включается в статистические отрасли “Добыча радиоактивных руд’ (код 12), ‘Производство радиоактивных веществ, топливных элементов и источников ионизирующего излучения разного назначения” (код 233), “Производство готовых строительных металлических изделий, цистерн, резервуаров и паровых котлов (код 281) (виды продукции ‘Термоядерные и плазменные установки’, “Ядерные реакторы и оборудование атомных электростанций” и “Радиационные источники”) и “Производство электроэнергии тепловыми, газотурбинными, дизельными, приливными, атомными и гидроэлектростанциями” (код 401).

Головными организациями являются ВНИИЭФ и ВНИИТФ.

Атомный комплекс включает в себя следующие подотрасли: а) горнодобывающая и

перерабатывающая промышленность (государственный концерн “Атомредметзолото”); б)

отрасль по производству ядерного топлива и реакторных материалов; в) реакторостроение; г)

приборостроение (разработка и производство современных ядерно-физических приборов); д)

микроэлектроника; е) атомное машиностроение ж) строительство и эксплуатация АЭС.

Объемы Выпуска. Расчеты показали, что валовой объем производства АТК (в текущих ценах) в 1998 г. составил около 36 млрд. руб. Прирост продукции за 1999 г. составил 21,8%, в том числе по гражданской продукции - 122,9%, по оборонной продукции - 101,6%. Рост объема производства промышленной продукции Минатома в 2000 г. по отношению к 1999 году составил 109,3%., в 2001 г. — 6,1%, а в 2002 4,4% (предварительная оценка). Если принять индекс-дефлятор на продукцию Минатома равным индекс-дефлятору ОПК, то валовой объем АТК в 2002 году должен составить в текущих ценах порядка 140 млрд. руб., из них около 80 млрд. руб. собственно атомная промышленность.

Экспорт продукции Минатома в 2001 году вырос на 9,9% по сравнению с 2000 годом и составил $2,51 млрд., а в 2002 году составил -2,62 млрд. долл. (105,2% к 2001г).

Итоги работы в 2002 г.

Выработка электроэнергии в 2002 г. составила 141,3 млрд. кВтч (103,6% к 2001 году), в том числе на 10 АЭС (30 блоков установленной мощностью 22,242 ГВт) — 139,8 млрд. кВтч.

Численность работающих в отрасли в 2002 г. составила 338,2 тыс. человек, среднемесячная заработная плата в отрасли достигла 7779 рублей, в том числе в промышленности — 7756 рублей, в научных организациях — 7368 рублей, на АЭС — 10075 рублей.

В рамках международного проекта экспериментального термоядерного реактора (ИТЭР) завершен технический проект реактора, разработаны технологии производства его основных элементов, проведены успешные испытания мощного сверхвысокочастотного гиротрона, разработана программа промышленного производства сверхпроводников (до 50 тонн в год).

Выполнены обязательства российской стороны по созданию уникальной экспериментальной установки (адронного калориметра) в рамках международного проекта по строительству сверхмощного ускорителя элементарных частиц (Большого адронного коллайдера) в Европейском центре ядерных исследований.

Руководство Минатома планирует провести реорганизацию структуры министерства. В частности, один из вариантов реформирования предусматривает создание акционерного общества «Росатомпром» на базе объединения уранодобывающих, обогатительных и производящих топливо предприятий отрасли, образующих единую технологически взаимосвязанную цепочку. Во-вторых, предполагается восстановить и развить специализированный комплекс отрасли посредством образования ОАО «Росатомстрой» с целью консолидации предприятий и повышения эффективности управления стройкомплексом.
30. Структура российского наукоемкого сектора. Военно-ориентированные отрасли российского наукоемкого сектора. 

31. Судостроение и кораблестроение в РФ.

Структура сектора. Темпы роста агрегированных сегментов наукоемкого рынка показаны на Рис.1. Развитие наукоемкого сектора российской промышленности в 90-годы ХХ в. и в 2001- 2002 гг. (см. рис.1) распадается примерно на два периода: трансформационного кризисного развития в 1992-1998 гг.; посткризисного роста в 1999-2002 гг. С 2003 г. наблюдаются признаки инвестиционного роста наукоемкого сектора. 

В наукоемкий сектор промышленности России входят отрасли оборонно-промышленного комплекса (ОПК), такие как авиационная, ракетно-космическая и электронная, промышленность средств связи и радиопромышленность, промышленности вооружения, боеприпасов и спецхимии, атомное судостроение, а также атомный комплекс, химико-фармацевтическая отрасль, производство химических волокон и нитей, выпуск композитов, научное приборостроение, производство сложного медицинского оборудования.
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По сходству конечных видов продукции и технологических процессов наукоемкие, высокотехнологичные производства объединены в следующие агрегированные комплексы (сегменты наукоемкого рынка): авиаракетно-космический комплекс (АРКК); радиоэлектронный комплекс (РЭК); судо- и кораблестроение (СП); специализированные военно-ориентированные отрасли промышленности (СВООП); наукоемкий сектор химической промышленности (НС ХП); атомная промышленность (АТП).
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В специализированные военно-ориентированные отрасли промышленности включают производство боеприпасов и спецхимию, производство обычного вооружения, выпуск бронетехники и судостроение.

Промышленность боеприпасов и спецхимии (БП) оказалась в самом плачевном положении среди всех других отраслей отечественного ОПК. Неуклонно снижается роль БП в совокупных объемах промышленного производства оборонного комплекса: за один лишь 2001 год этот показатель упал с 9,7% до 8,9%. Гособоронзаказ этого не обеспечивает, так как почти везде убыточен из-за небольших объемов и огромных накладных расходов, которые нельзя уменьшить при производстве БП. В результате сейчас отрасль живет за счет выпуска гражданской продукции и экспорта, объемы которого составляют в среднем 140 млн. долл. в год.

Территориально предприятия БП расположены преимущественно в Центральном (35% предприятий отрасли), Приволжском (около 25%), Сибирском (около 18%) и Уральском (более 13%) федеральных округах. В Северо-Западном округе предприятия отрасли сконцентрированы в Санкт-Петербурге и вокруг него. Несущественно значение для БП Южного и дальневосточного округов. Среди субъектов Федерации предприятия БП наиболее широко представлены в Москве, Новосибирской, Свердловской, Московской, Тульской, Челябинской, Пермской, Самарской областях и Алтайском крае. По объемам производства ныне безусловным лидером отрасли является Приволжский округ. Вдвое и более уступают ему по этому показателю боеприпасные предприятия Сибирского, Центрального и Уральского округов.

Непосредственное управление отраслью осуществляет Российское агентство по боеприпасам (Росбоеприпасы), образованное в мае 1999 года. На агентство возложены функции обеспечения реализации государственной политики в области БП; координации и государственного регулирования деятельности предприятий и организаций по разработке, производству, модернизации и утилизации комплектных боеприпасов, комплектующих элементов вооружения и военной техники и взрывчатых материалов гражданского назначения; осуществления функций национального органа для выполнения обязательств по Конвенции о запрещении разработки, производства, накопления и применения химического оружия и о его уничтожении; формирования совместно с Минобороны РФ и другими государственными заказчиками госпрограммы вооружения и гособоронзаказа и пр.

Промышленность вооружений (ПВ) - одна из традиционных отраслей отечественного БПК. Отрасль специализируется на разработке и производстве ракетно-артиллерийского вооружения, бронетанковой техники, комплексов высокоточного оружия, стрелкового оружия и патронов к нему, оптикоэлектронных систем и приборов для ВиВТ всех родов войск, средств индивидуальной экипировки и защиты военнослужащих. В секторе гражданской продукции ПВ является лидером отечественной индустрии по выпуску оптики и оптических приборов, служебного, спортивного и охотничьего оружия и патронов к нему, фототехники и наблюдательных приборов, мотоциклов. На отрасль приходится существенная доля отечественного транспортного, в т.ч. железнодорожного, машиностроения
 и автомобилестроения.

ПВ является одной из базовых отраслей всего отечественного ОПК: она производит более 15% совокупного объема товарной продукции оборонного комплекса (уступая по этому показателю только авиапромышленности), на нее приходится примерно такая же доля всех занятых в оборонном комплексе, в отрасли сосредоточено около 8% всех оборонных предприятий страны. К тому же в последние годы ПВ - один из наиболее динамично развивающихся сегментов российского ВПК: в 1999 году прирост промышленного производства в отрасли составил более 30% к уровню предыдущего года; в 2000 году - 8%; в 2001 году - более 10%. В то же время до сих пор средняя загрузка оборонных мощностей по предприятиям ПВ составляет лишь 10%, по ряду предприятий она вообще отсутствует.

Территориально ПВ представлена во всех федеральных округах, однако неравномерно

- почти половина предприятий сосредоточены в Центральном ФО, прежде всего в Москве и Подмосковье, Тульской и Владимирской областях. Отраслевые же объемы промышленного производства формируют в основном три федеральных округа - Приволжский, Уральский и Центральный. Ведущие позиции в отрасли по ряду направлений, прежде всего в области танкостроительной конструкторской мысли, сохраняют НИИ и КБ Санкт-Петербурга.

К судостроительной промышленности (СП) в настоящее время относится чуть более 10% всех предприятий отечественного ВПК, в отрасли занят почти такой же процент всех работников российской оборонки Отраслевые же объемы производства в силу специфики отрасли год от года существенно разнятся. Если в 2000 году, например, на СП приходилось 14,5% совокупной продукции российского ВПК, то год спустя этот показатель упал почти на

2%. Причем за этот же период еще более - почти на 4% - сократилась доля отрасли в объемах выпуска продукции военного назначения. Такая неритмичность, скачкообразность развития объясняется характером производственного цикла в отрасли, порой растянутого на несколько лет, особенно если это касается сложного специализированного судостроения, к которому относится и выполнение крупных контрактов по линии военно-технического сотрудничества.

Во времена СССР, создавая около 2% ВВП, судостроение относилось к одной из ведущих отраслей отечественной экономики. Пика своего развития СП достигла в 70-е - 80-е гг. Тогда отрасль представляла собой мощный и сложный комплекс научно- исследовательских, проектно-конструкторских, промышленных предприятий судостроительного, судоремонтного, машиностроительного и приборостроительного профиля, способных создавать и ремонтировать любые классы кораблей и судов. При полной загрузке своих мощностей отрасль была в состоянии обеспечить годовой выпуск кораблей и судов для ВМФ общим водоизмещением до 200 тыс, тонн, а таюке судов и плавучих сооружений для народного хозяйства общим водоизмещением 700-900 тыс, тонн.

России досталось примерно 65% производственного и около 85% научно-технического потенциала судостроения СССР. Одновременно 90-е годы стали периодом резкого спада. Так, если в 1989 году судостроительная промышленность СССР построила по заказам ВМФ в общей сложности 64 единицы подводных лодок, боевых кораблей и судов обеспечения, то в 1994 году - 11, в 1995 году - 9, в 1996 году-б, в 1997-2000 гг. - по 1-3 корабля и судна. К настоящему времени, по некоторым оценкам, в отрасли используются менее 20% ее потенциальных мощностей. Основные фонды предприятий за последние годы практически не обновлялись. Изношенность этих фондов составляет сейчас примерно 60%, доля их активной части сократилась до 30%. Основное технологическое оборудование предприятий устарело морально и физически - производственное оборудование, возраст которого превышает 10 лет, составляет в общем парке оборудования 90%. Невосполнимый во многом урон был нанесен кадровому потенциалу. За 90-е гг. численность работающих в отрасли сократилась примерно в три раза. Предпенсионный и пенсионный возраст имеют ныне более трети работников отрасли.

Территориально СП сконцентрирована, прежде всего, в Северо-Западном федеральном округе: здесь расположено около 40% предприятий отрасли. Совершенно особое положение в отрасли принадлежит Санкт-Петербургу. Здесь сосредоточено примерно 90% научного и проектного потенциала судостроительной промышленности, который реализуется (также как результаты деятельности предприятий судового машиностроения, судового приборостроения и судовой электротехники) на судостроительных и судоремонтньих заводах других регионов (Севера, Поволжья, Дальнего Востока, Калининграда). В Санкт-Петербурге находятся три основных из пяти научно-исследовательских институтов общеотраслевого значения - ЦН ИИ им. академика .А.Н.Крылова, ЦНИИ технологии судостроения, ЦНИИ конструкционных материалов “Прометей”, а также почти все основные конструкторские бюро судостроения - ‘Рубин”, “Малахит”, Северное ПКБ, Невское ПКБ, ЦМКБ “Алмаз”, ЦКБ Балтсудопроект’, “Айсберг”, “Редан”. В ‘северной столице” расположены и крупнейшие верфи отрасли - ‘Адмиралтейские верфи”, “Балтийский завод”, “Северная верфь”, СФ “Алмаз”, Выборгский судостроительный завод, Средне-невский судостроительный завод, большая часть предприятий судового приборостроения и морского оружия (‘Электроприбор, ‘Морфизприбор”, “Аврора”, “Гранит”, “Гидроприбор” и др.), значительная часть предприятий судового машиностроения и электротехники. Судостроение Санкт-Петербурга и Ленинградской области выпускает до 30% от объема продукции всей отрасли (до 1991 года эта доля не превышала 15-16%). Еще более значительна доля судостроения Санкт-Петербурга в отраслевом экспорте: в последние годы она составляла 70-80%. Судостроение Северо Запада включает в себя и комплекс предприятий Северодвинска, в том числе ‘Севмашпредприятие”. Среди других регионов СП развита также в Центральном, Приволжском, дальневосточном и Южном округах. При этом судостроительные комплексы Приволжского и Южного округов демонстрируют в последнее время ускоренный рост. Несущественна роль судостроения в ВПК Уральского и Сибирского округов

СП относится к отраслям ВПК с явным преобладанием (в стоимостном выражении) продукции военного назначения: по итогам 2001 года на нее приходилось более 75% отраслев ых объемов производства.

В свое время на долю судостроительной промышленности СССР приходилась одна треть производства общего мирового тоннажа. Еще одну треть делали США. Однако в условиях глобального противостояния предприятия мировых лидеров в своей основе были ориентированы на потребности военного флота. В составе ВМФ СССР находилось 800 боевых кораблей и катеров суммарным водоизмещением около 2,5 млн. тонн и все они были сделаны на отечественных верфях. Что же касается коммерческого судостроения, то СССР хоть и обладал одним из мощнейших гражданских флотов в мире, в основном обеспечивал свои потребности в торговых и рыбопромысловых судах за счет импорта.

Внутренний же рынок кораблестроения из-за скудности гособоронзаказа пока не способствует развитию отрасли. В 90-х гг. ВМФ подвергся беспрецедентно резким сокращениям: подводный и надводный боевой флот уменьшился на 80%. При сохранении существующего финансирования к 2015 году в составе ВМФ России сохранится не более 60 кораблей.

Непосредственное управление отраслью осуществляет Российское агентство по судостроению, образованное в мае 1999 года. На Россудостроение возложены обязанности формирования и реализации программ развития научно-технического потенциала, координации и государственного регулирования деятельности предприятий и организаций СП. Совместно с Минобороны РФ и другими государственными заказчиками Россудостроение формирует Госпрограмму вооружения и гособоронзаказ, а также выступает заказчиком разработок и производства продукции гражданского назначения. В функции агентства входит также лицензирование деятельности по разработке, производству, ремонту и утилизации продукции СП военного назначения, организации работ по сертификации продукции, а также сертификации систем управления качеством продукции предприятий и организаций отрасли. Важнейшей функцией Россудостроения на современном этапе является также реализация применительно к СП федеральной целевой программы “Реформирование и развитие оборонно-промышленного комплекса (2002-2006 гг.)”, в том числе подготовка предложений по созданию в отрасли интегрированных (холдинговых) структур.

32. Структура российского наукоемкого сектора. Российский радиоэлектронный комплекс.

Структура сектора. Темпы роста агрегированных сегментов наукоемкого рынка показаны на Рис.1. Развитие наукоемкого сектора российской промышленности в 90-годы ХХ в. и в 2001- 2002 гг. (см. рис.1) распадается примерно на два периода: трансформационного кризисного развития в 1992-1998 гг.; посткризисного роста в 1999-2002 гг. С 2003 г. наблюдаются признаки инвестиционного роста наукоемкого сектора. 

В наукоемкий сектор промышленности России входят отрасли оборонно-промышленного комплекса (ОПК), такие как авиационная, ракетно-космическая и электронная, промышленность средств связи и радиопромышленность, промышленности вооружения, боеприпасов и спецхимии, атомное судостроение, а также атомный комплекс, химико-фармацевтическая отрасль, производство химических волокон и нитей, выпуск композитов, научное приборостроение, производство сложного медицинского оборудования.
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По сходству конечных видов продукции и технологических процессов наукоемкие, высокотехнологичные производства объединены в следующие агрегированные комплексы (сегменты наукоемкого рынка): авиаракетно-космический комплекс (АРКК); радиоэлектронный комплекс (РЭК); судо- и кораблестроение (СП); специализированные военно-ориентированные отрасли промышленности (СВООП); наукоемкий сектор химической промышленности (НС ХП); атомная промышленность (АТП).
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Радиоэлектронный комплекс.

Радиопромышленность (РП) занимает ведущее положение среди отраслей Российского агентства по системам управления (РАСУ) и в силу потенциальной востребованности ее военной продукции является одной из наиболее перспективных отраслей всего отечественного ОПК. Сейчас на ее долю приходится около пятой части всех предприятий оборонного комплекса, более 8% промышленной продукции ВПК и примерно такая же доля занятых в нем работников.

Российской РП достался в наследство от времен Советского Союза самый передовой по мировым меркам научно-технический и производственный потенциал. Различные системы ПВО (разработки как НПО “Алмаз”, так и его традиционного конкурента - фирмы «Антей»), например, и по сию пору являются во многом непревзойденными образцами современного оборонительного оружия.

Территориально предприятия РП сосредоточены в Центральном округе (более половины всех предприятий отрасли), а в нем, в свою очередь, - в Москве (более трети предприятий РП). Ведущая роль московского “куста” РП подкреплена наличием здесь большинства ведущих отраслевых научных центров - НПО “Алмаз”, концерна ‘Антей” (составивших недавно костяк новой интегрированной структуры - Концерна ПВО “Алмаз Антей”), корпорации “Фазотрон-НИИР”, ФНПЦ “Всероссийский НИИ радиотехники” и множества других известных во всем мире фирм. Из других регионов необходимо отметить Северо-Западный округ, где сконцентрирована едва ли не пятая часть предприятий отрасли (почти все - в Санкт-Петербурге) и Приволжский ФО (Нижний Новгород, Пенза, Республика Марий Эл и др.). Эти же регионы в основном и определяют, наряду с Уральским округом, общеотраслевые объемы производства.

Электронная промышленность (ЭП) - самая молодая и одна из наиболее динамично развивающихся отраслей российского БПК. Сейчас ЭП производит около 6% всей промышленной продукции российского оборонного комплекса, в отрасли занято около 8% всех его работников, на нее приходится почти пятая часть всех оборонных предприятий страны.

В ЭП Советского Союза насчитывалось более 800 предприятий, организаций и их филиалов, в том числе около 600 промышленных предприятия и более 200 научных организаций. В 1960-1990 гг. отраслевые объемы производства выросли почти в 200 раз, ее удельный вес в промышленности СССР возрос почти в 20 раз, объем научно-технической продукции - почти в 35 раз. Российской ЭП досталось в наследство более 80% наукоемкой продукции советской ЭП. При переходе к рынку отрасль прошла глубокие и во многом болезненные преобразования, которые едва не привели ее к краху. Если в 1990 году удельный вес отрасли в общем объеме промышленного производства России составлял почти 2,5%, то к 1998 году - всего лишь около 0,2%. Общее число предприятий и организаций уменьшилось почти на 40%. Наиболее ощутимы были потери высококвалифицированных кадров, особенно в науке.

В последние годы ЭП, преодолевая кризисные явления, начала наращивать производство. В 1999 году отраслевые объемы производства выросли на 46%, в 2000 году - на 37,7%, в 2001 году - на 17,7%.

Территориально ЭП сконцентрирована в Центральном (около половины всех предприятий отрасли), Приволжском, Южном и Северо-Западном федеральных округах. Новосибирские предприятия по сути формируют отрасль в Сибирском округе. Почти не представлена ЭП в Уральском и Дальневосточном округах. На уровне субъектов Российской Федерации ЭП особенно развита: в ЦФО - в Москве (около четверти всех предприятий отрасли), Московской, Воронежской, Брянской и Тульской областях; в ПФО - в Саратовской, Нижегородской и Пензенской областях; в СЗФО - в Санкт-Петербурге и Новгородской областях; в ЮФО - в Северной Осетии и Ставропольском крае; в СФО - в Новосибирске. По объемам производства в отрасли явно лидирует Центральный округ, существенный вклад принадлежит также Приволжскому ФО.

Промышленность средств связи (ПСС) - самая миниатюрная отрасль отечественного ОПК, особенно если за критерий оценки принимать объемы производства: на нее приходится лишь 2,7% совокупной продукции оборонного комплекса страны. В отрасли насчитывается немногим более 9% предприятий БПК страны, занято около 5% работающих в оборонном комплексе.

ПСС представлена во всех федеральных округах, кроме Дальневосточного. Больше всего предприятий отрасли находится в Центральном (43% всех предприятий ПСС), Северо-Западном (около 22%) и Приволжском (около 15%) округах. На уровне субъектов РФ предприятия ПСС сконцентрированы в Москве (более 20% предприятий отрасли), Санкт Петербурге (около 16%), Нижнем Новгороде, Воронеже, Калуге, Тамбове, Омске, Пскове, Ростове, Краснодаре, ряде других регионов. Отраслевые объемы производства также формируют прежде всего предприятия Центрального, Приволжского и Северо-Западного округов и отчасти - Сибирского округа.

Спецификой отрасли является значимость научно-технической продукции: ее доля в общеотраслевых объемах производства приближается к 40% (доля промышленного производства составляет, соответственно, 60%). По этому показателю ПСС уступает в российском ВПК только ракетно-космической отрасли. Сама же продукция научного сектора является преимущественно (почти на 86%) продукцией военного назначения.

200 1-2002 гг. в целом были для ПСС временем экономического застоя. По итогам 2001 года отрасль приросла в общих объемах производства по сравнению с 2000 годом лишь на 3,7% (в целом прирост по ВПК составил 4,5%). При этом выпуск военной продукции сократился на 5,5%, а гражданской - вырос на 10,2%.

34. Место наукоемкого, высокотехнологичного сектора экономики России в мировой экономике. Международные сопоставления.

Если рассматривать международные сопоставления по показателю доли ИТ индустрии в ВВП региона (2000), то 1-Сев. Америка, 2- Зап. Европа, 3- Юго-Вост. Азия, 4- Лат. Америка, 5-Ср. Восток и  Африка, 6- Россия, 7- Вост. Европа.

В 1999 г. Доля расходов на НИОКР в ВВП Россиисоставила 0,996%, а в 2003 г. Его наукоемкость оценивается в 1,4%. В развитых странах данный показатель составляет 2,5-3,3%.

В ведущих странах мира интеллектуальная рента  превратилась в фундаментальный источник социально-экономического развития. На Западе резко растет спрос на наукоемкую продукцию, увеличивается ее доля в ВВП. Бесспорный лидер здесь США. Эта страна производит более трети мировой наукоемкой продукции. Россия за последнее десятилетие снизила и без того свою низкую долю в мировом наукоемком секторе в 8 раз (с 7,3% в1992 году до 0,9% в 2000 году). Отставание от США увеличилось в 40 раз (соответственно 28.1% и 33,9). Разрыв колоссальный, преодолеть его крайне сложно.

Важная характеристика состояния наукоемкого сектора – доля расходов в ВВП на научные исследования и разработки. В США, Японии и Германии они приближаются к 3%, во Франции и Великобритании держатся на уровне 2-2,5%. В России эти расходы сегодня составляют менее 40% от американских. Неудивительно, что на мировых рынках резко снизилась конкурентоспособность отечественной наукоемкой продукции.

Доля наукоемкого сектора России и передовых стран Запада

в мировом наукоемком секторе, %

	Страны
	1992 г.
	1995 г.
	2000 г.

	США
	28,1
	29,3
	33,9

	Япония
	23,8
	21,6
	18,9

	ФРГ
	7,4
	7,0
	4,5

	Россия
	7,3
	2,2
	0,9


Интеллектуальная рента – едва ли не единственная козырная карта, которой располагает Россия. Она должна быть срочно «разыграна», иначе в ближайшие десять – пятнадцать лет обесценится до нуля. В этом суть новой стратегии долгосрочного развития. Ставка должна быть сделана на науку, на новые технологии, на новые знания.

А для этого в отличие от других стран, осуществивших в последней четверти прошлого столетия решительный прорыв в экономику знаний, нам следует использовать наше стратегическое ресурсное преимущество.

Одно из серьёзных препятствий на пути к экономике знаний, восприимчивости к научно-техническому прогрессу – недопустимо низкая доля заработной платы в нашем ВВП. Доля заработной платы в ВВП России и стран Запада, в %

	Годы
	Россия
	Евросоюз
	США
	Япония

	1992
	36,7
	71,4
	72,4
	74,5

	1993
	39
	70,9
	72,4
	74,9

	1994
	39
	69,6
	71,8
	75,7

	1998
	30
	68,9
	72
	75,9


В США, Японии, Германии, Великобритании и других высокоразвитых странах доля заработной платы в ВВП удерживается на уровне 65-72 процента. У нас она в два раза ниже! Обычно это объясняют нашей более низкой по отношению к странам Запада производительностью труда. 

Да, с одной стороны по производительности труда мы отстаём от тех же США в 5-6 раз. Здесь не поспоришь. Но с другой – уровень заработной платы у нас ниже в 10 и более раз! И здесь суть проблемы. Доля нашей заработной платы в приросте производительности труда не идет ни в какое сравнение с аналогичной долей в странах Запада.

35. Особенности маркетинговых исследований наукоемких рынков. Особенности оценки рынка с позиции венчурного инвестирования.

Под инновационным маркетингом понимается объективный тип (совокупность объективных функций) производственно- хозяйственной деятельности (целостный комплекс работ) фирмы, направленный на оптимизацию и контроль за инновационной и производственно- сбытовой деятельностью организации, на основе исследования и активного влияния на рыночные условия предприятия.

Особенности исследования наукоемких рынков: Предприятие проводит маркетинг на 3-х уровнях.

Макроуровень: Характеризуют след-е показатели: 1. доля выпускников университетов в сфере науки и технологии относительно всех выпускников, в %. 2. доля работников с учеными степенями и дипломированных инженеров, в %. 3. доля работающих на средне- и высокотехнологичных производствах, в %. 4. доля работающих в секторе высокотехнологичных услуг, в %. 5. бюджетное финансирование НИОКР, в % к ВВП. 6. финансирование НИОКР частным бизнесом (в % к ВВП) 7. количество патентов, используемых в высокотехнологичных отраслях, отнесенное к 1 миллиону населения.8. часть малых предприятий (МП), ведущих инновационную деятельность в кооперации, %. 10. отношение инновационных затрат в производственном секторе к общем у обороту, в %. 11. венчурное инвестирование в технологические фирмы, в % к ВВП. 12. доля продаж новой продукции на общем рынке производственного сектора, в %. 13. объем рынка информационных технологий, в % ВВП. 14. изменение доли выпуска высокотехнологичной продукции в общем объеме производства.

Мезоуровень: Описание и анализ параметров инновационного (наукоемкого) рынка: динамики объемов инновационной продукции, структуры (сегментация0 рынка, номенклатуры (линейки) инновационных товаров и услуг, среднего уровня цен и долей продукции основных конкурентов на рынке и пр. основной итог- оценка потенциала развития рынка.

Микроуровень: Описание и анализ параметров инновационной деятельности фирм- конкурентов: тип и стратегия инновационного развития, позиционирование на рынке ( рынках), особенности инновационного менеджмента, объемы и динамика производства инновационной продукции, величина, динамика и структура расходов на НИОКР, доли ИТР в общей численности персонала фирмы, особенности ценообразования на инновационную продукцию, особенности сбытовой, коммуникационной и сервисной политики и пр. Основной итог- оценка научно- технической базы и инновационного потенциала развития фирм- конкурентов.

Комплексны анализ макросреды, рынков и фирм конкурентов проводиться на стадии стратегического маркетинга.

Особенности оценки рынка с позиции венчурного инвестирования.

Основной принцип венчурного капитала- капиталисты не входят в компании, чтобы остаться. Они входят в компании, чтобы их продать ( причем с прибылью- не менее 50%). Нужно найти не просто многообещающую технологию, а многообещающую технологию с превосходной командой (идеи- как деловые, так и технические- не стоят ничего, цена только их реализация, а реализация невозможна без опытных менеджеров и инженеров, которые воплотят идею в жизнь). Венчурные капиталисты мыслят не в категориях изобретений, исследований и открытий, а в категориях компаний, бизнес- линий и роста. Они вкладывают средства не в патенты или проекты, а в юридические лица, где патенты и проекты являются лишь начинкой. Отдельный вид венчурного капитала- корпоративные венчурные фонды, которые подбирают либо такие технологии, которые повысят спрос на основную продукцию образовавшихся их корпораций, либо такие, которые потом можно будет выкупить и превратить в новые продукты. Идеальным предприятием для венчурного инвестора является технология, способная занять определенную нишу на быстрорастущем рынке и доминировать на ней. Если или технология не доминантная, или рынок лишен потенциала роста- это не случай для применения венчурного капитала. Венчурные компании используют “формулы успеха”: brain capital + venture capital (интеллектуальный капитал + венчурный капитал), а также high tech- high life-high risk (передовые технологии- высокий уровень -высокий риск). Специализированные инвестиционные компании развиваются в различных организационных формах. Специализированные фонды (так называемые фонды прямого инвестирования в акционерный капитал- private equity fund) ориентируются на приобретение пакетов акций быстро развивающихся компаний. Фонды выкупа (buyout fund) финансируют приобретение (либо сами выкупают) контрольного пакета акций, позволяющего осуществлять полный контроль над использованием активов компании и ее деловыми операциями. Мезонинные фонды (mezzanine fund) специализируются на инвестиционном финансировании компаний непосредственно перед выходом на фондовый рынок.

36. Особенности маркетинговых инновационных исследований. Методы сбора и оценки информации по наукоемким рынкам. Виды маркетинговых исследований. Показатели инновационной деятельности.

Инновационный маркетинг по аналогии с традиционным, подразделяют на стратегический и оперативный.

В основу стратегических маркетинговых исследований закладывается анализ конъюнктуры рынка с последующей разработкой сегментов рынка, организацией и формированием спроса, моделированием поведения покупателя. Стратегический инновационный маркетинг определяется сегментированием рынка, позиционированием товара. Ключевым моментом стратегии маркетинга является исследование и прогнозирование спроса на новый товар, основанное на доскональном изучении восприятия потребителем новшества. В ходе стратегических исследований руководитель инновационного проекта должен определить: какую продукцию, какого качества и каким потребителям он будет предлагать. Поэтому  стратегический маркетинг ориентирован на тесный контакт работников маркетинговых и социологических служб предприятия с потребителем ( анкетирование, опрос по телефону, репрезентативные выборки и т.д)

1. анализ рынка осуществляется на трех уровнях:

а) макроуровень ( страновые рынки)

б). мезоуровень (отраслевые рынки)

в). Микроуровень (продукция и технологии конкурентов на локальном рынке).

Исследования на микроуровне часто называют- бенчмаркетинг (benchmarketing)- это сбор и анализ информации о деятельности лучших предприятий партнеров и конкурентов, об используемых ими методах управления. Цель бенчмаркетинга- повышение эффективности собственной деятельности и завоевание преимуществ в конкурентной борьбе. Предметом бенчмаркетинга является технология, производственные процессы, методы организации производства и сбыта продукции. Результаты бенчмаркетинга наряду с результатами маркетинговых исследований используются при выработке целей и стратегий деятельности организаций. Термин “бенчмаркетинг”, характеризующий самостоятельный вид деятельности, появился в 70-е годы нашего века, хотя и ранее успешно действующие организации активно изучали и брали на вооружение передовой опыт предприятий партнеров и конкурентов.

2. разработка инновационной стратегии ( например, продвижения нового товара на рынок) осуществляется с учетом продолжительности инновационного цикла товара.

3. После принятия стратегии начинается этап ее реализации- этап оперативного маркетинга, на котором  разрабатываются конкретные формы реализации выбранной инновационной стратегии.

Он тесно связан с понятием “компонентов маркетинга” (“маркетинг- мкс” или 4Р), которые являются оперативным вариантом решений, принимаемых в процессе управления маркетингом на предприятии.

Компоненты 4Р- product. Price. Place. Promotion.

 Кроме разработки компонентов маркетинга, оперативное управление маркетингом на предприятии включает:

- Составление письменного плана маркетинга, в который сводится воедино стратегия маркетинга предприятия. План служит руководством для персонала предприятия, занятого в маркетинговой деятельности.

- Подготовка сметы, интегрирующей процесс маркетинга в рамках общего бюджета предприятия.

- Контроль маркетинговой деятельности предприятия (контроль ежегодных планов, прибыльности, эффективности и стратегический контроль).

Согласно концепции инновационного маркетинга процесс восприятия нового товара состоит из следующих этапов:

1. Первичная осведомленность. Потребитель узнает об инновации, но не имеет достаточной инновации.

2. Узнавание товара. Потребитель уже имеет некоторую информацию, проявляет  интерес к новинке, возможен поиск дополнительной информации о новинке.

3. Идентификация нового товара. Потребитель сопоставляет новинку со своими потребностями.

4. Оценка возможностей использования новшества. Потребитель принимает решение об апробации новшества.

5. Апробация новшества потребителем с целью получения сведений об инновации и о возможности приобретения.

6. Принятие решения о приобретении или инвестировании в создание новшества.

Основными факторами, влияющими на назначение цены на новый продукт, являются:

1. уровень издержек производства

2. степень конкуренции на рынке

3. вид товара или услуги

4. уникальность предлагаемого товара или услуги

5. имидж компании

6. соотношение спроса и предложения на аналогичные товары или товары заменители на рынке

7. эластичность спроса

8. факторы “внешней среды”
В инновационном маркетинге, принимаются следующие виды ценовых стратегий:

1. Стратегия “снятия сливок”, применяемая при внедрении нового товара на рынок, когда на товар устанавливаются достаточно высокие цены.

2. Стратегия проникновения на рынок, когда на новый товар устанавливаются относительно низкие цены- в случае наличия большого числа конкурентов.

3. Стратегия престижных цен, применяемая для представления новых товаров с позиции качества и престижа, предполагая, что для потребителей высокая цена означает и высокое качество продукции.

4. Стратегия, основанная на мнениях потребителей, при которой цена устанавливается на том уровне, который потребитель готов заплатить за товар.

Для анализа конкурентоспособности организации используются несколько эмпирических моделей. Наиболее известные из них: SWOT- анализ (strength-силы, weakness-слабости, opportunity-возможности, threat- угрозы), анализ стратегического положения организации и привлекательности рынков (модель Мак- Кинси 7S)- (strategy-стратегия, Skill-навыки, shared values-общепризнанные навыки, structure-структура, systems-система, staff-кадры, style-стиль), анализ конкурентных преимуществ организации ( модель Мю Портера) и т.д

37.Особенности маркетинговых инновационных исследований. Функции инновационного маркетинга на предприятии.

См. 36 и +

Функции инновационного маркетинга на предприятии.

I. Формирование рыночной стратегии фирмы

Задачи:
1.1. Анализ и прогнозирование потребностей и спроса

1.2. Анализ и прогнозирование конъюнктуры рынка

1.3. Анализ и прогнозирование факторов конкурентного преимущества фирмы

1.4. Анализ связей фирмы с внешней средой

1.5. Анализ и прогнозирование качества и ресурсоемкости аналогичных товаров конкурентов

1.6. Прогнозирование воспроизводственных циклов товаров фирмы

1.7. Анализ и прогнозирование организационно- технического уровня производства конкурентов и фирмы

1.8. Прогнозирование объемов рынков по сегментам

1.9. Прогнозирование лимитных цен на будущие товары

1.10. Прогнозирование конкурентоспособности будущих товаров на конкурентных рынках

1.11. Разработка и экономическое обоснование мероприятий по повышению конкурентоспособности будущих товаров

1.12. Окончательный выбор целевых рынков на ..год

1.13. Разработка нормативов конкурентоспособности будущих товаров

1.14. Оформление документа “рыночная стратегия фирмы на ..год”

1.15. Налаживание системы обработки и подачи необходимой для обеспечения деятельности фирмы информации о рынке в ее подразделения.

II.Разделение концепции маркетинга

2.1. Согласование структуры и содержания системы менеджмента фирмы

2.2. Участие в проектировании организационной и производственной структуры фирмы

2.3. Участие в разработке положений и должностных инструкций фирмы

2.4. Входной маркетинговый контроль (на предмет соблюдения концепции маркетинга) всей нормативно- методической и технической документации, разрабатываемой фирмой.

2.5. Разработка, согласование и утверждение руководством фирмы “Плана мероприятий по реализации концепции маркетинга в деятельности фирмы на период__”

2.6. Участие в анализе внешнеэкономической деятельности фирмы

2.7. Согласование цен на выпускаемые товары

2.8. Согласование долгосрочных контрактов и договоров

2.9. Установление схемы обратной связи по стадиям жизненного цикла товаров

III. Стратегическая реклама и стимулирование сбыта товара

Задачи:

3.1. Определение целей рекламы

3.2. Определение методов, правил и средств рекламы

3.3. Формирование стратегии стимулирования сбыта товаров и роста прибыли

IV.Обеспечение маркетинговых исследований

Задачи:

4.1. Разработка структуры службы маркетинга фирмы

4.2. Информационное обеспечение и создание нормативной базы маркетинговых исследований

4.3. Кадровое обеспечение исследований

4.4. Обеспечение техническими средствами

4.5. Обеспечение внутренних и внешних связей службы маркетинга фирмы

Маркетинговые стратегии

Одним из концептуальных вопросов является выбор стратегии охвата рынка, которая может быть следующей:

1. Стратегия концентрации или фокусирования, когда фирма дает узкое определение своей области деятельности в отношении рынка товара, функции или группы потребителей. Это стратегия специалиста, стремящегося к высокой доле рынка в четко определенной нише.

2. Стратегия функционального специалиста, когда фирма предпочитает специализироваться на одной функции, но обслуживать все группы потребителей, заинтересованных в этой функции.

3. Стратегия специализации по клиенту, когда фирма специализируется на определенной категории клиентов, предлагая им широкую гамму товаров или комплектные системы оборудования, выполняющие дополнительные или взаимосвязанные функции.

4. Стратегия селективной специализации: выпуск многих товаров для различных рынков, не связанных между собой. Стратегия полного охвата, когда предлагается полный ассортимент товаров для удовлетворения всех групп потребителей.

38. Особенности маркетинговых исследований наукоемких рынков. Анализ конкурентоспособности организации и ее конкурентов.

См. 35 вопрос +

Анализ конкурентоспособности организации и ее конкурентов.

Инновационная деятельность организации направлена прежде всего на повышение конкурентоспособности выпускаемых объектов (продукции, услуг, новшеств в любой форме)

Конкурентоспособность- это свойство объекта, характеризующееся степенью удовлетворения им конкретной потребности по сравнению с аналогичными объектами, представленными на данном рынке.

В зависимости от дохода потребителей конкурентоспособность формируется по конкретным видам объектов: среднего качества- для потребителей с низким доходом( капиталом), высокого качества- для массового потребления со средним доходом, очень высокого (престижного) качества- для потребителей с высоким доходом.

Конкурентоспособность объекта определяется по отношению к конкурентному рынку либо к конкретной группе потребителей, формируемой по соответствующим признакам стратегической сегментации рынка. Если не указан рынок, на котором конкурентоспособен объект, это означает, что данный объект в конкретное время является лучшим мировым образцом.

Итак, когда говорят о конкурентоспособности какой- либо продукции, то всегда говорят о: а) некоторой сложившейся на рынке норме (стандарте) потребления некоторой типовой продукции, б) наличия на данном сегменте рынка других фирм (конкурентов), которые уже выпускают аналогичную продукцию. Реально конкуренция это формирование и расширенное воспроизводство локального рынка. Взаимодействие локальных рынков (мезоуровень) образует традиционный сегмент рынка, который выделяется средствами маркетингового анализа.

Критерий конкурентоспособности какой- либо продукции- это ее лучшая “продаваемость” по сравнению с аналогичными товарами и услугами на данном сегменте рынка. Иначе говоря, когда мы говорим о повышении конкурентоспособности нашей инновационной продукции, то всегда о создании новой потребности для будущего (потенциального) потребителя новой услуги (в рамках существующего набора услуг) или нового товара (нового качества).

В зависимости от дохода потребителей конкурентоспособность формируется по конкретным видам объектов: среднего качества- для потребителей с низким доходом( капиталом), высокого качества- для массового потребителя со средним доходом, очень высокого (престижного) качества- для потребителей с высоким доходом. Конкурентоспособность продукции определяется по отношению к конкретному рынку либо к конкретной группе потребителей, формируемой по соответствующим признакам стратегической сегментации рынка. Для измерения конкурентоспособности анализируемого объекта необходима качественная информация, характеризующая полезный эффект данной продукции и продукции конкурентов за нормативный срок их бы и совокупные затраты за жизненный цикл объектов.

Полезный эффект-  это интегральный показатель (система показателей, используемых в конкретных условиях) качество продукции, удовлетворяющих конкурентную потребность. Полезный эффект- это одна сторона объекта- продукции. Другой его стороной являются совокупные затраты за жизненный цикл объекта ,которые, как правило, обязательно нужно понести, чтобы получить от объекта полезный эффект. В общем виде эффективность рассчитывается как отношение полезного эффекта за нормативный срок его службы к затратам за жизненный цикл объекта.

Для анализа конкурентоспособности организации используются несколько эмпирических моделей. Наиболее известные из них: SWOT- анализ (strength-силы, weakness-слабости, opportunity-возможности, threat- угрозы), анализ стратегического положения организации и привлекательности рынков (модель Мак- Кинси 7S)- (strategy-стратегия, Skill-навыки, shared values-общепризнанные навыки, structure-структура, systems-система, staff-кадры, style-стиль), анализ конкурентных преимуществ организации ( модель Мю Портера) и т.д

 SWOT-анализ является одним из первых этапов стратегического планирование. Идея его: а) принятие усилий для превращения слабостей в силу и угроз в возможности, б) развитие сильных сторон фирмы  соответствии с ее ограниченными возможностями.

39. Особенности инновационного менеджмента. Особенности организации высокотехнологичного, инновационного производства. Жизненный цикл венчурного инновационного проекта.

Жизненный цикл венчурного инновационного проекта.
1. "семенная"   (seeds)   стадия   (технологическая   идея).   Первоначально   разработка ведется за счет личных сбережений и так называемых любовных денег (деньги семьи, друзей, подруг и т. д.). Возможность краха - более 90%.
2. организационное   оформление   инновационного   проекта   (start-up).   Этот  период
называют еще "долиной смерти" (death valley), так как, по статистике, из формирующихся компаний  70-80%  обречены   на   гибель. Наиболее   вероятными инвесторами становятся "бизнес-ангелы", состоятельные  индивидуумы, поверившие в проект и вкладывающие в него собственный   капитал   (довольно   часто   в   прошлом  они сами были создателями  малых венчурных фирм, добившихся успеха).

3. стадия раннего роста (early growth) наступает в случае, если испытания прототипов
и тестирование пробной партии продукции рынком прошли достаточно успешно. Это время венчурных фондов, именно на этой стадии они вкладывают в мировой инновационный бизнес наибольшие средства (масштаб инвестиций экспоненциально растет).

4. стадия расширения, или устойчивого роста (expansion): малая венчурная фирма уже
выбирает инвесторов. С венчурной точки зрения этот период - подготовительный для выхода венчурных финансистов из состоявшегося нового бизнеса.

5. стадия   "выход"   (exit)  -  рынок  признал   новый   продукт,   продажи    продолжают
устойчиво расти, и венчурный инвестор выходит из игры, либо перепродавая компанию новому инвестору, либо, производя совместно с ее менеджментом IPO, сбывает  свой пакет акций через биржу.

Инновационный менеджмент - особый тип организации менеджмента (управления фирмой или инвестиционным проектом), направленный на организацию инновационной цикла и достижение поставленных инновационных целей.
Основные определения, связанные с понятием инновации (нововведение):
· новация - результат единичного акта создания относительно стабильного новшества, то есть результат разработки на основе новых знаний, идей и методов нового продукта, услуги и  технологии,   и/или   создание   новой   общественной   формы   деятельности,   потенциально обладающие конкурентными преимуществами по сравнению с существующими однотипными продуктами или положением дел;
· инновация (нововведение) - результат инновационной деятельности,  получивший воплощение в виде нового  продукта, услуги и технологии и/или  новой организационно- экономической    формы,     обладающие    явными    качественными    преимуществами при использовании в проектировании, производстве, сбыте, потреблении и утилизации продуктов, обеспечивающий   дополнительную   по  сравнению   с   предшествующим    продуктом   или организационно-экономической      формой экономическую (экономию  затрат  или дополнительную прибыль) и/или общественную выгоду;
· инновационная деятельность - вид деятельности по воспроизводству прикладных (поисковых) и необходимой части фундаментальных исследований, проектных и опытно-конструкторских   работ,    маркетинговых   действий    по    вовлечению    их   результатов    в экономический и гражданско-правовой оборот для создания и реализации инновационного продукта, а также воспроизводящая структуру инновационного цикла.
К инновационной деятельности относятся:
а)
выполнение       научно-исследовательских,       опытно-конструкторских       или технологических работ по созданию инновационного продукта;
б)
комплексное научно-технологическое и     инновационное прогнозирование, индикативное   планирование   и   целевое   программирование,   организация   и    нормативно- правовое работ по созданию инновационного продукта;
в)
технологическое    переоснащение  и подготовка производства    для    выпуска инновационного продукта (услуги), технологии;
г)
проведение испытаний и освоение потребителем инновационного продукта:
д)
управление процессами коммерциализации технологий;
е)
деятельность по продвижению инновационного продукта на внутренний и мировой рынки, включая правовую защиту результатов интеллектуальной     деятельности, использованных в этом продукте;
ж)
создание и развитие инновационной инфраструктуры;
з)
передача либо    приобретение    прав    Российской    Федерацией    или другими
правообладателями на объекты интеллектуальной собственности, включая их  вовлечение в экономический и гражданско-правовой оборот;
и) экспертиза, консультационные, информационные, юридические и иные услуги (включая организацию финансирования инновационной деятельности) по созданию и реализации нового или усовершенствованного инновационного продукта.
-
инновационный цикл – периодически повторяющийся процесс последовательного создания   инновационных   продуктов   -   от   выявления   новой   потребности   и   порождения концепта идеи до ее практического воплощения (внедрения) и сбыта на рынке в рамках единого хозяйствующего субъекта или в рамках совокупности организаций, объединенных устойчивыми связями, - и постоянно воспроизводящий инновационную структуру;
-
распространение   инноваций  процесс   диффузия,   освоения   и   рутинизации
однотипных инноваций хозяйствующими субъектами на рынке;
              инновационная     структура совокупность     научных, производственных, финансовых     и     иных     общественных     организационных     субъектов     (и     объектов), непосредственно участвующих в процессе создания и успешного внедрения инноваций, а также совокупность типичных отношений, возникающих при организации инновационного цикла;
-
инновационная инфраструктура (инфраструктура национальной инновационной системы) - совокупность условий (фундаментальная  наука, система образования  и  пр.), обеспечивающих возможности успешной инновационной деятельности;
· инновационный   потенциал   (государства,   региона,   отрасли,  организации)
совокупность материальных, финансовых, кадровых, информационных, нтеллектуальных и иных ресурсов, обеспечивающих возможность осуществления инновационной деятельности;
· национальная   инновационная   система совокупность взаимодействующих
институтов   управления   и   регулирования   инновационной   деятельности, хозяйствующих субъектов государственного и частного секторов экономики, образовательной и финансово-кредитной сфер, осуществляющих инновационную деятельность на основе действующих институциональных механизмов.
40. Особенности инновационного менеджмента. Элементы концепции управления "знаниями". Особенности использования ИТ-технологий (внешние и внутренние).

Элементы управления знаниями.

Несмотря на то, что в экономических теории не существует более-менее научно-корректной концепции оценки стоимости знаний в организации, но базовым критерием измерения их экономического значения является разница между рыночной стоимостью компании и стоимостью ее материальных активов (т.е. стоимость нематериальных активов). Поскольку большинство нематериальных активов согласно концепциям управления знаний представляют собой некоторые формы знаний, то считается, что только от 6 до 30% стоимости компании приходится на активы, упоминаемые в традиционных балансовых отчетах, остальное - нематериальные активы. Вследствие этого 50% инвестиций производственных компаний приходится на нематериальные сферы, такие как научные исследования и разработки, обучение, профессиональный опыт и др.
Управление знаниями имеет две основные задачи. Одна - это эффективность, использование знаний для роста производительности путем увеличения быстродействия или снижения затрат. Другая - инновации, создание новых продуктов и услуг, новых предприятий и новых бизнес-процессов. Любой обмен знаниями может привести к инновациям. Делая существующие знания широко доступными в организации, можно прийти как к инновациям, так и к повторениям - отдельные личности, впервые получившие доступ к существующим знаниям, могут создать новые комбинации идей. Большинство теоретиков и практиков в области знаний считают, что знания, ориентированные на инновации, имеют большую перспективную стоимость, чем знания,
ориентированные только на эффективность. В свете расширения и использования знаний распространение получает концепция и практика непрерывного образования как комплекс мер, дающий возможность человеку учиться на протяжении всей жизни по принципу "ценно любое образование, в любом месте, в любое время и любого содержания". Выдвигается требование по распределению образовательных ресурсов индивида в течение всей его жизни, а не их концентрация в строго определенный период. Это предполагает формирование системы непрерывного образования с учетом самообучения при консультационно-методической поддержке (организация сети открытых университетов, дистанционного обучения и др.). Выявление возможностей использования новых организационных моделей и методов с учетом конкретных ситуаций и особенностей хозяйствующих субъектов становится одной из ключевых задач организации и управления.
Функции управления знаниями:
· приобретение знаний — использование уже имеющихся в мире знаний и их
приспособление   для   нужд   организации   (например,   при   помощи   режима   открытой
торговли,     привлечения    иностранных    инвестиций     и    заключения    лицензионных
соглашений), а также получение новых знаний путем ведения научно-исследовательских
и опытно-конструкторских работ;

· усвоение знаний (например,  обеспечение  всеобщего  начального  образования,
создание возможностей для обучения на протяжении жизни и развитие системы высшего образования);
· передача знаний использование новых  информационных телекоммуникационных         технологий, соответствующее нормативно-правовое регулирование и обеспечение доступа к информационным ресурсам.
В условиях революционных изменений в производственных и информационных технологиях формируется новая функция управления, в задачу которой входит аккумулирование "интеллектуального капитала", выявление и распространение имеющейся информации и опыта, создание предпосылок для распространения и передачи знаний.
В конкретном приложении управление знаниями как функция и как вид управленческой деятельности охватывает:
· практику  придания  дополнительной  ценности   имеющейся   информации   путем выявления, отбора, синтеза, обобщения, хранения и распространения знаний;
· придание      знаниям   потребительского   характера   таким   образом,   чтобы   они представляли собой необходимую и доступную для пользователя информацию;
· создание     интерактивного     обучающего     окружения,     где     люди    постоянно обмениваются информацией и используют все условия для усвоения новых знаний.
Восемь этапов управления знаниями.
1. "Определить".
2. "Собрать".
3. "Выбрать".
4. "Хранить".
5. "Распределить".
6. "Применить".
7. "Создать".
8. "Продать".
На этапе "Определить" необходимо установить, какие основные знания имеют решающее значение для успеха и в связи с этим каков уровень компетенции работников в каждой области знаний. Создаются обучающие программы и системы обеспечения.
Начинается создание депозитария знаний применительно к доменам, которые соответствуют компонентам бизнес-модели для модернизации бизнеса:
· рынок — производство, конкуренция,
· ценообразование, поставщики, дистрибуторы, партнеры;
· потребитель  - запросы, цены, ожидания, требования, препятствия, обратная связь;
· продукт — свойства, функциональность, стоимость, качество;
· сервис — маркетинг, покупка, обслуживание и ремонт;
· процесс — производство, выпуск, реализация;

· управление - бизнес-стратегия, методы, структуры, рабочая сила, активы, модернизация;
• работники работоспособность, навыки, знания, карьерные  цели, интересы, льготы, оплата труда.
Переходя к этапу "Собрать", необходимо приобретать существующие знания, опыт, методы и квалификацию, необходимые для создания доменов выбранных базовых знаний. На этапе "Выбрать" рассматривается постоянный поток собранных, упорядоченных знаний и оценивается их полезность. Должна быть определена единая структура как основа организации и классификации знаний, предназначенных для хранения в базе. Этап "Хранить" выделяется для того, чтобы отобранные знания классифицировались и вносились в "корпоративную память" (базу данных). Сюда относятся знания о продукции, производственных процессах, клиентах, потребностях рынка, финансовых результатах, приобретенном опыте, стратегических планах и целях и др. Профессиональный интеллект организации должен быть также частью этой памяти.
Развивая "корпоративную память" внутри организации, можно облегчить обмен знаниями, так как новшества, реализуемые в одном подразделении организации, становятся доступными другим отделам, если они сохраняются в памяти организации. Такая корпоративная память существует в трех разных формах: в человеческой памяти, на бумаге и в электронном виде.
На этапе "Распределить" знания извлекаются из "корпоративной памяти" и становятся доступными для использования. В пределах же этапа "Применить" находятся и применяются необходимые знания при осуществлении заданий, решении проблем, принятии решений, поиске идей и обучении. Интегрированные системы "обеспечения деятельности применяются во многих ведущих компаниях для существенного увеличения работоспособности и возможностей работающих со знанием. На этапе "Создать" выявляются новые знания с помощью многих средств, таких как наблюдение за клиентами, обратная связь от потребителя и ее анализ, причинный анализ, эталонное тестирование, лучшие практические примеры, опыт, полученный при модернизации бизнес-процессов и проектов по рационализации технологического процесса, исследования, экспериментирование, креативное мышление, автоматизированное получение знаний и разработка данных. Последний этап - это "Продать". В его рамках на основе интеллектуального "капитала" создаются новые продукты и услуги, которые могут быть реализованы вне предприятия. Прежде чем этот этап становится возможным, другие этапы должны достичь определенной фазы зрелости.
Особое внимание необходимо обратить на фактор времени. Для освоения и понимания нового знания необходимо время. Люди должны иметь время для обдумывания того, что они делают, а не кидаться на выполнение работы немедленно и допускать при этом ошибки. Однако многие организации, охотно вкладывая средства в технологии глобальных коммуникаций и в распространение знаний, с трудом преодолевают свое неприятие предоставления времени сотрудникам на обдумывание, понимание и освоение знаний.
Осуществляя функцию управления знаниями, важно создавать условия для получения необходимых новых знаний. Среди используемых способов можно указать три основных:
Покупка знаний. В литературе называются следующие методы покупки знаний и опыта: наем на работу новых сотрудников, обладающих знаниями и опытом; образование партнерства с другой организацией; переход какой-либо функции из другой организации для постоянного функционирования в данной структуре.
Фирмы покупают другие фирмы не только из-за их производственных возможностей или потребительской базы, но и для получения их знаний. Какая-то доля знаний заключена в процессах и обычной работе, но большая часть знаний заключена в людях. Если эти знающие люди покинут организацию, их опыт уйдет вместе с ними. Инкорпорируя приобретаемые знания в свою организацию, необходимо проявлять умение и профессионализм. Знание имеет тенденцию сливаться с культурой, в которой оно развивается.
Аренда знании. Среди способов аренды знаний и мастерства можно назвать такие, как наем на работу консультантов; получение помощи от клиентов, поставщиков, потребителей, со стороны научных учреждений и профессиональных ассоциаций; привлечение других организаций на субконтрактных основах. Знания о потребителях повышают результативность отношений с ними, а знания, полученные совместно с потребителем, открывают дорогу для большего числа нововведений, продуктов и услуг более высокого качества.
Аренда привлекательна в том случае, когда: а) консультанты рекомендуют необходимые методы, инструменты и ресурсы; б) знание требуется на разовой основе; б) возникает потребность в проверке и подтверждении со стороны эксперта мирового класса; г) консультант может влиять на исполнительское решение.
Развитие знаний. Можно указать на такие способы развития знаний и мастерства, как: отправка работников на учебу на стороне; разработка и предоставление обучающих программ внутри организации; приглашение инструкторов со стороны для обучения внутри организации; распространение уже имеющихся знаний внутри организации. Развитие знаний привлекательно в том случае, когда они отвечают текущим или будущим возможностям компании и имеется долгосрочная необходимость обладания широкими знаниями.
Функция управления знаниями связана и с процессами кодификации. Фирмы с большим числом работающих не могут знать обо всех знаниях, которыми обладают группы и отдельные личности. Цель кодификации, т. е. приведения знания в документальную или формализованную систему, — сделать так, чтобы локальные знания и зачастую замалчивающиеся знания стали понятными и доступными для широкого распространения. Важно учитывать, что знание - это сложная, гибкая и богатая по содержанию структура. Большая часть компаний не затрудняет себя анализом знаний и не занимается определением того, как и нужно ли вообще какие-то знания кодифицировать. Поступают и так: какие-то знания, если это необходимо, передаются напрямую другому человеку. Кодификации подвергаются различные области знаний: индивидуальные, организационные, знания проектных групп, общественных образований, различных процессов, событий, компетенции и возможностей.
Базы данных предприятия могут содержать структурированную информацию,
характеризующую: 1) уникальные знания специалистов"знания человеческого интеллекта"; 2) уникальную структурированную информацию, полученную с помощью экспертных систем — "знания искусственного интеллекта".
Под экспертной системой понимается программа, которая оперирует по заранее известному алгоритму информацией, представляющей знания эксперта в определенной предметной области, выраженная в форме, удобной для использования на компьютере, с целью выработки рекомендаций по решению задач или проблем, поставленных • перед пользователем.
Из этого определения следует, что экспертная система содержит в себе:
• информацию о знаниях человека (эксперта в определенной предметной области),
которую принято называть базой знаний;
• алгоритм, т. е. правила поиска решения задачи или проблемы, поставленной пользователем в определенной предметной области, который в теории экспертных систем принято называть машиной логического вывода (при этом правила поиска решения задач могут соответствовать опыту и логике конкретного эксперта).
Особенности экспертного анализа подразумевают быстрое и четкое действие обычно в узкой области знаний. Кроме того, эксперт может объяснить и обосновать рекомендации и выводы, так же как объяснить обоснованность процессов, приводящих к результату. Более того, специалист быстро учится на своем опыте, избегая предыдущих ошибок и, как правило, совершенствуя результаты, благодаря лучшему пониманию проблемы. Экспертный анализ подразумевает способность решения нестандартных вопросов, часто основываясь на базовых принципах и моделях или на совокупном опыте, структурированном в виде фактов или правил. Наконец, специалисты часто должны делать выводы в условиях неопределенности и применять общие знания при решении текущих рабочих ситуаций.
Приобретение знаний, их хранение, распределение и преобразование в форму, удобную для внутрифирменного использования, предполагает формирование и осуществление на практике определенных организационных условий. В практической деятельности это уже нашло выражение в том, что вводятся штатные единицы директора по управлению знаниями, вице-президента по управлению интеллектуальным капиталом, менеджера по интеллектуальным активам, директора по обучению, формируются межфункциональные проектные группы в сфере управления знаниями. Существуют также брокеры знаний (сотрудники, которые могут находиться тут и там, интересоваться тем, что и как происходит). Они переносят идеи и воодушевляют тех, кто не может общаться с другими напрямую. Крупное обследование, проведенное Conference Board и Pricewater House-Coopers и охватившее 158 корпораций, позволило определить, что 80% компаний ввели систему "управления знаниями", 25% компаний имеют должность главного менеджера по управлению знаниями, 53% компаний имеют специальный аппарат и структуру, 46% компаний имеют специальный бюджет, 6% применяют общекорпоративные программы, 60% собираются это делать в течение ближайших 5 лет. По данным Meta Group, более 75% из 2000 крупнейших компаний мира уже применяют методы и технологии управления знаниями.
Проекты управления знаниями обычно связаны с сетевыми технологиями, технологиями совместной работы и средствами информационного поиска, с созданием каталогов знаний, систем коллективного обмена знаниями, технической инфраструктуры. Уже накоплен опыт создания интерактивного хранилища документов, таких как предложения по выполненным проектам, лучшие подходы к решению задач, протоколы совещаний и т. п. - всего, что может оказаться полезным для будущих проектов или для обучения сотрудников.
Непосредственный практический интерес представляет характер влияния новой функции на общекорпоративные организационные структуры. В последнее время в мировой практике отмечается распространение новой корпоративной модели, предусматривающей существенное расширение кооперирования среди поставщиков и потребителей и даже конкурентов. Эта модель меняет традиционные представления о границах фирмы. В результате обеспечивается и более высокая эффективность производства, создается обстановка взаимного доверия и взаимной ответственности. Партнерство здесь менее формально. Информационные сети устанавливают эффективные и быстродействующие связи между компаниями. Это - прямой путь к появлению в будущем структур, образующих так называемые горизонтальные корпорации.
Интеграция операций в единое целое осуществляется с помощью информационных систем. Компьютерно-интегрированное производство использует системы мощных персональных компьютеров для информационного обеспечения всех фаз деятельности -
от проектных разработок до производства, управления запасами, распределения. В офисах локальные структуры или соединенные между собой коммуникационные системы позволяют людям "работать на расстоянии" при любом их местонахождении. Организация становится совокупностью отдельных гибких производственных систем, взаимодействующих и управляемых с помощью компьютеров.
Информационно-аналитическая служба является обязательным атрибутом системы анализа и управления предприятием на основе технологий знаний, без которой такое управление не существует. В кадровый состав информационно-аналитического центра входят:
· предметные аналитики по направлениям, которые по заданию руководителя
подготавливают   структурированную   информацию   для   поддержки   оперативного   и
стратегического принятия решений в относительно узкой предметной области,   например, в сфере управления персоналом предприятия;
· системный    аналитик    (могут    быть    помощники),    который    по    заданию руководителя     подготавливает     структурированную     информацию     для     поддержки
оперативного и стратегического принятия решений, которые требуют системного анализа
ситуации во многих сферах деятельности предприятия, например,  стратегии перехода на выпуск качественно нового изделия;

· технические специалисты, которые обеспечивают работоспособность телекоммуникационного и компьютерного оборудования, поддерживают базы данных,
информационную безопасность и т. д.
Каждое подразделение управляется самостоятельной рабочей группой, которой
предоставлен почти полный контроль от проектирования продукции до ее производства, сбыта и оказания сервисных услуг. Компьютеризация обеспечивает необходимую гибкость компании, изготавливающей продукцию по заказу клиента для удовлетворения его индивидуальных требований. Рабочие группы несут ответственность за распределение бюджета, заработной платы, премий и других ресурсов. Они обычно выбирают своих лидеров, используемые операционные системы и механизмы для работы с поставщиками и другими подразделениями. Самоуправляемые рабочие группы особенно эффективны, когда в них достигается высокая дисциплина труда. Рабочие группы должны координировать свою деятельность с другими подразделениями организации.
С позиций производства и использования знаний принципиально важно постоянно уделять внимание формированию новаторских коллективов (команд). Цели и ресурсы для команд различаются по организациям. В научной организации с функциональной структурой команды иногда набирают специалистов из одного подразделения и формулируют цели на базе накопленного ими опыта. Однако даже в функционально структурированных организациях в команду чаще подбираются люди из разных подразделений, чтобы иметь возможность использовать разный опыт, талант и технологию. В научных организациях, деятельность которых основана на рыночных принципах, команды обычно имеют в своем составе специалистов разных профилей, разные функциональные структуры и ориентируются на различные типы технологии.
Эффективность деятельности команд, использующих приобретаемые знания, зависит от ряда различных факторов - технических, организационных, управленческих, культурных, а также от личностей, входящих в команду, — их технических знаний, опыта, способностей эффективно и продуктивно взаимодействовать друг с другом.
Ни одна модель не является идеальной формой организационной конструкции, и построение большей части организаций со временем может меняться. Усиливает свою популярность матричная организация в случаях, когда необходима координация использования знаний в сложной и нестабильной среде. Можно указать на сетевую организацию, для которой характерно гибкое, иногда временное взаимодействие между производителями, поставщиками и даже потребителями. Это динамичная структура, в которой основные компоненты могут быть смонтированы или размонтированы согласно изменившимся конкурентным условиям.
В заключении отметить, что управление знаниями создает условия, при которых образование превращается в разновидность инвестиций, профессиональный' опыт становится своего рода активами, а лояльность фирме - тем, чего должна добиться организация в отношениях с работником. Следует ожидать, что в условиях управления знаниями и нового организационного построения корпораций карьера каждого человека станет более разнообразной. В компаниях будут иметься возможности для работы на разных должностях, принятие все большего количества решений будет передаваться отдельным частям организации, а центр оставит за собой посреднические и консультационные функции.

Экономические особенности применения ИТ-технологий.
Экономическая сущность ИТ-технологий - сокращение издержек: а) уменьшение стоимости внешних транзакций; б) уменьшение внутренних издержек.
Большинство ИТ-бизнесов можно рассмотреть как состоящих из "технической" (традиционные технологические операции) и "информационной" составляющих.
Н-р, у любого книжного магазина есть сами книги - физическая составляющая бизнеса и каталог - информационная составляющая. Разделение информационного и физического бизнесов на два разных типа операций - это один из основных механизмов, возможность которых дает Интернет. Иначе говоря - это технология прямых продаж (без дилеровской сети), с резким сокращением товарных запасов и увеличением номенклатуры продукции.
Внутреннее применение - возможность накапливать, обрабатывать и делать общедоступным для сотрудников корпорации большие массивы критически важной информации - Knowledge management (создание хранилищ знаний компании, в которые каждый работник вносит частицу своего уникального опыта и которыми пользуются все работники). Главный барьер социокультурный: традиционно в компаниях люди руководствуются дилеммой доступности и качества информации. Они хорошо знают ближайших коллег и обращаются к ним за советом, они хорошо знают свои задачи, но они часто понятия не имеют, что происходит на другом подразделении (недостаток коммуникаций).
В основе любой венчурной стратегии лежит попытка крупного предприятия связать себя с малой предпринимательской фирмой (venture firm) или "эмулировать" ее внутри своей структуры. Синтез инновационного поведения и передовых технологий малой фирмы с финансовой, маркетинговой мощью и каналами дистрибуции крупной корпорации порождает для обеих сторон значительное конкурентное преимущество. Виды инновационных стратегий (в порядке увеличения финансового и управленческого участия материнской фирмы в малом инновационном бизнесе): 1) классический вариант венчурного инвестирования - когда крупное предприятие или фонд покупает акции малой фирмы с целью последующей перепродажи своего пакета по цене, значительно превышающей стартовые вложения; 2) "выхаживания" крупным предприятием малой фирмы вне рамок материнской корпорации: совместное предприятие, простое поглощение малой фирмы и, наконец, создание малого предприятия внутри организационной оболочки корпорации.
41. Особенности инновационного менеджмента. Элементы концепции управления "знаниями". Понятие СALS-технологии (Continuous Acquisition and Life cycle Support).

Продолжая анализ сокращения экономических издержек производства в результате внедрения ГГ-технологий кратко рассмотрим такую сторону инновационного менеджмента как автоматизацию организации бизнес-процессов. В настоящее время она тесно связана с так называемыми CALS-технологиями.
Сама английская аббревиатура CALS (Continuous Acquisition and Life cycle Support), идущая от министерства обороны США, означает - непрерывную поддержку поставок и жизненного цикла изделий. Заметим, что как эта аббревиатура, так и идеология и терминология, уже устоялись в индустриально развитых государствах. Предложенная Министерством промышленности, науки и технологий РФ российская аббревиатура ИПИ (информационная поддержка изделия) не устоялась, и имеются определенные сомнения в целесообразности её применения, особо в связи с предстоящим вступлением России в ВТО.
Кратко, суть CALS-технологий состоит в разработке и создании в кратчайшие сроки новых конкурентоспособных высокотехнологичных изделий, с помощью электронного (в рамках компьютерных сетей) обмена данными по всем звеньям цепи "Заказчик - Разработчик - Поставщик Пользователь". Определение же CALS-технологий как интегрированных обусловлено широкой интеграцией, с помощью современных сетевых технологий, их главных составляющих - вычислительных, информационных и телекоммуникационных. Важно отметить, что возникшая, как было сказано, для поддержания жизненного цикла создания и эксплуатации высокотехнологичных изделий, сама идеология CALS-технологий достаточно быстро приобрела новый системообразующий характер, охватывая все без исключения отрасли современного производства.
Обращаясь к научно-техническому содержанию CALS-технологий, выделим важнейшие, тесно связанные между собой блоки. Во-первых, это ERP-технологии (ERP, Enterprise Resource Planning) - технологии управления предприятием и планирования ресурсами, предназначенные для решения всего спектра организационно-технических задач производства. Эти задачи решаются с использованием многопользовательских баз данных в рамках единой информационной среды предприятия и/или отрасли промышленности. PDM-технологии (PDM, Product Data Management), тесно связаны с триадой CAD/CAE/CAM-технологий, обеспечивая непосредственную её реализацию в процессе производства.
ILS- технологии, - технологии интегрированной логистической поддержки (ILS,
Integrated Logistic Support) обеспечивает информационную поддержку изделия в
эксплуатационных условиях, - управление потоками запасных частей, ремонт и обслуживание изделий в условиях эксплуатации.

В рамках ERP, PDM и ILS технологий, главным образом, сосредоточены интересы экономической науки - управление производством, управление ресурсами, проблемы стандартизации и унификации т.д.
Научное ядро CALS технологий составляют CAD/CAE/CAM-технологии (CAD/CAE/CAM - Computer Aided Design/Engineering/Manufacturing), в которых исторически традиционный, последовательный подход к разработке изделий заменен принципиально новым, интегрированным подходом, получившим название "параллельное проектирование". В основе этого подхода лежит идея совмещенного во времени компьютерного проектирования изделия (CAD-design), выполнения системы инженерных расчетов (CAE-engineering) и, наконец, подготовки производства (CAM-manufacturing), что позволяет использовать компьютеризированные проектные данные, начиная с самых ранних стадий проектирования и инженерного анализа, одновременно различными группами специалистов и что как раз и реализуется с помощью технологий PDM - блока.
Основные проблемы, связанные с внедрением CALS-, CAD-, САМ-, САЕ технологий в отечественную промышленность и научно - техническую сферу.
Широкому внедрению CAD/CAM/CAE-технологий препятствует ряд факторов, имеющих как объективный характер, так и субъективный внутри российский характер.
Анализ состояния дел с внедрением CAD/CAM-систем на отечественных предприятиях показывает, что состояние дел не так проблематично и болезненно, как ситуация с внедрением САЕ системам. Тем не менее, остановимся на имеющихся проблемах внедрения CAD/CAM-систем. Наиболее трудными, кроме финансовых, связанных со значительной стоимостью ряда CAD/CAM-систем западного производства, представляются задачи перевода много десятилетнего объема графического (чертежного) материла, имеющегося на предприятиях в электронные форматы. Эта же проблема актуальна и для подготовки нормативной документации, в первую очередь стандартов различного уровня. Самые острые вопросы в этой области давно сформулированы и признаются всеми специалистами. Это в первую очередь вопросы придания легитимного статуса электронной документации и создание версий главных серий стандартов (ЕСКД/ЕСТД/ЕСПД - единая система конструкторской/технологической/проектной документации), ориентированных на использование электронной документации. Эта работа представляется более важной, чем создание специальных стандартов в области CALS-технологий. При этом темпы создания специальных стандартов, очередность их разработки, как представляется, сегодня не соответствуют задачам по широкомасштабному внедрению CALS-технологий.
Второе. Стоимость программных САЕ-систем очень велика и не под силу многим из отечественных предприятий. Сегодня, САЕ системы представляют собой мощные программные комплексы, - ориентировочная стоимость коммерческих лицензий указанных выше наиболее востребованных САЕ-систем от 30 до 150 тыс. долл., в зависимости от комплектации, для многопроцессорных систем стоимость программного обеспечения может достигать 400 тыс. долл. Например, стоимость программной системы ANSYS/LS-DYNA МРР на массивно-параллельных высокопроизводительных  вычислительных системах, содержащих 64 процессора, составляет примерно 375 тыс. долл. Соответствующий уровень цен имеет место и для других приведенных выше программных систем. Заметим, что такие программные системы не заменимы в автомобильной авиационной и ракетно-космической промышленности и их применение стало нормой на предприятиях США, Западной Европы и Японии. Например, концерны Volkswagen-Audi, BMV и другие в своих проектно конструкторских подразделениях имеет суперкомпьютеры для решения сложнейших задач динамики автомобиля, позволяющий с помощью либо упомянутой программной системы LS-DYNA или какой либо иной системы моделировать полномасштабные ситуации столкновения автомобиля с любым препятствием. Именно применение таких систем позволяет западным автомобильным концернам радикально уменьшить сроки проектирования новых моделей автомашин - до 18 месяцев(!), тогда как отечественный автопром в лучшем случае имеет показатели 6-7 лет.
Третье. Проблема же собственно внедрения САЕ-систем усугубляется также следующими обстоятельствами. Профессиональная работа, с САЕ-системами мирового уровня требует от специалиста высокой научной и инженерной квалификации, которая лежит за пределами традиционного инженерного образования по той или иной специальности. Например, по оценкам независимых экспертов (2002 г.), системой LS-DYNA, которая сравнительно недавно стала доступна для России, владеют не более 200 человек в мире, из них 25 в России, из которых 12 в СПбЕПУ, другие 12 в Арзамасе-16 и Челябинске-70 и 1 специалист в МЕУ; системой ANSYS в нашей стране квалифицированно около 1000 человек. Освоение САЕ-систем мирового уровня большинством отечественных предприятий затруднительно как по причинам научно-технических трудностей, так и загруженности ключевых специалистов. Однако наши предприятия вынуждены их осваивать, поскольку без их использования не выйти на мировой рынок, не создать в сжатые сроки конкурентноспособной продукции.
Четвертое. Сами САЕ-системы непрерывно обновляются, их новые версии выходят с частотой раз в полгода - год и поэтому их "отслеживание" и ведение требует постоянного внимания, чего (опять-таки) не могут себе позволить ведущие специалисты наших предприятий. И здесь, как и в позиции 1, необходимо обратить внимание на недостаточное кадровое обеспечение специалистами нового поколения, знающими возможности современных технологий.
Итак, можно сделать вывод, что в настоящее время, в мировом технологическом пространстве сформировалось и интенсивно развивается новое направление - наукоёмкие компьютерные технологии проектирования и инженерного анализа, главной особенностью которого является непосредственная и тесная связь фундаментальных научных знаний с инженерными методами и подходами на основе компьютерных технологий. Именно здесь с помощью компьютерных технологий интегрируются такие области человеческой деятельности, как фундаментальная наука, прикладная наука, технологии и производство.
Анализ тенденций в ведущих промышленных странах мира показал, что программные САЕ-технологии занимают доминирующее положение при разработке новых высокотехнологичных изделий как оборонного, так и гражданского назначения. Эта же тенденция имеет место и на ведущих отечественных предприятиях, в первую очередь, высокотехнологичных машиностроительных отраслей. Это АО "ОКБ им. А.С. Яковлева", ОАО "ОКБ Сухого", ОАО "АК им. С.В. Ильюшина", Авиационный НТК им А.Н. Туполева, ОАО "Сатурн" (ОАО "А.Люлька-Сатурн" и АО "Рыбинские моторы"), УВЗ "Камов", МАПО МИГ, МВЗ им. Л.Л.Миля, АО "ТАНТК им. Г.М.Бериева", Московское моторостроительное ПО "Салют", РКК "Энергия" им С.П. Королева, ЦИАМ им. П.И. Баранова, Межрегиональная научно-производственная ассоциация "Двигатели В.Я. Климова", АО "ПермьАвиадвигатель", Самарский НТК им. Н.Д. Кузнецова, ЦАГИ им. Н.Е. Жуковского, ЦНИИ им. А.Н. Крылова, КБМТ "Рубин", АО "Ленинградский металлический завод", АО "Электросила", ОАО "Ижорские заводы", АО "Ульяновский автомобильный завод", АО "ВАЗ", АО "ГАЗ", АО "КАМАЗ", АО "Звезда" (СПб), ОКБМ им. И.И. Африкантова, ВНИИ ТФ (Челябинск-70), ВНИИ ЭФ (Арзамас-16) и многие другие. Причем расширение применения САЕ-технологий, как и CAD, САМ - технологий в отечественной промышленности и научно-технической сфере быстро нарастает, особенно в последние 2-3 года, характеризуемых подъемом промышленности.
Несколько слов надо сказать о новом явлении, которое стало также возможным с помощью ГГ-технологий: передачи части производственных функций на субподряд (если брать США, ЕС и Японию, то чаще всего в зарубежные страны) - аутсорсинг. Аутсорсинг (от англ, outsourcing - использование внешних источников) - это выполнение сторонней организацией определенных задач, бизнес-функций или бизнес-процессов, обычно не являющихся частью основной деятельности компании, но, тем не менее, необходимых для полноценного функционирования бизнеса. Под понятие аутсорсинга не подпадают одноразовые работы, выполняемые подрядчиком по контрактам или субконтрактам. Базовым условием аутсорсинга является надежность кооперации, которая существенно возросла с появлением IT-технологий, что позволило передавать низшие бизнес-процессы в страны экономической периферии, где стоимость рабочей силы существенно ниже. Необходимым условием является то, что фирма должна оставить за собой стратегическое управление, стратегический маркетинг и критические НИОКР. Иначе говоря, фирма должна обладать менеджерами и системой организаций, обеспечивающих процессное управление деятельностью бизнеса компании.
42. Основные бизнес-схемы и инновационные стратегии поведения фирмы на высокотехнологичных наукоемких рынках на разных стадиях экономического цикла.
Инновационный менеджмент - особый тип организации менеджмента (управления фирмой или инвестиционным проектом), направленный на организацию инновационной цикла и достижение поставленных инновационных целей.
Основные определения, связанные с понятием инновации (нововведение):
· новация - результат единичного акта создания относительно стабильного новшества, то есть результат разработки на основе новых знаний, идей и методов нового продукта, услуги и  технологии,   и/или   создание   новой   общественной   формы   деятельности,   потенциально обладающие конкурентными преимуществами по сравнению с существующими однотипными продуктами или положением дел;
· инновация (нововведение) - результат инновационной деятельности,  получивший воплощение в виде нового  продукта, услуги и технологии и/или  новой организационно- экономической    формы,     обладающие    явными    качественными    преимуществами при использовании в проектировании, производстве, сбыте, потреблении и утилизации продуктов, обеспечивающий   дополнительную   по  сравнению   с   предшествующим    продуктом   или организационно-экономической      формой экономическую (экономию  затрат  или дополнительную прибыль) и/или общественную выгоду;
· инновационная деятельность - вид деятельности по воспроизводству прикладных (поисковых) и необходимой части фундаментальных исследований, проектных и опытно-конструкторских   работ,    маркетинговых   действий    по    вовлечению    их   результатов    в экономический и гражданско-правовой оборот для создания и реализации инновационного продукта, а также воспроизводящая структуру инновационного цикла.
К инновационной деятельности относятся:
а)
выполнение       научно-исследовательских,       опытно-конструкторских       или технологических работ по созданию инновационного продукта;
б)
комплексное научно-технологическое и     инновационное прогнозирование, индикативное   планирование   и   целевое   программирование,   организация   и    нормативно- правовое работ по созданию инновационного продукта;
в)
технологическое    переоснащение  и подготовка производства    для    выпуска инновационного продукта (услуги), технологии;
г)
проведение испытаний и освоение потребителем инновационного продукта:
д)
управление процессами коммерциализации технологий;
е)
деятельность по продвижению инновационного продукта на внутренний и мировой рынки, включая правовую защиту результатов интеллектуальной     деятельности, использованных в этом продукте;
ж)
создание и развитие инновационной инфраструктуры;
з)
передача либо    приобретение    прав    Российской    Федерацией    или другими
правообладателями на объекты интеллектуальной собственности, включая их  вовлечение в экономический и гражданско-правовой оборот;
и) экспертиза, консультационные, информационные, юридические и иные услуги (включая организацию финансирования инновационной деятельности) по созданию и реализации нового или усовершенствованного инновационного продукта.
-
инновационный цикл – периодически повторяющийся процесс последовательного создания   инновационных   продуктов   -   от   выявления   новой   потребности   и   порождения концепта идеи до ее практического воплощения (внедрения) и сбыта на рынке в рамках единого хозяйствующего субъекта или в рамках совокупности организаций, объединенных устойчивыми связями, - и постоянно воспроизводящий инновационную структуру;
-
распространение   инноваций  процесс   диффузия,   освоения   и   рутинизации
однотипных инноваций хозяйствующими субъектами на рынке;
              инновационная     структура совокупность     научных, производственных, финансовых     и     иных     общественных     организационных     субъектов     (и     объектов), непосредственно участвующих в процессе создания и успешного внедрения инноваций, а также совокупность типичных отношений, возникающих при организации инновационного цикла;
-
инновационная инфраструктура (инфраструктура национальной инновационной системы) - совокупность условий (фундаментальная  наука, система образования  и  пр.), обеспечивающих возможности успешной инновационной деятельности;
· инновационный   потенциал   (государства,   региона,   отрасли,  организации)
совокупность материальных, финансовых, кадровых, информационных, нтеллектуальных и иных ресурсов, обеспечивающих возможность осуществления инновационной деятельности;
· национальная   инновационная   система совокупность взаимодействующих
институтов   управления   и   регулирования   инновационной   деятельности, хозяйствующих субъектов государственного и частного секторов экономики, образовательной и финансово-кредитной сфер, осуществляющих инновационную деятельность на основе действующих институциональных механизмов.
Особенности инновационных стратегий по фазам цикла экономической конъюнктуры.

Фаза депрессии.
Сущность инновационной стратегии на данной фазе - минимизация технико-экономических и финансовых потерь и сокращения неопределенностей развития (рисков). Наиболее благоприятны экономико-организационные новации. При этом требуется сохранить "ядро" инновационной структуры.
Фаза выхода из депрессии (начало оживления).
Сущность инновационной стратегии подготовка и ускоренное внедрение базисных (для фирмы) продуктовых инноваций. В этот момент необходимо использовать относительно дешевые кредитные ресурсы.
Фаза оживления.
Сущность инновационной стратегии стратегия максимизации прибыли. Внедрение базисных инноваций возможно только в быстрорастущих кластерах (группе производств или подотраслей связанных технологическими цепочками и чаще всего сконцентрированном в одном регионе). В прочих отраслях целесообразно внедрение дополняющих (улучшающих) технологических инноваций.
15. Финансовые рынки акций высокотехнологичных компаний. Понятие "новая экономика".

Понятие «новой экономики». Статистически, быстрорастущие отрасли 90-х гг. были выделены в отдельную совокупность - "новую экономику". При этом, к "новой" экономике статистики обычно относят: инфокоммуникационный сектор (связь и передача данных, электронная коммерция, фондовый рынок высокотехнологических акций), рекламный рынок и масс-медиа, банковский и финансовые секторы, здравоохранение и образование - все отрасли, где массово применяются ЭВМ и Интернет.

Необходимо отличать понятия: новая, инновационная и основанная на знаниях экономика.
При использовании термина "новая экономика" исследователи косвенно больше описывают эффекты, связанные с технологической и интеллектуальной рентой I(т.е. рынки высоких переделов с использованием высококвалиф персонала). при применении термина "экономика, основанная на "знаниях" - эффекты, связанные с интеллектуальной рентой I и II(использование выс.квалиф. персонала и его переподготовка).

"инновационная экономика" -эффекты, связанные с технологической и интеллектуальной рентой II(исп. инновационного бизнес-цикла и пост. переподготовки выс. квалиф. персонала).

Финансовые рынки акций высокотехнологичных компаний.
Высокие технологии, в первую очередь компьютерные системы и Интернет, все активнее входят в жизнь человека. Компаниям такой интенсивно развивающейся отрасли необходим эффективно работающий фондовый рынок. Эту роль на американском рынке выполняет NASDAQ, на европейских рынках —Alternative Investment Market (Лондонскаяй фонд биржа) и Neuer Markt(принадлежит немецкой торговой бирже)  и др.
Финансовые рынки, на которых котируются акции высокотехнологичных компаний  потрясли мощные кризисы (84,91,93, 2002-3 годов, бум дот-комов, взвинтившего индексы фондовых бирж). Конец прошлого века мода на хай-тек. в порыве всеобщей истерии инвесторы вкладывали деньги во все, хоть отдаленно связанное с высокими технологиями, будь то погрязшие в долгах телеком-операторы, сайты-однодневки или никому не известные разработчики ПО. Когда истерия прошла, фондовые индексы упали до своих наихудших значений за последние 60 лет. Эта эйфория и последующее разочарование были предсказуемы. Подобные спекулятивные «мыльные пузыри»  неотъемлемая часть любой технологич революции. Аналогичные и даже гораздо большие по масштабам «сумасшествия», когда акции покупались для получения быстрой спекулятивной выгоды, а не для фундаментальных инвестиций, происходили в разное время вокруг железных дорог, автомобилей, кофе, электричества, угля и нефти. Или анекдотичная голландскую «тюльпаноманию» ХVII века. 

Потери инвесторов от падения NASDAQ и последовавшего за ним обвала курсов акций компаний традиционной экономики колоссальны. Эксперты оценивают их в $4 – $5 трлн. Жесткое «отрезвление» пошло на пользу. Акции хай-тек компаний и сейчас покупают часто, исходя из сложившейся на данный момент ситуации, а не из дальнейших перспектив компании.
Мировая практика организации рынков акций высокотехнологичных компаний базируется на следующих основных принципах. 

Во-первых, торговля ценными бумагами предприятий «новой экономики» относится к высокорискованным направлениям инвестиционного бизнеса, поэтому она должна быть обособлена от операций с традиционными бумагами. Обособление производится путем введения специальных требований при допуске ценных бумаг к обращению в торговой системе. 

Во-вторых, потенциальных инвесторов надлежит предупреждать о специфических рисках, сопутствующих данному сектору, таких, например, как повышенная изменчивость цен (волатильность), возможность манипуляции информацией о финансово-хозяйственной деятельности со стороны эмитентов. 

17.  Возникновение и формирование высокотехнологичных, наукоемких рынков. Формирование цикла НИОКР – наукоемкое, инновационное производство – инновационное потребление. Система признаков наукоемкого производства и потребления.

Возникновение и формирование высокотехнологичных и наукоёмких рынков.

Экономический рост этих рынков обычно пытаются интерпретировать в рамках стандартных теорий эк роста, которые сводятся к их инвестиционной привлекательности. Обычно применяются следующие объяснения: 1) рост этих рынков связан с высокой отраслевой производительностью труда, что обеспечивает высокую рентабельность Рентабельность делает их привлекательными для инвесторов, что обеспечивает приток инвестиций и приводит к высоким темпам роста. 2) высокая рентабельность подобных производств обусловлена монопольным положение фирм-разработчиков, которые через механизм монопольных цен перераспределяют стоимость, эксплуатируя экономические субъекты, функционирующие на других  рынках. 

Первая схема фиксирует вторичный статистический феномен, связанный с реализацией стоимости. Неверная интерпретация возникает при оценке производительности труда в форме стоимости, добавленной обработкой, на одного занятого в отраслях-лидерах, которая сильно завышена за счет высоких затрат на квалифицированный персонал  и амортизацию научного оборудования и высокотехнологичной оснастки, а также не полного учета стоимости труда рабочих, занятых в отраслях низших переделов. 

Во второй  не учитывается, что использование  монопольного положения фирмами-разработчиками в долгосрочной перспективе возможно лишь в исключительных случаях и не объясняется более быстрого роста цен на продукцию высших переделов и пренебрегает отраслевыми (технологическими) различиями производственного  и личного потребления. 

Гипотеза, объясняющая эффект "перераспределения и присвоения части вновь созданной стоимости", состоит в следующем: при прочих равных условиях на конечных звеньях технологической цепочки, по сравнению с низшими переделами, в высокотехнологичных производствах происходит концентрация перераспределяемой стоимости и ее превращение в денежную форму (прибыль) за счет различных стандартов как производственного, так и личного потребления.
Устойчивое расширенное воспроизводство наукоемких рынков ограничено расширенным воспроизводством рынков, из которых происходит перераспределение стоимости.
Образование как новых технологических совокупностей, так и их новых звеньев (следовательно и новых рынков) позволяет за счет этого стоимостного механизма перераспределять часть вновь созданной стоимости и обеспечивать временную монополию, а, следовательно, и локальное повышение нормы прибыли у отдельных частных производителей {инновационный эффект). Вторичный эффект состоит в том, что в эти новые производственные звенья устремляется свободный капитал, а это приводит к: повышению капитализации компаний; расширению нового рынка, формированию нового типа потребления и, соответственно, развитию рынка. Процесс постоянно возобновляемого образования все новых рынков стал устойчивой структурой, что и привело к образованию нового специфического механизма, обеспечивающего постоянно воспроизводимое перераспределение части вновь созданной стоимости из производств, базирующихся на "старых" технологических совокупностях.
Формирование цикла НИОКР отличается от инновационного цикла  тем, что в первом случае внедрение и последующие стадии продажи и потреблебния отсутствуют, поскольку когда разработки заканчиваются в рамках цикла НИОКР сразу начинаются другие разработки.

 В инновационном цикле соответственно присутствуют стадии разработки(НИОКР), внедрения, продвижения и продажи, потребления и опять НИОКР.

Система признаков:    1)формирование специфического ценообразования, включающего в издержки производства новых серийных образцов общественно-признанные затраты на воспроизводство самого разработчика и косвенно – системы управления инновационными проектами, сферы образования и переподготовки высококвалифицированных кадров, а также системы рекреации высокооплачиваемого персонала;

2)Высокая доля высококвалифицированной промышленно-производственного персонала и инженерно-технических работников в общей численности занятых в отрасли;

3) высокая доля экспериментального и опытного производств в общих объемах выпуска продукции;

4) преимущественное использование передовых технологий для выпуска продукции;

5) высокие удельные затраты на НИОКР;

6) длительный цикл (5-15 лет) разработки и выпуска базовой продукции;

19. Особенности ценообразования наукоемкого производства. Экономический механизм перераспределения и концентрация стоимости рентного типа в наукоемких отраслях. Финансовой механизм перераспределения ресурсов в наукоемкие отрасли.

Представление о механизме ценообразования на наукоемкую продукцию исходит из того, что при определении цены неявно предполагается средний уровень издержек на производство той или иной продукции. Это правильно, если не учитывать различные стандарты как производственного, так и личного потребления. Для наукоемких производств - повышенные расходы на НИОКР и высококвалиф персонал и, косвенно, - на систему образования и реакреации. Эти расходы общественно признаны потребителями и статистически отражены в повышении относительной величины добавленной стоимости в структуре стоимости продукции и, в конечном итоге, определяют феномен высокой отраслевой производительности труда. Да, производительность труда в наукоемких отраслях в целом выше, чем в низших отраслях, однако статистика завышает ее реальную величину.
Т.е. поскольку структуры стоимости продукции высших и низших переделов качественно различны, то говорить о равновесном ценообразовании нельзя. Относительная стоимость, реализуемая в виде дохода хозяйствующими субъектами при продаже продукции высоких переделов субъектам, воспроизводство которых обеспечивается производством продукции низших переделов, при прочих равных условиях будет больше. Можно сказать, что новый рыночный механизм, обеспечивающий единство (через акты купли-продажи) звеньев технологических цепочек, принадлежащих различным слоям материальной структуры, приводит к эффекту "перераспределения и присвоения части вновь созданной стоимости" в финальные производства.
Гипотеза, объясняющая эффект "перераспределения и присвоения части вновь созданной стоимости", состоит в следующем: при прочих равных условиях на конечных звеньях технологической цепочки, по сравнению с низшими переделами, в высокотехнологичных производствах происходит концентрация перераспределяемой стоимости и ее превращение в денежную форму (прибыль) за счет различных стандартов как производственного, так и личного потребления.
Следует заметить, что устойчивое расширенное воспроизводство наукоемких рынков ограничено расширенным воспроизводством рынков, из которых происходит присвоение перераспределяемой стоимости.
Образование как новых технологических совокупностей, так и их новых звеньев (следовательно и новых рынков) позволяет за счет этого стоимостного механизма перераспределять часть вновь созданной стоимости и обеспечивать временную монополию, а, следовательно, и локальное повышение нормы прибыли у отдельных частных производителей {инновационный эффект). Вторичный эффект состоит в том, что в эти новые производственные звенья устремляется свободный капитал, а это приводит к: повышению капитализации компаний; расширению нового рынка, формированию нового типа потребления и, соответственно, развитию рынка. Процесс постоянно возобновляемого образования все новых рынков стал устойчивой структурой, что и привело к образованию нового специфического механизма, обеспечивающего постоянно воспроизводимое перераспределение части вновь созданной стоимости из производств, базирующихся на "старых" технологических совокупностях. 

По своему теоретическому содержанию такой специфический механизм ценообразования аналогичен механизму, обеспечивающему перераспределение стоимости, как и в случае использования земельной (природной) ренты. По аналогии: деятельность хозяйствующих субъектов по организации производства для рынков высоких переделов в отношении фирм, работающих на других рынках, является дифференциальной технологической рентой I (далее просто технологическая рента I), а использование передовой технологии и передовой организации труда для получения локальной монопольной прибыли по сравнению с конкурентами - технологической рентой II.
Механизм технологической ренты обеспечивал в 70-80-е ускоренный рост высокотехнологичных, наукоемких производств. В 90-е годы стал формироваться дополнительный механизм экономического роста, базирующийся на использовании локальных преимуществ высококвалифицированного персонала. Это стало возможно при использовании технологий, где большая часть стоимости приходится на рабочую силу (например, программирование), что привело к бурному росту т. н. "интернет-технологий". По аналогии -позиционирование фирмы на рынках, где с необходимостью нужен высококвалифицированный персонал, применяющий в своей деятельности передовые технологии, является использованием интеллектуальной ренты I. Тогда преимущественное использование системы постоянной переподготовки высококвалифицированного персонала в рамках организации инновационного цикла является интеллектуальной рентой II. На макроуровне это явление получило наименование "новая экономика" (или экономика, основанная на "знаниях" - knowledge economy).
Еще раз необходимо заметить, что устойчивое расширенное воспроизводство наукоемких рынков ограничено расширенным воспроизводством тех рынков, с которых отвлекается перераспределяемая стоимость. Иными словами, более быстрый рост высокотехнологичных, наукоемких рынков, который обеспечивается новым экономическим механизмом рентного типа, "перераспределяющим" стоимость от производств, использующих устаревающие технологии и/или расположенных на более низших переделах, носит экспоненциальный характер. Следовательно, бурный рост наукоемких рынков через определенное время неизбежно сменится кризисом их перепроизводства.

Посткризисное восстановление зависит от того, возникнет ли к этому моменту другой новый рынок использующий технологии, формирующие новый передел. Если нет, то рентный механизм роста высокотехнологичного рынка восстанавливается, и его развитие снова будет носить опережающий характер. Если же возникнет, то на него с более низких по технологическому уровню рынков начинает "перераспределяться стоимость", и рост "старого" рынка условиях будет более медленным. 
Вышесказанное позволяет сделать следующие качественные выводы: 1) рост "новой экономики" благодаря новому стоимостному механизму во многом происходит за счет перераспределения экономических и финансовых ресурсов с других секторов мировой экономики; 2) бурный рост наукоемких, высокотехнологичных рынков был бы невозможен вне процесса глобализации мировой экономики, т. е. без либерализации системы международных экономических отношений; 3) попытки тиражирования процессов развития уже сформировавшихся наукоемких, высокотехнологичных рынков в периферийной экономике, не приведут к существенному ускорению ее развития, т. к. масштабы перераспределения экономических и финансовых ресурсов с других секторов внутреннего рынка слишком незначительны, чтобы обеспечить существенный эффект.

Следствия действия механизма перераспределения ст-ти:

· страны с развитыми высокотехнологичными производствами борятся за либерализацию мировых рынков и рынков др стран

· такие страны стремятся «скинуть» более низкие структуры экономики в другие, менее развитые страны (по-сути аутсорсинг)
· дополнительный приток капитал высокотехнологичные сектора т.к. выше норма прибыли 
· экспоненциальное перераспределение => конечно=> неизбежен кризис. 
33. Развитие системы управления российским наукоёмким сектором в 90х.

Авиаракетно-космический комплекс (АРРК).

Авиационная промышленность

С 1992 по лето 1997 г. руководство АП осуществлял Государственный комитет по оборонным отраслям промышленности (реорганизованный в мае 1996 в министерство оборонной промышленности и ликвидированный в мае 1997 г.). С мая 1997 г. по лето 1999 г. за государственное регулирование авиационной промышленностью отвечал аэрокосм ический департамент Министерства экономики, одновременно курировавший и ракетно-космическую промышленность и судостроение. После реорганизации системы управления ОПК летом 1999 г. началось объединение авиационной и ракетно-космической отраслей под эгидой Российского авиационно-космического агентства (Росавиакосмоса).

Ракетно-космическая промышленность (РКП)

Управление научно-техническими и военными программами также осуществляет Росавиакосмос.

Специализированные военно-ориентированные отрасли.(СВООП)

Промышленность боеприпасов и спецхимии. 

Непосредственное управление отраслью осуществляет Российское агенство по боеприпасам(Росбоеприпасы), образованное в мае 1999года, - функции обеспечения реализации гос. политики в области БП, контроль соответствующих предприятий, формирование госпрограммы вооружения и госзаказа, а такж функции нац. органа ответственного за соблюдение Конвенции о запрете химического оружия.

До 1999 г видимо осуществлял Государственный комитет по оборонным отраслям промышленности (реорганизованный в мае 1996 в министерство оборонной промышленности и ликвидированный в мае 1997 г.)

Промышленность вооружений.

Судостроительная промышленность.

Управление отраслью осуществляло Российское агентство по судостроению, образованное в мае 1999 года. На него возложены обязанности формирования и реализации программ развития науч-техн потенциала, координации и гос рег деятельности предприятий и организаций СП. Участие в формировании Госпрограмм вооружений и гособоронзаказ, заказ гражданской продукции; лицензирование соотв. деятельности и сертификации продукции. 

Радиоэлектронный комплекс.(РЭК)

Управление научно-техническими и военными программами осуществляет Российское агентство по системам управления (РАСУ). Охватывает:

-Радиопромышленность (РП) 

-Электронная промышленность.

-Промышленность средств связи.

Атомная промышленность.(АТП)

Головными организациями являются ВНИИЭФ и ВНИИТФ.

Управление комплексом осуществляет через свои подразделения и дочерние предприятия образованное в 1992 г. Мин-во РФ по атомной энергии (Минатом) - правопреемник Министерства атомной энергетики и промышленности СССР. Исторически сложилось так, что в состав Минатома РФ входит подразделение, обеспечивающее управление российскими атомными электростанциями (АЭС). Соответственно в валовой объем продукции атомной отрасли статистика включает и стоимость вырабатываемой на АЭС электроэнергии.
Комплексы Минатома: 1) ядерно-оружейный 2) ядерно-топливный 3) Эксплуатация АЭС -"Росэнергоатом". 4) научно-технический 5) атомное машиностроение и приборостроение 6) строительно-монтажный
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